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内容概要

商人是天生的吗？
不是。
但是，为什么有人经商屡走麦城，而有人却在很短的时间里成了“杰出商人”，成了亿万富豪。
就这一课题，被称为“怪才”的著名财经作家古格先生进行了深入研究，走访了上百名国内大企业家
，如：马云、冯仑等，并参阅了哈佛大学的一些成功案例，经过综合分析，总结出了杰出商人必须具
备的12项特质，揭示出了原来“生意人就是这样炼成的”！
本书写法一承古格之风格，文笔流畅，有理有据，贴题论述，看后让人深受启迪。
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章节摘录

插图：经商的原始动机是心灵深处对金钱的喜爱。
当一个人对金钱的喜爱与渴望达到狂热的时候，这种狂热就会点燃他对财富的热情，促使他千方百计
地去思考和行动，即使在遇到危难的情况下也绝不轻言放弃，而是执着地迈步向前。
当个人的执着精神使他人受到感动时，他的成功也就是必然的了。
李嘉诚白手起家，一路拼搏，现拥有个人财富近千亿港元，所控有的商业王国市值达数干亿港元，他
被誉为“香港超人”。
1957年，世界资本主义已度过了休养生息阶段，进入了空前繁荣的经济时代。
经济上的景气，使人们的消费观念、价值观念发生了重大变化，精神上的消费已成为一种时尚。
如室内外的装饰、美化等已成为人们的迫切需要。
对金钱具有狂热喜爱的李嘉诚，敏锐地觉察到塑胶花将成为人们满足其精神需求的主角，生产塑胶花
将大大有利可图。
这个时候，他听说意大利已生产出塑胶花，并且十分畅销。
于是立即飞赴意大利制花现场考察，获取了制模、调色、配枝等技艺，并买回当时最畅销的绣球花作
为样品。
也就在这一年，即1957年，李嘉诚把“长江塑胶厂”改名为“长江工业有限公司”，集中资金和技术
力量，扩大厂房，并大做宣传。
不久，由“长江”生产出来的塑胶花上市了，而且远比欧洲制品物美价廉，使得产品迅速打开了销路
。
但是，他的目光并没有局限在香港，而是瞄准了世界。
他用“请进来、走出去”以及邮购等办法，取得了许多外商的大批、长期的订货合同。
一时间，“长江”塑胶花出现了供不应求的喜人局面。
然而，这一蓬勃发展的态势，向他提出了一个扩大再生产的问题。
但因资金有限，一时难以实现。
在李嘉诚伤透脑筋之时，一个意想不到的机遇来到他面前。
有位欧洲的批发商来到他的长江公司看样品，他对长江公司的塑胶花赞不绝口：“比意大利产的还好
。
我在香港跑了几家，就数你们的款式齐全，质优美观！
”其后，他要求参观长江公司的工厂，对这样简陋的工厂能生产出这么漂亮的塑胶花甚感惊奇。
这位批发商快人快语：“我们早就看好香港的塑胶花，其品质品种处于世界先进水平，而价格却不到
欧洲产品的一半。
我是打定主意要订购香港的塑胶花了，并且是大量订购。
你们现在的规模满足不了我的数量。
李先生，我知道你的资金有问题，我可以先做生意，条件是你必须有实力雄厚的公司或个人担保。
”然而，李嘉诚竭尽努力，没有找到担保人。
然而，只要有一线希望，就要全力争取，这是李嘉诚的性格。
翌日，李嘉诚去批发商下榻的酒店，两人坐在酒店的咖啡室里，气氛十分安静。
李嘉诚拿出9款样品，默默地放在批发商面前。
他没说什么，认真地观察批发商的表情。
李嘉诚心里太想做成这笔交易了。
该批发商的销售网遍及西欧、北欧，覆盖欧洲最主要的市场。
李嘉诚未能找到担保人，还能说什么呢？
他和设计师通宵达旦地赶出9款样品，期望能以样品打动批发商。
若他产生浓厚的兴趣，看看条件能否宽容一点，双方还可以寻找变通的办法；若不成，就送给他留做
纪念，争取下一次合作。
批发商的目光落在李嘉诚熬得通红的双眼上，猜想这个年轻人大概通宵未眠。
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他太满意这些样品了，同时更欣赏这个年轻人的办事作风及效率：才不到一天的时间，就拿出9款别
具一格的极佳样品。
他记得，他当时只表露出想订购3种产品的意向，结果李嘉诚将每一种产品都设计了3款样式。
面对外商满意的目光，李嘉诚坦承自己没有找到担保人，但李嘉诚的执着却深深打动了批发商。
他说道：“李先生，你奉行的原则，也就是我奉行的原则，我这次来香港，就是要寻找诚实可靠的长
期合作伙伴，互惠互利。
只要生意做成，我绝不会利己损人，否则就是一锤子买卖。
李先生，我知道你最担心的是担保人。
我坦诚地告诉你，你不必再为此事担心，我已经为你找好了一个担保人。
”李嘉诚愣住了，哪有由对方找担保人的道理？
批发商微笑道：“这个担保人就是你，就凭你的执着。
”两人都为这种幽默笑出声来，谈判在轻松的气氛中进行着，批发商很快签了第一单购销合同。
从开发商的话语中我们可以听出弦外之音——李嘉诚的执著就是对生意的执著。
这种执着的背后当然是要赚钱赢利。
如果没有怀抱赢利的执着精神，或许他就不会熬红双眼，或许他会丧失签订这份合同的机会。
可以说，是狂热与执着在不断地拓展他的财富之梦。
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编辑推荐

《生意人就是这样炼成的：杰出商人的12项特质》：每一个经商的人，都希望自己在商海大显身手，
并由此获得成功。
通过自己的努力拥有财富，并不是-件难事，但是你应当具备-些相应的特质。
从那些成功商人的身上，我们可以发现，他们都拥有-些使他们成功的与众不同的特质。
而这些特质正是每一个欲图走向成功的商人所应当具备的。
《生意人就是这样炼成的：杰出商人的12项特质》围绕商人特质这一主题，分别从十二个不同的方面
进行了全方位的总结与阐释。
这些特质并不是与生俱来的，经过后天的修炼是可以达到的，相信您读后-定会坚信：生意人就是这样
炼成的。
网上查不到的生意秘经，老板们都在看的一本畅销书。
眼界宽远，知人善用创新是制胜的法宝善于从冷门发掘财源不守教条且善于变通少几分浪漫多几分现
实天生具有敏锐的商业嗅觉做事靠三分猴气七分虎气构建良好的人脉会算计但能吃小亏占大便宜善于
借力为己所用只要不违法什么都肯干对金钱有着狂热的喜爱与追求
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