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前言

要打动一个人的心，最方便而且最有效的方法就是语言交流。
19世纪末、20世纪初的美国法律界，几乎所有的辩护律师都把英国政治家切斯特菲尔德伯爵1746年给
他儿子的信中所写的一段话当做法庭演说的指南：“无论你是想说服人还是想驳倒人，你都要不遗余
力地诉诸感情。
要俘虏人，就要充分利用感情。
因此，无论何时、何地、何事，我都要求你要狠抓感情⋯⋯一旦你能够操纵人的感情，诸如骄傲、热
爱、怜悯、雄心或其他占主导地位的感情，你就不必担心他们会用什么理由来反对你了。
”感情，必须借助语言来表达，才能传达给听众。
因此，那时的美国律师界掀起了一股对语言作细致深入研究的热潮。
所有的律师都曾为像罗伯特·英格索尔、休伯特·汉佛雷或者伟大的克莱伦斯·丹诺这样的完美演说
家着迷，他们中的任何一个人都能够使听众在长时间内沉浸于法庭演讲中，难以自拔。
在英美法系国家，大多数诉讼包括4种法庭演说：起诉方的开庭演说、被告方的开庭演说、起诉方的
终局演说、被告方的终局演说。
法庭演说是法律、智慧与口才的角力。
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内容概要

　　在无数的法庭演说中，只有屈指可数的法庭演说词被当作论辩的艺术珍品保留了下来。
《雄辩之美》汇集了100年来，美国法律史上那些在陪审团宣读判决之后.能经受住时间考验，可以教
育几代人的案件中的经典法庭演说，为中国司法界和爱好演说的朋友们提供美国20世纪最佳法庭演说
的经典范例。
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书籍目录

第一章 克莱拉·福尔兹：加州诉吉米·埃尔曼纵火案在美国历史上第一位女律师福尔兹的职业生涯中
，她一直是，人们嘲笑、怀疑以及用高高在上的态度来对待的对象。
但是，她的幽默感和巧辨妙答，对她的帮助极大。
这篇法庭演说，是福尔兹在1901年的一次辩护中作出的，它足以展示这位令人吃惊的女性所具有的非
凡演说技巧——陪审团在甚至没有离开陪审席去商议的情况下，就作出了“无罪”的裁决。
第二章 克莱伦斯·丹诺：在洛杉矶法庭上的自我辩护这是人类诉讼史上最精彩、最有说服力的一篇法
庭演说。
1912年，克莱伦斯·丹诺被控在《洛杉矾时报》爆炸案中贿赂陪审员而生平第一次走上被告席。
在长达8小时的自我辩护中，丹诺让陪审团因他大师般的辩才如痴如醉。
他选择了改变战场的辩护策略，把一个明确的行贿指控转变成了对他涉足美国劳工运动的一次满怀深
情的辩护。
他激发起了陪审团无法抗拒的紧迫感和兴奋感，从而用他伟大的辩才使陪审团不再和他对立。
第三章 克莱伦斯·丹诺：伊利诺伊州诉里波路一娄伯谋杀案在克莱伦斯·丹诺漫长的律师生涯中，
到1924年的暮春为止，他已经替100多位受到指控的杀人犯进行了辩护，但是，这些案件的胜诉，没有
哪一件比得上里波路一娄伯案来得更为艰难。
在这场号称“世纪审判”的诉讼中，高潮出现在克莱伦斯·丹诺雄辩地进行终局演说时。
通过慷慨激昂的演说，丹诺不仅挽救了两个男孩的生命，同时也使法官感动得热泪盈眶。
第四章 克莱伦斯·丹诺：密执安州诉亨利·史威特谋杀案在克莱伦斯·丹诺参与辩护的众多黑人案件
中，没有哪一个比1926～1927年的亨利·史威特案更有意义。
在法庭演说中，丹诺把陪审团放在了能作出具有历史意义的决定的位置上，并让陪审团明白，这个决
定可能是人类历史的里程碑。
丹诺的成功辩护受到了广泛的赞誉，媒体认为他显示了大家风范，法官墨菲则把丹诺的这次法庭演说
描述为自己一生中最伟大的经历。
第五章 罗伯特·杰克逊：纽伦堡德国战犯大审判1946年7月26日，在审判德国主要战犯的纽伦堡国际
军事法庭上，在放演讲稿的小桌旁，代表美国的首席律师杰克逊充当了文明和正义的代言人，反对那
些曾企图征服世界，而且差一点就将得逞的人，并且根据通行的国际法，开启了确立侵略战争是一种
罪行的先例。
杰克逊在纽伦堡的法庭演说，被庭审专家们列入最好的法庭演说之中。
如果对某个起诉的结尾要有一个范本，那么，这就是首选之作。
第六章 文森特·布格里奥西：加州诉曼森等人谋杀案在这场轰动全关的审判中，检察官文森特·布格
里奥西所面对的环境是最令人胆怯而气馁的。
因此，他赖以获得胜诉的法庭演说就愈加给人以深刻的印象，其中有两个方面特别引人注目：一是他
成功地运用了一名污点证人的证词，使其真正地成为起诉的核心；二是他有效地再现了曼森“家族”
的思想状况，因而成功地把曼森本人与案件联系了起来——要知道。
在7起谋杀中主犯曼森均不在现场。
第七章 奥布里·丹尼尔：军事法庭对威廉·凯利的审判1971年，29岁的丹尼尔受命担任威廉·凯利屠
杀关莱村的越南平民一案的起诉人。
此案是美国陆军史上最长的一次审判，它涉及了100多名证人。
丹尼尔通过他长达3小时的终局演说，进行了精湛的表演。
尽管公众舆论对被告有利，陪审团对被告也极为同情，但丹尼尔对证据的精心阐述，还是说服了由陆
军军官组成的陪审团，使他们作出了有罪的裁决。
第八章 杰瑞·斯宾塞：希克伍德科尔一麦克基公司索赔案由于一剂致人于死地的钚、一个已死亡的妇
女、一位悲伤的父亲以及一位古道热肠的律师，最终导致了这场永久地改变美国核工业的历史性诉讼
。
杰瑞·斯宾塞为本案所作的法庭演说，其辩词的结构经过了深思熟虑，开头轻松幽默，高潮强劲而富
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有说服力。
他让陪审团意识到，他们将有机会和希克伍德一家并肩共进，共同创造历史。
本案的裁决，开创了美国核工厂的工人获得惩罚性赔偿的里程碑。
第九章 弗雷德里克·赖文：索肖夫诉路一纳公司索赔案这是一起涉及上千万美元的索赔案。
原告律师赖文构思巧妙、无懈可击的开庭演说，为被告勾勒出一幅戴黑帽子的画像，在此后的审判过
程中，被告的辩解就是在这个形象下艰难地进行的。
最终，陪审团作出判决，对死者的赔偿总额为1800万美元，其中1000万美元为惩罚性补偿。
就全部实际目的而论，本案在开庭演说之后就已经全部了结了。
第十章 唐纳德·李：加州诉约翰·德劳瑞贩毒案一名辩护律师应该做的最重要的事，就是撰写终局演
说词。
这一点已成了著名律师们的共识。
在这起与美国联邦政府相对抗的案件中，辩护律师唐纳德·李开始勇敢地着手这项工作，最后，脱颖
而出的辩护策略包括两个方面：首先，把辩论的焦点从被告的行为转到政府的错误行为上；其次，把
被告和便衣特工的多次会面分拣开来，一个一个地解释。
经过29个小时的商议之后.陪审团宣布：被告无罪。
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章节摘录

她的父亲在做牧师之前，曾和这位男性女权主义者一起从事过法律工作。
福尔兹从一开始就知道，一旦她的学习任务结束之后，将有一个更加可怕的障碍需要她去克服。
加利福尼亚州不准女性从事法律工作。
在该州，要想成为一名法律工作者，既不需要一份曾在法律学校里接受过教育的证明，也不需要通过
全州的法律考试，惟一的要求就是：申请者必须是有良好道德品性、年满21周岁的白种男性公民，并
拥有必要的“学识和能力”。
另外，要想成为律师，申请者还必须通过当地的律师考试。
克莱拉说服了她所在地区的一位年轻的州参议员，让他向州议会提交一份由她起草的立法提案，即《
女律师提案》。
提案建议用“人”这个单词，替代法律文书中的“白种男人”这几个字。
大多数人都认为，这份提案几乎没有，甚至完全没有可能被那个全由男性组成的州议会通过。
但是，这些观察家忽略了福尔兹要实现她成为一名律师的抱负和决心。
福尔兹以前并没有游说议会的经验，但是，这次她却投身到说服政客通过这项新的法案的斗争中去了
。
她组织了全州各地的一些妇女，收集了成百上千的请愿签名，以支持这项新的立法。
对这份提案提出批评的人士争辩说，妇女会利用她们具有的魅力，影响陪审团作出不公正的裁决。
这些人还说，妇女不可能承受从事法律工作所带来的情感上的压力。
在非常激愤的情绪影响下，这些人提出了一个具有连带后果的推论：如果妇女成为律师，那她们下一
步就会成为陪审员，然后，也许甚至还会成为法官。
尽管提案遭到了律师界和新闻界的强烈反对，但是，福尔兹还是继续努力。
她设法让那项提案通过了州参议院的表决，然而，提案在州众议院似乎不可能被通过。
因此，福尔兹继续努力做众议院的工作，并联合了一些进步的男性议员，使提案最终以37：35的表决
获得了通过。
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媒体关注与评论

对于一名律师来说，再没有比法庭演说更艰难的任务了。
　　——罗伯特·杰克逊法庭演说是个无底洞，所有接近它的人都必须接受考验。
它考验你的良知、信念、智慧以及选择，迫使你检验法律的价值、真理的必要性。
这正是法庭演说最迷人之处。
　　——文森特·布格里奥西
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编辑推荐

《雄辩之美》：在英美法系国家，大多数诉讼包括4种法庭演说：起诉方的开庭演说、被告方的开庭
演说、起诉方的终局演说、被告方的终局演说。
一件诉讼案中的庭审律师如何只用几个小时的演说时间，总结出几个月的证言以及记录的证词，并将
其编织成别人非信不可的故事，以便说服法官和陪审团，打赢这场官司呢？
法庭演说是让法官和陪审团听的，而非让他们看的，因此，讲述故事就是法庭演说的律师职业与辩护
艺术的最高表现形式。
就像古希腊云游四方的行吟诗人一样，律师必须抓住法庭的注意力。
他必须自由地运用每一种心理与情感的工具，讲述他当事人的故事。
他必须像躲避瘟疫一样地逃避千篇一律的陈词滥调。
词语翻新更迭、修辞手法的千变万化、语序的转化，以及寓言典故的运用，永远都是激起听众兴趣、
获得有利裁决所不可缺少的语言手段。
昔日讲故事的人与今天的律师存在着一个重大的区别：行吟诗人是坐在国王的脚下吟唱，为的是提供
娱乐，而律师讲述故事，则具有惩罚恶人、解脱清白者，治愈受伤者的效果——这就是法庭演说的力
量。
《雄辩之美》对从事或即将从事司法工作的读者，领导干部、辩论爱好者、商务谈判人员、心理分析
师等专业人士都有很大的启迪。
20世纪美国法律史上最震撼人心的不朽名篇。
书中的所有法庭演说，无一不精雕细琢，堪称演讲艺术的杰作。
这些演讲包括起诉对战争罪行负责的人，谴责种族歧视，反对核能源工业，要求妇女解放等平等权利
等。
阅读这些由法庭大师们所做的有关叛逆、暴力、压迫以及希望的演说，看他们是如何砌筑胜诉之砖，
感受这些充满感情、富有说服力的不朽名篇是如何被一位位才思敏捷的法庭大师，以其卓越的智慧和
雄辩的口才创作出来的，你会感到极其振奋和愉快，从而更深切地领会法律正义与律师职业的真正内
涵。
　　——编者
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