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前言

　　最简单的赚钱步骤，最经典的赚钱智慧，最实用的赚钱高招，最前卫的赚钱理念，最简洁的赚钱
方法——生意人能做不能说的赚钱技巧！
　　赚钱技巧说到底就是赚钱好“点子”。
“点子”是一种在没有说破时令人难以想出的好“主意”，在不点破之前就是日思夜想也想不出来，
一旦道破后又觉得是非常简单的一个好创意。
一个金点子，一个新创意，一个妙招数，就是挣钱的绝招，往往能出奇制胜，往往能改变人生，使你
发现致富的金矿，由失败变为成功，由穷人变为富翁，从而奠定创业的根基。
事实证明：一个好“点子”，就是一条致富路。
　　《生意人能做不能说的101种赚钱技巧》一书，探究了赚钱的奥秘，揭示了赚钱的真谛，揭秘了赚
钱的技巧，是我们奉送给你的一份厚礼！
三百六十行，行行出状元。
同是干一行，有人能够赚大钱，有人只能赚小钱甚至赔本；很多人没有富起来，而有些人却成了千万
富翁、亿万富翁！
这其中的奥秘以及他们赚钱致富的“秘密武器”就是本书介绍给你的这些赚钱技巧！
等你认真阅读、理解、触类旁通用好这些赚钱技巧之后，那么，你也就同他们一样，跑步跨入了成功
的殿堂！
它既能为欲富者雪中送炭，也能给已富者锦上添花！
它是很多赚钱者秘而不宣的绝招！
是生意人能赚钱、快赚钱、轻松赚钱的最佳教材！
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内容概要

我一反常态，用另一种笔调写了一本《生意人能做不能说的8种能力》，没想到受到了读者追捧，成
了一本畅销书。
这也许因为我们的财经图书大多是板着面孔的。
受到读者鼓励，历时一年多我又写了这本《生意人能做不能说的101种赚钱技巧》，算作姊妹篇吧。

所谓赚钱技巧，说穿了就是赚钱的点子。
其实，这些“金点子”很多为杰出商人时常使用，只是没有说破而已。
“点子”有时在没有说破之前令人终生难获，而一旦道破又觉得非常简单易行。
一个金点子，一个新创意，一个好招数，往往能出奇制胜。
别忘了任何生财之道最初一定始于一个念头。
这本书也同样摒弃了说教，通过101个故事式的写法来阐述赚钱的奇招妙计，并在故事后“画龙点睛”
，但愿读者朋友在读后能够茅塞顿开，获益发财!
——佘世维
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34．讨债——将呆账变为利润
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36．代购——帮人跑腿月赚八千
37．拉赞助——利用外力，成就大事
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章节摘录

　　1.内销——墙外开花墙内香　　相关数据表明，在海外市场受阻面临生存困境之际，已经有越来
越多的外贸出口企业开始转向“内销”。
某调查机构近日对山东省内185家外贸企业的问卷调查中，有41％的外贸企业表示已经开始从事内销，
有23％的企业有内销打算。
　　受金融危机影响，国内外贸企业遭遇前所未有的“寒冬”，不过，出口受阻在某种程度上也“便
宜”了国内商家和消费者。
在外贸企业纷纷回到国内寻觅出路的同时，“出口转内销”的火爆也给不少外贸采购商家创造了商机
。
　　(1)出口受阻服装代工厂无奈低价内销　　“本公司有大量外贸库存服装、牛仔裤，现以超低价对
外批发!韩版夏装每件5元，韩版牛仔裤每件11元!另有大量针织衫、开衫、打底衫、羊毛衫，全部以超
低价处理，每件5～11元⋯⋯”这是在某网站看到的广告帖，发布者为安徽芜湖一家外贸生产企业。
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编辑推荐

　　著名财经作家佘世维继《生意人能做不能说的8种能力》之后，再次推出另类财经书《生意人能
做不能说的101种赚钱技巧》。
　　最快捷的赚钱步骤　　最经典的赚钱智慧　　最实用的赚钱高招　　最简单的赚钱方法　　网上
查不着 书中看不到　　这本书，它既能为欲富者雪中送炭，也能为已富者锦上添花。
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