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前言

怎样才能成为一名出色的辩护律师的？
这个问题的确很难给出一个完美的答案。
    法律教育需要综合课堂、法庭、办公室经验等多方面途径来完成。
辩护律师的教育尤其如此。
因此，受到良好的教育对成为优秀辩护律师来说至关重要，这不是指仅仅通过法学院所接受的教育。
没有哪一所学校能够传授给辩护律师所需要的全部知识和技能，不论它的教学质量多么优秀。
同时，法律教育也不可能只通过执业律师的法律实践就能完成。
    在法律教育十分发达的美国，法学院也没有彻底完成对辩护律师的教育，不能成功地教授给学生辩
护的基本技巧，比如：如何准备诉讼案件、如何询问证人、如何在陪审团面前进行辩论、如何撰写诉
状以及如何在上诉法官面前进行辩论，等等。
    法学院的教授们之所以不重视这些技巧，其中的原因之一就是他们本身没有这方面的的经验和特长
。
法学院的教授们(至少绝大多数的法学院如此)，并不是因为他们具有开业律师所拥有的技巧才当上教
授的，他们是因为作为法律方面的学者和教师所拥有的声誉才当上教授的。
事实上，很多法学院的教授们完全可能成为优秀的辩护律师，因为课堂教学与法庭辩护在很大程度上
都有惊人的相似之处。
而且，法律教学与其他教学不一样，它并不属于那种“能者，干；不能者，教”的领域。
    所以，一名从法学院毕业的优等生在进入法律行业时，并不能自动成为具备优秀辩护律师所拥有的
各种品质。
    大多数情况下，法学学生们得到的建议都是：到法庭上去，对那些拥有这些技巧的大牌律师们进行
观察。
但问题在于，当学生们真正面对辩护律师时，他们并不懂得如何鉴别某个律师是否具备娴熟的辩护技
巧，甚至会产生一些错误的认识：    1、辩护技巧并不是一种外在的技巧，法学院的学生们在对开业律
师的初步观察中并不一定能够看出并体会到这种技巧。
因此，法律专业的学生经常混淆口才与辩护技巧。
尽管口才在成功的辩护中是必不可少的，但它们并不是一回事，口才并不能代替辩护技巧。
    2、法律专业的学生们及当事人都经常错误地把律师们滔滔不绝的口才、华丽显眼的衣着、令人悦目
的外貌以及风度翩翩的气质，与有效的辩护混为一谈。
当然，这些优点都有助于律师说服法官。
但根据经验，某些最差劲的律师也具备这些特征，还外加一个愚不可及的脑袋。
    3、法律专业的学生经常混淆高智商与有效的辩护之间的区别。
与其他特征一样，高智商对有效的辩护无疑是至关重要的，但它们绝不能混为一谈。
常听说某些最聪明的人，却在法官和陪审团面前做出了最差劲的辩护。
    事实上，在一名准备从事执业律师身上，很难鉴别他是否具有优秀的辩护才能。
这种技巧(从真正意义上来说，应该说是一系列技巧)要通过长期的积累、发展和磨练，最终才能发展
成为一名辩护律师引以为豪的战利品——胜诉。
    《舌战手册》就如何成为一名真正的辩护律师，给出了一套完整、实用的方法。
    本书不像某些著名律师那样，吹嘘辩护技巧乃不可言传身教的神秘力量。
认为辩护技巧是一些魔术般的能力，可望而不可及。
锻炼辩护能力应该是一个辩护律师毕生的过程，这其中当然有一些诀窍、捷径和行之有效的方法，以
及一些应该避免的死胡同，并告诉读者应该把精力放在何处，以确保获取最大的回报。
    本书所阐述的主要是辩护律师的诉讼技巧，但从根本上来说，每位律师都应当是辩护律师。
法律行业是一个竞争激烈的行业，优秀辩护律师所应具备的辩护技巧，对于一名从事办公室工作的律
师、进行谈判工作的律师以及为消费者服务的律师，同样都是十分有用的。
    阅读本书，还可以很好地解决一些重要的问题：    对于准备从事辩护工作，把它作为一种职业的人
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，通过阅读本书，他们会认识到，并不是每个人都适合干这一行，他们当中有些人其实并不具有这个
行业所必需的个性、哲学观点、毅力、动机、机智和聪慧，他们从事这个行业并不感到舒畅如意。
对于这样的人，这本书对他们最大的帮助就是能够及时地劝服他们改变主意，不要一意孤行，而要及
时找到适合于自己的天地，在其他领域发挥自己的才能。
    对于那些发现自己的确具备从事这一事业所需的素质的人，这本书将为他们提供具有建设性的指导
，告诉他们怎样磨练自己的天才和技巧，渐臻成熟。
    这本书也将向父母及职业顾问们提供帮助，帮助他们更好地为孩子们提供择业建议。
孩子们最适合、最擅长干什么工作，父母应当心中有数。
在生活中，对自己所从事的工作感到满意，可以说是最为重要的事情，而正确地选择职业，对于能否
实现这一目标具有决定性的作用。
    这本书也将为那些不得不面对重要审判的当事人，提供一个选择辩护律师的参考标准，帮助他们寻
找合适的律师为自己辩护，不要等到他们的案子已经急需处理了，才认识到他们的辩护律师极不称职
。
一般来说，在为自己选择辩护律师，帮助自己处理某些棘手的问题时，对法庭辩护完全不懂的外行人
，很难做出正确的判断和选择。
    如果你决定要从事这一既重要又受人尊重的律师职业，请保存好这本书，它将伴随你成长过程中的
每一步。
本书不可能在一、两天的时间内就得到消化，也不可能在三、四天这么短的时间内完全吸收。
其中的大部分内容都十分微妙，需要在你不断成长、成熟的过程中反复咀嚼、不断消化。
只有这样，你才可能不断地从书里的思想、建议、规则、原理中得到最大的收益。
如果你已经具备了一名辩护律师所需的最为基本的素质，你就可以在本书的帮助和指导下，获得优秀
的辩护律师所必须具备的品质和个性。
    在此，真诚地向所有准备从事辩护律师事业、向所有有志于提高自己辩护技巧的律师们慎重推荐此
书。
    林正    2011年春于北京
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内容概要

在美国，如何才能成为一名出色的辩护律师？
哪些人最适合当辩护律师？
辩护律师真正该做些什么？
成功的法庭辩护需要什么样的技巧？
美国辩护大师F·李·贝利的《舌战手册》详尽阐述了一名成功的辩护律师应当具有的特点。
就如何培养辩护技巧，本书给出了简明扼要、深入浅出的答案。
例如：
庭审前的准备工作的真正意义是什么？
 如何锤炼你的辩才，战胜对手？
 如何说服你的最终听众——陪审团？
 如何成功地对证人展开交叉询问？

如何与法官周旋，从而有效地控制法庭？
 有关律师的风度、形象及辩论禁忌是什么？

《舌战手册》不仅为这些问题提供了一个简明扼要、深入浅出的答案，对美国法学思想的发展也进行
了深刻的剖析。

同时，本书为孩子的父母和职业顾问们提供指导，帮助他们更好地为孩子们提供是否当辩护律师的择
业建议。
对那些需要面对司法审判的当事人也提供一个参考标准，帮助他们寻找合适的律师为自己辩护。

本书对从事或即将从事司法工作的读者，领导干部、辩论爱好者、商务谈判人员、心理分析师等专业
人士都有很好的启迪。
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编辑推荐

《舌战手册(哈佛法学院辩论学课程必读参考书)》给出了简明扼要，深入浅出的答案。
《舌战手册(哈佛法学院辩论学课程必读参考书)》对从事或即将从事司法工作的读者，领导干部、辩
论爱好者、商务谈判人员、心理分析师等专业人士都有很好的启迪。
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名人推荐
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