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作者简介

作者：（日本）松本幸夫 译者：冷婷松本幸夫，曾任管理教育研究中心研究员、东京文化中心讲师等
，现任人力资源研究中心所长一职。
专精于脑力开发、压力管理、领导管理等方面的指导工作。
曾在日本的各大企业、团体等举办3000场演讲。
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后记

还有一点（One More Thing）读完本书，您感觉如何？
说起乔布斯的推销技能，相信大家已经充分了解。
通过学习，我们一定可以越做越好。
乔布斯也是从零开始，他那完美出色的推销能力并非是与生俱来的。
请大家一定踏踏实实，从推销的基本知识开始学起。
每个人都有初学的经历，只是不要太过固执于自己的方式就好。
取之精华，弃之糟粕，才能青出于蓝而胜于蓝。
有趣的是，当一个人偶然遇见一见钟情、与众不同的推销风格，且通过向其学习拿下好成绩的话，他
就一定会扎扎实实地从基础开始学起，并放弃自己的推销风格。
推销的种类各式各样，本书为大家介绍的乔布斯派推销术该当也只是这条长河中的一条支流而已。
但不管选择何种推销方式，都应该从基层起步。
把基础知识学扎实后，再慢慢去实践中摸索。
于是，我们又产生了一个问题，倘若不管怎样都无法将乔布斯的方法应用自如，那该怎么办呢？
此时，我们就应该通过不断的整理磨合，去创造一种真正适合自己的方式。
也就是说，我们可以以乔布斯的方式为基础，根据现场实际环境临时应变，摸索出一条切合实际的最
佳推销方式。
那么，持续学下去的话又会有何种收获呢？
在持续不断的学习征途中，总有一天我们会形成一套最适合自己的方式。
大家可以通过本书学习最基本的乔布斯派推销方式，将理论结合实践之后再返回到理论中。
当自己的推销方式有所成熟之时，亦是我们成为一流推销者之日。
各位读者，谢谢大家的支持！
松本幸夫2011年11月吉日
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编辑推荐

《别说你能讲好PPT》编辑推荐：一.内容独到：国内第一本教你如何“讲好”PPT的书！
二.作者权威：日本演讲界高手，3000场演讲实战家松本幸夫先生，把自己总结的所有“讲好”PPT的
方法，与乔布斯讲好PPT、做好发布会的奥妙u影方法，结合图形，文字，全部奉献给中国读者。
三.方法实用：前期策划，PPT制作，肢体语言，巧妙措辞，如何利用数字等方面，你都可以从中学到
最棒的人是如何做的。
1.手势也会说话表示“薄”时，乔布斯会用指尖表示，也会用手从右到左暖暖移动的方式表示，还会
用手掌稍稍鼓起一点来表示。
表述同一样东西，他也会尽可能变着花样来展现。
2.灵活运用黑屏我本人经历了25年演讲历程，懂得了“黑屏”的好处，乔布斯却早已游刃有余。
他准备说故事的时候，总喜欢毫无征兆关掉幻灯片。
黑屏可以缓解观众的视觉疲劳，更能够把听众的注意力成功吸引过来。
3.出其不意，刻骨铭心推理剧中的名侦探，每次在大家本以为要“结束”的时候，他们都会蹦出一句
类似“还有一个疑点”，这样的话语，每次都能起到扣人心弦的作用。
当台下听众放松神经，本以为快要结束的时候，乔布斯总会出其不意地搬出那句大家最熟悉不过的台
词——“One more thing”（还有一点）。
它能给予听众强烈的冲击感。
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