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内容概要

　　本书是创业培训系列教材之一。

　　本书内容包括花卉市场宏观分析、创办花店的各项准备、花店经营策略和经营管理知识。

　　本书融理论性、实用性和可操作性于一体，不仅适合作创业培训教材，还可作经济类一般参考书
使用。
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章节摘录

版权页：   1.商业活动频繁的街区 这类地区由于商店鳞次栉比，商业网点已形成规模，平时顾客川流
不息，节假日更是人流如潮。
这类地区的特点是：交通方便，顾客多，人们到这里来购花特别方便，顺便又能购买所需的其他东西
，大可节省时间。
如果在这类地段开花店肯定会有做不完的生意。
但是，这些地段往往寸土寸金，即使有条件能在这样的位置开店，也必须仔细地估算一番，因为这里
房租价格可能特别高，除了支付各项费用外，利润还有多少，若是所剩利润不多，那么也未必去冒如
此大的风险。
若除去一切开支，还有较丰厚的利润，那就不要被昂贵的房租所吓跑。
一般地说，高投入与高回报是互成正比的，好的地段虽然寸土寸金，但正常情况下仍有厚利可图。
因此，若花大钱找一个好地址是值得的。
当然高租金会增加经营压力，有较大的风险，这就要求经营者在选址时得好好盘算盘算，要考虑自己
的资金是否充足，经验如何，花艺设计师的手艺是否高超，做起生意来能否得心应手，究竟做不做黄
金地段的生意也就能决定了。
 2.人口密度高的居民小区 这类地区由于人口集中，也是好的营业地址。
在此开一个便民花店，只要服务搞得好，紧紧抓住顾客需求，生意应该比较稳定并有钱可赚。
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编辑推荐

《花店创办指南》是由中国劳动社会保障出版社出版的，是创业培训系列丛书。
古人说：“天时不如地利”，充分强调了地理位置的重要性。
花店位置选得恰当，是生意赚钱的第一要素，位置好，生意兴隆，这就为经营者的经营大厦打下了坚
实的基础。
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