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内容概要

《家居保洁业经营诀窍(自主创业指南)》论述了住宅清洁服务业经营的准备工作、如何做好组织工作
、市场营销、如何为服务定价及员工的培训等内容。
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媒体关注与评论

书评从市场的角度来看，保洁行业具备很大的潜力，可以发展成拥有多个分支机构和特许经营分店的
大生意。
你的生意会发展到租用办公室、雇用工人、购买交通工具，甚至要开发自己的产品、设计个性化顾客
服务的程度。
要保持小规模的生意，实际上也是个问题。
生意规模的大小只受到你自己的扩张愿望和财务目标的限制，你可以选择低调一点，在你家附近进行
小范围经营。
到底如何做，决定权在于你自己。
  　　对于那些原先做过中层管理的人来说，进入这个行业意味着他们将获得在更少时间内赚取等量
金钱、得到高层管理职位的机会。
家居保洁生意自始至终都能赚钱，即使你退休或者转手。
你的生意中所包含的价值在于它为你建立了一种优势，这种优势是那些在幕后工作的清洁工以及众多
靠保洁为生的个人所不具有的。
  　　不管你有什么样的目标，此书都是你获取成功的向导。
成功的奖励就是利润和工作的成就感。
只要具备常识、技能和决心，你就能成功。
 ��  
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