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内容概要

　　为了提高农村劳务经纪人的执业能力，作者冯佺光基于“前沿性、适用性、指导性、操作性、启
发性、就业性、服务性”的原则，编写了这本《农村劳务经纪人执业指南》。
书中分析了农村劳务经济的特点，明确了农村劳务经纪人的职业化和专业化要求，着重阐述了农村劳
务市场分析、农村劳务需求信息的搜集、农村劳务的组织与代理，提升农村劳务经纪服务和农村劳务
经纪人的收益等经纪实务内容，最后介绍了农村劳务经纪活动的新商机一农民工返乡创业。
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章节摘录

版权页：插图：首先，计算机网络是开展经纪活动十分便捷、经济的媒介。
经纪人最基本的职能是商品交易的中介。
在商品供大于求的情况下，一个商品的推介往往要找多个需求者；同样，在商品供小于求的情况下，
为满足一个商品需求者往往要找多个该产品的提供者，中介才有成功的可能。
因此，经纪人既要广泛了解商品的生产者、提供者，还要了解商品的需求者；既要广泛深入了解商品
的性价，还要了解消费者的需求。
寻求经纪对象，靠落后的方式方法很难扩大经纪范围，因此，农村经纪人要善于借助于计算机网络，
延伸自己的视觉、听觉和感觉，了解更大的世界，也让更多的人了解自己。
其次，依靠计算机网络可以扩大经纪范围。
经纪人所有的经纪业务都是源于信息，信息来源越广泛，获得经纪机会的概率也就越大。
农村经纪人如果不掌握通过信息网络收集信息的方法，靠道听途说，经纪范围就十分有限，而网络随
时都可以了解各地的市场信息，随时随地都可以与五湖四海的客户取得联系，可以及时了解顾客对经
纪服务的要求，并且了解自己的服务是否满足了顾客的要求，快速对顾客的要求作出反应。
通过网络对话，一方面可以直接寻找经纪对象，另一方面通过顾客帮忙，寻求经纪机会。

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<农村劳务经纪人执业指南>>

编辑推荐

《农村劳务经纪人执业指南》是由中国劳动社会保障出版社出版的。
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