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前言

　　《专业英语视听说》教材是依据教育部《大学英语课程教学要求》的文件精神，聘请国内知名学
者组成专家指导委员会，由全国30余所著名高等院校的外语教授和相关专业教授等教学专家联袂编写
的一套视听说一体化教材。
编写这套教材的目的是为了把现代科技和现代英语教学理念相结合，立足英语教学改革，更新教育观
念，依靠多媒体技术和多样化课堂教学模式的支持，实现学生听、说、读、写能力的综合演练，从而
改进和提高英语教学效果。
全套教材以教育部最新公布的专业目录为依据，涉及文、史、经济、理、工、农、医等20多个学科方
向，覆盖100多个专业领域，堪称目前国内最大规模的专业英语系列教材。
　　本系列教材有以下两个最突出的特点：　　1.教材内容板块精心设计，既注意借鉴国外教材的先
进理念，吸纳多年来我国外语教学积累的经验，又充分照顾了中国学生的思维方式和英语学习习惯。
这套教材包括视听说教学用书、DVD教学光盘和点读笔三部分（点读笔属于可选项，老师和学生可以
根据自己的实际需要选择是否使用），每册书都包含16篇短文和高清晰的配套视频资料。
所有的音像视频资料均由澳大利亚Classmom video、德国DW、加拿大VEC等公司提供版权，并经过国
内专业英语权威专家组共同筛选审定，内容涉及面广、取材新颖、难易适度，充分反映了各个学科的
最新学术成果和发展方向。
纸质教材板块的设计充分考虑了中国学生学习专业英语的特点和目标，内容浓缩了大量的专业词汇和
专业用法，反映了各个学科的基本理论和基本概念，内容包括：①引导部分（介绍该单元主题的背景
知识、教学重点、难点等）；②视听说演练（紧扣视频内容，设计视频主题讨论、完成视频问题等互
动形式）；③附录文章（围绕该单元主题，介绍某一方面的学科发展、前沿知识等内容）。
教材中设计了大量的练习，练习的形式活泼多样，注意与视频内容的完美结合和有机互动，能够同时
调动教师和学生双方的积极性，促使他们采用多媒体、多样化课堂教学模式，开展视、听、说综合实
践演练活动，充分体现英语教学的实用性、文化性和趣味性。
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内容概要

“专业英语视听说”系列教材是专门针对专业英语学习与提高的视听说一体化教材。
    本系列教材由国内30余所重点院校相关领域专家编写，分20多个专业，每册教材有16个单元，每单
元包括视听说练习、词汇、句式、阅读材料，内容精练、语言地道。
音像视频由澳大利亚classroom video、德国DW、加拿大VE C等公司提供版权，同时本教材还支持点读
笔的点读发声，方便自学。
    本教材是大学生学习专业英语的首选图书，同时也可作为相关学科专业技术人员提高专业英语的自
学参考书。
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书籍目录

Unit 1 Nature of Economics(1)Unit 2 Nature of Economics(2)Unit 3 The Operation of an Economy(1)Unit 4 The
Operation of an Economy(2)Unit 5 Market Research(1)Unit 6 Market Research(2)Unit 7 Advertising(1)Unit 8
Advertising(2)Unit 9 Impacts of Globalization(1)Unit 10 Impacts of Globalization(2)Unit 11 Rural-Urban
Migration(1)Unit 12 Rural-Urban Migration(2)Unit 13 Impacts of Tourism(1)Unit 14 Impacts of Tourism(2)Unit
15 Establishing a Small Business(1)Unit 16 Establishing a Small Business(2)
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章节摘录

　　盖伊和李决定接手买下一个现有的买卖，而不是从零开始。
不过他们在决定到底买下哪一个之前已经四处寻觅了很久。
　　盖伊：我们花了差不多一年的时间就为了找一个位于山上的咖啡馆，做生意位置是关键。
周围总是有很多等待转让的咖啡店，不过你要很明智地作出选择你到底要买下哪一家店。
我认为最关键的是地点，我的继父在做买卖时很强调这一点。
　　李：选址好的店铺就有潜力被改造成你想要的样式。
　　盖伊：是的，以合适的价格将店面盘下来，然后发掘其中的潜力同样很重要。
我没有恶意，但是这家店被前任店主经营得实在是很糟。
我们知道他们本来可以做得更好些。
　　在经营某项生意之初至关重要的一点就是要确定目标市场，也就是谁将会购买你的产品或者服务
？
　　李：因为在买下这个店之前我们已经在这儿生活了两年，因此我们知道这里的市场状况，了解住
在这里的人，我们知道在这儿什么东西受欢迎，什么东西好卖。
我绝对不会在不了解一个地方的人群和商业状况的情况下就去那里投资，而且还把自己所有的时间和
金钱都投到那里去。
　　了解了你的目标市场人群就可以帮助你来满足他们的需求。
　　盖伊：我和人们交流时，他们会告诉我这有很多的素食者，这里餐馆总是会提供很多的素食。
　　李：因此当我们坐下来设计菜单时，我们知道我们得有丰富的素菜供选择，而不仅仅是一份毫无
新意的沙拉就行了。
　　你还必须要经常关注你的目标人群。
因为人们的喜好总是不断变化的。
　　盖伊：你还会发现，你认为很棒的菜品并不一定能得到顾客的青睐。
因此你必须尽快了解哪些菜顾客喜欢，哪些菜不受欢迎。
比方说，在我们的菜单上就有一种泰式牛肉沙拉，非常好看又好吃，可是却没有人点这道菜。
所以它马上就会被我们从菜单上删掉。
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