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前言

“说”和“做”是人类永恒的主题，会办事的人往往以最能赢得人心的方式去处理人际关系，不轻易
得罪人。
求人办事，说话是第一道“关口”，“会说话”与“会办事”是相辅相成的。
话说得好会让人如沐春风，极为受用，小则可以让人快乐，大则可以办成大事；话说得不好，小则会
招来祸患，大则可以丧命。
舌头是圆的，也是软的，又圆又软的舌头能把“丑话”说成“好话”，也能把“好话”说成“丑话”
。
说话要有“心眼”，有的人说起话来娓娓动听，让人身心舒畅，使人忍不住同意他的说法；有的人说
起话来像是一柄利刃，令人感觉浑身不自在；有的人说起话来，一开口就让人生厌⋯⋯而现代交际中
，是否能说，是否会说，以及是否会办事，往往决定着一个人的成败得失。
懂得说话艺术的人，常常能够让一句话起到四两拨千斤的作用，他们也就能够为自己的事业成功和生
活幸福开创出崭新的天地。
办事要有“手腕”，要因人而异，因事而异，事有大小，事有种类，事有难易，有的事关系到自己的
切身利益，有的事则可办可不办。
我们不但要知道哪些事应该怎样办，而且要知道哪些事该办，哪些事不该办——办事要抓住时机、办
事要善借外力、办事要先留退路、办事要有自知之明、办事不能“一根筋”、不要一条道儿走到黑、
不能烧火棍子一头热、不能一棵树上吊死、不要怕被人拒绝、力不从心的事儿不能办。
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内容概要

人生如战场，有“手腕”的人总能把事办得恰到好处。
人生如舞台，有“心眼”的人总能把话说昨滴水不漏。
一个人能不能在人际关系上随机应变，重要的是看你说话时会不会动 “心眼”。
一个能不能在社会上左右逢源，重要的是看你办事时有没有“手腕” 。
说话的“心眼”是搞好关系的基础。
办事的“手腕”是左右成功的关键。
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章节摘录

2．一言一语总关情爱情的产生要以感情为基础，如何建立牢固的感情基础呢？
谚语说得好：“只有掏出心来，才能心心相印。
”这就是说，互相要用真诚之心，才能求得心心相通。
有一位女大学生，为了能自食其力，来到一家银行做了兼职出纳。
当时，有一个英俊的小伙子几乎每天都到她的窗口来，他不是存款就是取钱。
直到有一天，他把一张纸条连同银行存折一起递交了过去，这时女孩才明白他是因为喜欢她才这么做
的。
这张纸条上写着：“亲爱的琳：我一直在储蓄这个想法，期望能得到利息。
如果星期五有空，你能把自己存在电影院里我边上那个座位上吗？
我把你可能另有约会的猜测也记在账上了。
如果真是这样，我将取消我的要求，把它安排在星期六。
不论利率如何，做你的陪伴是十分愉快的。
我想你不会认为这要求太过分吧，以后来同你核对。
真诚的彪。
”这个女大学生无法抵制这诱人、新颖的接近方法。
彪用这种独特而新奇的语言方式表达了自己真诚的心意，终于赢得女大学生的友情，为爱情的发展打
下了基础。
恋人之间的谈话，恰如蝶恋梨花，彩云逐月，总是指向一个目标，即向对方抒发感情。
情话的魅力在于“情”，爱情是异性间相互吸引的一种非理性体验，带有很大的冲动性。
恋人在浓情似火的时刻，他们的语言就缺少逻辑与理智，哪怕是说海枯石烂、地老天荒也不算过分。
白瑞德从心上人的身边回到美国中部的服役地时说：“真没办法，亲爱的，不久又得归队，这是我送
给你的纪念品，希望你看到它时就想起我。
”“噢，亲爱的白瑞德，”姑娘激动得有点喘不过气来，“你想得真周到，这只小猴多可爱！
简直就是你的化身。
”一对青年男女漫步在林荫道上。
女的说：“我们被丘比特的神箭射中了。
”男的含情脉脉地看着她，温情地说：“射中我没关系，但不能射中你。
只要有我在，绝不能让你受伤。
”女的甜蜜地一笑，随之娇嗔地说：“可是我真的不可救药地受伤了。
”像这种不但具有幽默感又有果断力的男子，就能使人感觉他既可爱又不失权威，使女性心目中感觉
到这就是最理想的终身伴侣。
一般我们认为，沉默寡言的男人最有魅力，就是指有才干而不夸夸其谈的男人，假若木讷到呆若木鸡
，那么无论他的长相多潇洒，身材多标准，也只会令女性敬而远之。
若一个男人的话太多也会适得其反。
比如一个男人喋喋不休地说：“亲爱的，要是你让我好好看看你的脸蛋儿，我就给你买一条银狐皮围
巾；要是让我亲亲你，我一定给你买件漂亮的貂皮短袄⋯⋯”女人听后一定会不耐烦地说：“够啦，
够啦！
我会热死的！
”油腔滑调的男人在女性的心目中最不屑一顾。
还有一种类型的男人简直就像一部说话机器，整天喋喋不休，更是不受欢迎。
如果某人只会一再地重复做同一件事、聊同一个话题，女人不但会对他失去兴趣，同时也会感到怀疑
：“他是值得我托付的人吗？
我看他像只绣花枕头，一包草而已，大概连自己的生活都不会料理吧？
”

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<说话要有心眼 办事要有手腕>>

Page 6



第一图书网, tushu007.com
<<说话要有心眼 办事要有手腕>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 7


