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前言

研究经商厚黑学，你总是不可避免地看到一些犹太商人的影子，研究犹太商人经商赚钱的秘诀，你能
嗅出浓浓的厚黑味道。
犹太厚黑巨商哈默说：“我们是商人，只管做我们的生意，而生意就是生意。
”精明透骨的犹太人把这一实惠哲学——厚黑学诠释得那么淋漓尽致！
如果你对犹太商人有所了解的话，我们不难发现，很多犹太商人的经商套路实际上就是典型的厚黑之
道。
似乎可以这样说，犹太商人敛财之道，就是一部真正的厚黑学。
犹太商人经商之道与厚黑经商学可谓是异曲同工。
“厚黑学”是神秘的自然法则，“厚”好像盾，是自我保护的力量，“黑”恰似矛，是自我实现和竞
争的方略。
商场之上有很多精于厚黑之术的商人，他们最能适应和驾驭关系复杂、竞争激烈、充满变数的商业环
境，在或赞美或谩骂声中，他们获得了商业利润，履行了一个商人最基本的职能。
对于这些人，我们称之为厚黑商人。
世界上有很多犹太商业巨头就是典型的厚黑商人。
比如，洛克菲勒、哈默、索罗斯、巴菲特，等等，也正是因为他们独特的商业思维和经商手段，使得
他们几乎成了世界上最成功的商人。
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内容概要

本书从犹太商人的敛财之道、经商之道、管理之道、竞争之道、经营之道、谈判之道、投资之道、讨
债之道、投机之道、处世之道等方面，解析了犹太商人的超人之处。
本书语言幽默诙谐、辛辣尖锐；说理鞭辟入里、深入浅出；举例广征博引、触类旁通，是睿智商家驰
骋商场不可多得的一部经典之作。
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，把其他的先放下　7.  防止别人欺骗自己　8.  最划算的买卖：一笔生意，两头赢利　9.  乱中取利，以
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黑管理思想　1.  精于算计，锱铢必较　2.  抠门取巧，省一点是一点　3.  懂得巧干，以智取胜　4.  打
好自己的“算盘”，做好自己的账房先生　5.  不能把别人的利益榨干　6.  不入虎穴，焉得虎子　7.  堡
垒最容易从内部攻破　8.  时刻防范交易风险　9.  借势登天的厚黑之道　10.  脸厚心黑不被情绪所左右
　11.  攻心为上，拉拢人心第四章　迷惑对手，出奇制胜——犹太人厚黑竞争理念　1.  不停奔跑，主
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太人厚黑营销大法　1.  该攫取的利润绝不放手　2.  瞒天过海的厚黑营销术　3.  一副笑脸闯天下　4.  
反其道而行，厚利适销　5.  巧用暗示，吊人胃口　6.  别出心裁，奇招迭出　7.  讨价还价，狠杀价格不
手软第六章　深藏不露，找到死穴下黑手——犹太人厚黑谈判学问　1.  厚中带黑，和颜悦色中暗藏杀
机　2.  摸清对方的底细　3.  充分准备，占据主动地位　4.  准备好上、中、下三套方案　5.  必须隐藏
好自己的底牌　6.  记录对方的承诺，关键时刻施加压力　7.  绵里藏针，变被动为主动　8.  在最佳时机
出击　9.  坚决堵住合同漏洞，不给对手留机会　10.  关键时刻“黑”下脸，该说“不”时要坚定　11.  
谈判制胜的秘诀　12.  谈判是一场有策划的较量　13.  用遥远的利益引诱对手　14.  虚张声势，以小充
大　15.  谈判桌上的好戏：双簧　16.  避实击虚，以退为进第七章　一本万利，用别人的钱赚钱——犹
太人厚黑投资技巧　1.  浪尖上才能捕到大鱼　2.  最安全的投资法则　3.  钱滚钱，利滚利　4.  不要把
储蓄变成嗜好　5.  把投资当做一种挑战　6.  保持理性的投资心态　7.  量入为出的投资准则　8.  分散
投资，降低投资风险　9.  心态良好，善败不亡　10.  空手套白狼，借钱投资之道第八章　软硬兼施，
厚黑并用不怕脸红——犹太人厚黑讨债心计　1.  摸清债务人的底细　2.  攻心为上，软硬兼施　3.  攻其
一点，专在对方最痛处下“锥子”　4.  巧设圈套，请君入瓮　5.  想尽办法得到欠款　6.  灵活对待不同
债主　7.  掌握心理，各个击破　8.  以黑治黑，以其人之道还治其人之身　9.  软磨硬泡，死缠烂打
　10.  突破僵局，出奇制胜　11.  速战速决，绝不手软第九章　敢于冒险，投机取巧钻空子——犹太人
厚黑投机思路　1.  买空卖空，巧用法律漏洞投机外汇　2.  充分利用契约的漏洞　3.  巧借时间赚钱的高
手　4.  哈默的厚黑投机术　5.  巧妙利用国籍投机　6.  “卖钱”赚钱，聚集财富　7.  钻法律漏洞的绝
顶高手　8.  绝不漏税，合理避税　9.  精心谋划，借势经商　10.  给自己的脸上贴金第十章　对人要厚
，对事要黑——犹太人的处世厚黑学　1.  厚黑有术，和气生财　2.  时刻保持出人头地的野心　3.  “以
善为本”背后的深义　4.  活用一切，成就自己　5.  当个“吝啬鬼”的实惠哲学　6.  善于忍耐，适者生
存　7.  借钱给别人，等于花钱买敌人　8.  保持怀疑和警觉的习惯　9.  敌人的敌人就是朋友　10.  嘴巴
像蜜糖一样甜　11.  不要轻易相信任何人
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章节摘录

1. 不问黑白，能赚钱就行厚黑商人有这样的观念，他们从不以自己做的生意小而自卑，恰恰相反，他
们连小生意也是不会放弃的，在他们看来所有的生意都是由小做到大的。
那些脸皮不厚，心不黑的人在极其残酷的环境下是很难生存的，更谈不上什么赚钱经商。
因而在他们的经商历史中，他们从不会喜“大”厌“小”，他们喜欢把“钞票不问出处”这句话挂在
嘴上，实际上是在教人们创造和积累财富必须敢于下手，必须善于投机，必须运用独特的厚黑手段。
钱是货币，是一个人拥有的物质财富多少的标志，有时候更是一个人社会地位的象征，它本身不存在
贵贱问题。
犹太商人的赚钱观念和我们的传统观念不一样，他们丝毫不认为蹬三轮、扛麻袋就低贱，而当老板、
做经理就高贵，钱在谁的口袋都一样是钱，它不会到了另一个人的口袋就不是钱了。
因此犹太商人在赚钱的时候，不会觉得钱是低贱或高贵的，他们不会因为自己目前所从事的职业不好
而感到自愧不如，他们在从事所谓的低贱的职业的时候，心态也表现得十分平和，所以犹太商人做到
了厚黑学中的“厚”之道。
由于对钱保持一种平常的心态，甚至把它看得如同一块石头、一张纸，犹太人才不会把它视为鬼神，
把它分为干净的或肮脏的。
这也正是犹太人厚黑之处之一。
在他们心中钱就是钱，相同的钱能买相同的东西，不可能出现不同的人拿着相同的钱买东西，买到的
东西不等价，一个多一个少。
因此，他们努力地去获取它，失去它的时候，也不会痛不欲生。
正是这种平常心，使得犹太人在惊涛骇浪的商海中驰骋自如，临乱不慌，取得了稳操胜券的结果。
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编辑推荐

《厚黑学与犹太人经商智慧》将介绍：独特视角，解读犹太商人的赚钱之道；全新思维，成就睿智商
家的必备利器！
经商者的宝典，赚钱者的锦囊。
厚者，经商之本；黑者，竞争之道。
犹太商人敛财之道，就是一部真正的厚黑学。
研究经商厚黑学，你总是不可避免地看到一些犹太商人的影子；研究犹太商人经商赚钱的秘诀，你能
嗅出浓浓的厚黑味道。
《厚黑学与犹太人经商智慧》语言幽默诙谐、辛辣尖锐。
说理鞭辟入里、深入浅出，举例广征博引、触类旁通，是睿智商家驰骋商场的一部经典之作。
唯金钱至上，把利益放在第一位犹太人厚黑敛财定律诡计迭出，灵活善变精算计犹太人厚黑经商谋略
利用他人智慧为我谋利犹太人厚黑管理思想迷惑对手，出奇制胜犹太人厚黑竞争理念攻心为上，见缝
就钻使“捧”招犹太人厚黑营销大法深藏不露，找到死穴下黑手犹太人厚黑谈判学问一本万利，用别
人的钱赚钱犹太人厚黑投资技巧软硬兼施，厚黑并用不怕脸红犹太人厚黑讨债心计敢于冒险，投机取
巧钻空子犹太人厚黑投机思路对人要厚，对事要黑犹太人处世厚黑学
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