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内容概要

本书是关于介绍“求人有心计”的专著，全书共分为2篇。
    书中上篇突出介绍了八大求人心经：既有妙语攻心的求人艺术，又有善托人脉的求人路径；既有以
“舍”换“得”的求人思路，又有借势借力的求人手段；既有情感交心的求人妙法，又有坚持必胜的
求人战术；既有巧激成事的求人妙方，又有互惠互利的求人策略。
八大心诀，犹如八种犀利的武器，助你在办事求人中所向披靡，屡试不爽。
    下篇着重推出了六大求人心诀：有求助上司的“内功招法”；有求助同事的“太极推手”；有求助
同学的“化骨绵掌”；有求助邻居的“左右互博”；有求助亲威的“连环劈挂”；有求助陌生人的“
吸星大法”。
六大心诀．就像六种实用的神功，帮你在求人办事时有求必应，百求百成。
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以诚相交，获得他人真情回报    4.以情感交流拉近人心的距离    5.以自己的真情赢对方的“回报”    6.
用感情最牢固地连接贵人    7.用眼泪打动他人的恻隐之心  六、软磨硬泡：以毅力和耐心达到目标    1.
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事：点燃他人内心火焰的办事妙方    1.请将不易，激将却能获得成功    2.掌握激将之法，人生处处顺风 
  3.洞悉人性，巧用激将促其“就范”    4.善做自尊文章，激出助己之将    5.针对性格傲烈之人，激其上
钩    6.激怒对方，使其吐露真言    7.利用人性弱点，激发对方的同情心  八、互惠互利：通向成功的双
赢策略    1.互助合作，人生成功的基石    2.互惠互利，奠定合作的基础    3.创造双赢，相依相存共享成
功    4.互助互利，帮助别人就是方便自己    5.相互借光，往往能成就双方的事业    6.你替对方着想，对
方也会替你着想    7.找出共同点，就找到了合作的基础    8.换位思考，用真诚创造双赢的条件下篇  有
求必应的六大求人心诀  一、求上司办事的成功心诀    1.做好心腹，赢得器重好求人    2.适当恭维，以
美言促其办事    3.诚言所至，让上司萌发同情心    4.情趣诱惑，投其所好动其心    5.坚持到底，不达目
的不罢休    6.缠而不赖，软磨硬泡求成事  二、求同事办事的成功心诀    1.动之以情，真情诚意求对方   
2.揣摩心理，善于求人看对象    3.厚起脸皮，放下架子功到事成    4.礼敬为先，注重办事礼节    5.婉求诱
导，以柔克刚说服同事    6.感情投资，煽动人情求人不难  三、求同学办事的成功心诀    1.聚首话情，
编织友谊的纽带    2.保持联系，常来常往密切感情    3.妙用交流，求人办事推己及人  四、求邻居办事
的成功心诀    1.施恩忌报，伸出援手惠及邻里    2.雪中送炭，拉好关系亲近邻    3.调解纠纷，互相帮助
关系和睦    4.巧言暗示，借同情心解决困难  五、求亲戚办事的成功心诀    1.经常联络，办事时刻有亲
情    2.依托贵戚，沾亲之光巧办事    3.沾亲带故，求人办事多条出路  六、求陌生人办事的成功心诀    1.
开心微笑，求生人办事第一招    2.善于亲近，打开对方的突破口    3.塑造形象，前四分钟是关键    4.开
诚布公，诚恳赢得他人心    5.左右开弓，软硬兼施有策略
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章节摘录

上篇 屡试不爽的八大求人心经一、妙语攻心：绝妙口才助你求人顺畅美国成功学大师卡耐基说，当今
社会，一个人的成功仅仅有15％取决于技术知识，而其余的85％，则取决于口才艺术。
由此可见，拥有妙语攻心的绝妙口才，已经成为现代人成功的必备条件之一。
绝妙的好口才，不仅是一种卓越人生的资本，还是一种立足社会的能力；绝妙的好口才，不仅是一种
征服人心的艺术，还是一种用之不尽的财富。
只有掌握妙语攻心的说话艺术，才能在求人办事中无往不胜，才能在成功道路上一帆风顺。
1．看人说话，灵活机动地适应对象俗话说，看菜吃饭，量体裁衣。
我们在生活中要接触各种各样的人，要处理各种各样的关系，这就要求我们在办事时要针对不同的对
象，灵活地采取行动，只有这样，才能获得预期的效果。
人与人之间的差异有时是惊人的。
独特的个性，独特的爱好，独特的生习惯，独特的知识结构，尤其是独特的心理态势，这些综合起来
就使某个人成为独具特性的“这一个”。
这就需要力求了解站在你面前的“这一个”的方方面面。
以个性为例，如果你面对的是一位豁达开朗、热情活泼的谈话者，那么你在谈话时就可以更加坦率一
些，即使偶尔有一两句话失控也不要紧，对方绝不会与你计较；但假如站在你面前的是深沉多虑、内
向含蓄的人，那么你谈话时就得字斟句酌，切不可信口开河。
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编辑推荐

《求人有心计》由中国物资出版社出版。
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