
第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的快餐店>>

图书基本信息

书名：<<开一家赚钱的快餐店>>

13位ISBN编号：9787504728975

10位ISBN编号：7504728977

出版时间：2008-8

出版时间：中国物资

作者：业勤

页数：231

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<开一家赚钱的快餐店>>

前言

随着经济的发展，教育程度的提高，人们的生活方式已经发生了翻天覆地的变化。
俗话说“民以食为天”，和人们生活息息相关的“食”自然是重中之重。
方便而快捷的快餐渐渐成为了上班族的“新宠”，在大型商业圈中快餐更成为了人们的首选食物。
生活环境的变化，为快餐业的发展提供了一个广阔的空间。
快餐顾名思义就是方便快捷的食品。
近年来，随着市场对快餐需求的增加以及西式快餐的影响，一些中式快餐店也相继出现了。
而且由于经营中式快餐具有投资规模小、资金回收快、运作相对简单等优点，所以开中式快餐店的人
越来越多，投资中式快餐店的队伍也越来越壮大。
据调查，中国的快餐网点以每年5％的速度递增，现代快餐企业和实行连锁经营的企业所占比例要达
到30％，快餐业年营业额年均增长速度保持在20％以上。
近年来，我国快餐业快速发展，到2007年年底，全国专业快餐公司达800家，连锁快餐企业超过4000家
，快餐网点近40万个，快餐业年营业额达400亿元，约占餐饮业年总营业额的20％。
再加上我们期待已久的“奥运”盛会即将在我国召开，这就更促进了消费行业的升级。
对餐饮业来说，奥运无疑是一个天赐良机。
有人测算过：在3000亿元人民币的奥运需求中，有60％将转化为消费基金，其中800亿至900亿元的现
实购买力中，至少有20％会成为餐饮消费。
这样算来，奥运会带给北京餐饮企业的是约180亿元的增量市场。
由于受到快餐业前景和利益驱动的原因，进入这一领域的经营者必然会大大增加，不可避免地会带来
残酷的行业竞争。
餐饮业激烈的竞争中，经营者都在按流行趋势营造出自己的特色。
有的以它的环境取胜，有的以它的装饰设计风格取胜，有的以物美价廉而取胜，聪明的经营者都会让
人耳目一新。
但是仅靠豪华的装修就能够生意兴隆吗？
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内容概要

随着我国餐饮行业的日益繁荣，快餐业已经成为餐饮行业中发展空间最大的朝阳产业。
方便而快捷的快餐逐渐成为人们的首选食物，快餐业已经和人们的生活息息相关。
因此，开一家有特色的快餐店就成了中小投资者投资创业的优先选择。
本书从开快餐店的商机开始，全面介绍了快餐店的经营与管理，具有实用性和可操作性。
本书是为打算开一家快餐店赚钱的读者朋友而编撰的参考读物。
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章节摘录

第一章 快餐业商市几要抓牢第一节　快餐业的发展趋势随着城市生活节奏的加快，居民收入水平的提
高，社会上对快餐的需求量日趋增大，质优、价廉、高效率的快餐店必将受到广大居民的欢迎。
一些研究餐饮业发展的人士曾经提出，应在我国一些大城市建立快餐中心，以规模经营的高效率和低
成本满足广大消费者的饮食需要，加快家务劳动社会化的步伐，促进我国经济的发展。
事实上，我国各地已有各类餐饮企业通过经营快餐业而使自身获得了良好的经济效益。
快餐的含义一提起快餐，人们立刻就会想到“肯德基”、“麦当劳”等西式快餐店，想到炸鸡腿、汉
堡包、炸薯条等西式快餐品种。
但是，如果问到中式快餐，恐怕很多人就回答不上来了。
其实快餐，又称速食，是为广大消费者提供日常生活需要的一种大众化饮食，优点是销售快捷、食用
方便、质量标准化、服务周到，而且价格低廉。
快餐食品可分为中式和西式两种，它鲜明地体现了各国的饮食文化和传统的风土人情。
快餐这个词有三层含义：第一，它是指方便快捷的食品；第二，它是指一种快速的进餐方式；第三，
它是指一种餐饮的经营模式。
世界上第一家快餐店是1885年在美国纽约出现的。
从那以后，快餐业便在世界各国迅速发展，第二次世界大战以后达到了高潮。
如今世界著名的快餐店如“肯德基”、“麦当劳”等，其连锁店已发展到了上万家，遍布世界各地，
年产值达数百亿美元。
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后记

这本书终于如期和读者见面了。
它的出版得到了中国物资出版社的大力支持，在此表示真挚的谢意！
同时，我们对参与本书编写的成员：于燕飞、张志军、贺子锦、韩嫒媛、王振伟、袁建财、于洋、杨
广华、闫博、李超新、李忠良、赵静、李绍玲、秦光跃、李光亮、孙占领、司中广、呼建朝、王章文
、李宁、张艾莉、杜延起、张萍、刘芳、刘俊义、翟龙顺、张志勇、张晓坤、彭丽华、许冬茹、王丽
红、刘艳红、郑晓宁表示感谢！
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编辑推荐

《开一家赚钱的快餐店》：谨以此书献给所有希望开店赚钱的人，生意做遍，不如开店，投资理财开
店首选。
快餐顾名思义就是方便快捷的食品。
近年来，随着市场对快餐需求的增加以及西式快餐的影响，一些中式快餐店也相继出现了。
而且由于经营中式快餐具有投资规模小、资金回收快、运作相对简单等优点，所以开中式快餐店的人
越来越多，投资中式快餐店的队伍也越来越壮大。
书中自有“黄金屋”，《开一家赚钱的快餐店》包含了易懂、快速、实用的开店资讯，让你随时进入
状态，做好开店的最佳准备！
手把手帮你开一家赚钱的餐饮店。
这里有开店赢利的门道，这里经营管理的学问，这里还有餐饮店打理的新准则。
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