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前言

大胆的经营策略，独特的广告策划，高明的推销技术，招兵买马挖墙脚的高超本领⋯⋯他是这个时代
的巨人。
一个人想要取得成功是极其不易的，若一个人在演绎了辉煌之后轰然倒下，却又在沉寂之中炸起了一
声惊雷，以更大的成功来诠释生命时，那么，这个人无疑备受敬佩！
是的，他就是史玉柱，这个时代的传奇性人物，一位最受争议的商业巨人，但是，人们不得不承认，
他就像一只“不死鸟”一样，在人们诧异的眼光之下，创造了一个又一个的人生奇迹。
史玉柱，1984年本科毕业于浙江大学数学系，1989年1月研究生毕业于深圳大学软件科学管理系。
他是中国早期最出色的电脑程序员之一。
史玉柱，失败过一次，那是巨人大厦。
成功了三次，分别是巨人汉卡、脑白金和巨人网络。
两次白手起家和在跌倒后重新站起来的经历，使得他成为了一个具有传奇色彩的企业家。
巨人史玉柱的“三个时代”“巨人”时代：1991年成立巨人公司，相继推出中文手写电脑、软件、脑
黄金保健品等；1996一1997年间，因巨人大厦引发连锁危机，巨人集团盛极而衰，史玉柱由亿万富翁
变为亿万“负翁”，成为中国第一位“首负”。
“脑白金”时代：1999年注册成立上海健特生物制品有限责任公司。
史玉柱和原班人马在上海和苏浙开始二次创业，并以“脑白金”业务东山再起。
2001年，收购巨人大厦楼花，还清所有债务。
“征途”时代：脑白金、黄金搭档等大获成功后，史玉柱进人网游业。
2004年11月成立“征途网络”，2007年5月，宣布“征途”同时在线人数超过100万，2007年一季度营
收4.8亿元。
从平庸中崛起，从失利中挣扎，从弱势中奋进。
这使人很容易联想到战场上勇往直前的战士，每一个足迹都是一曲荡气回肠的雄壮点歌。
中国有句老话：跌倒并不可怕，可怕的是跌倒后不能重新站起。
史玉柱的一生可谓大起大落，但他却用实际行动给全世界的人上了一堂生动的教育课。
2001年，史玉柱当选“200l中国经济年度人物”，颁奖词这样说道：第一次，他上演了一个成功的版
本；第二次，他演绎了一个失败的案例；这一次，他从哪里跌倒就从哪里爬起，出色地完成了对企业
家精神的定义——执著、诚信、勇于承担责任。
这句话，应该是对史玉柱最好的评价。
曾被无数人鄙视，又曾被无数人敬仰，人生当中几次关键的“战役”，史玉柱都打赢了。
他的不抛弃不放弃，真正彰显了一个企业家应有的素质，无愧于中国营销史上的一代宗师。
《史玉柱如是做：中国顶级商人的做事真经》带你从不同的角度来理解这位巨人，让你看到一个真实
的史玉柱。
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内容概要

　　《史玉柱如是做：中国顶级商人的做事真经》为读者呈现出一个较为真实的史玉柱。
书中详细记载了他创业时的胆识、眼光和境界，以及他曾有过的辉煌、所经历的困境、遭遇过的坎坷
和付出的惨重代价。
希望这些能够给人带来一些启发和深思。
　　在改革开放以来的20多年里，中国出现了一大批优秀的商业奇才，他们带领大家探索出了一条具
有中国特色的非凡的成功之路，让全世界都对中国企业家的强大力量和独特智慧刮目相看。
史玉柱无疑就是代表中的代表。
曾经，他身价亿万，享受着万人瞩目的光环；曾经，他一文不名，背负着千夫所指的骂名。
他是最成功的经营者，同时也是最著名的失败者，现在，他又一次昂首挺胸地站在了世人面前，成就
了他的“巨人梦”。
　　曾经有报纸这样评价：如果说经商也是一场游戏。
那么显然史玉柱是这场游戏中的大赢家，他不仅在游戏中玩了一场大翻盘，而且表现可圈可点。
如今，史玉柱的名字和他的巨人大厦，早已成为人们心目中的标志性词语，他的人生之丰富，命运之
跌宕。
简直超出了人们的想象范围。
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书籍目录

创业篇 打造“脑黄金”，成就巨人的崛起第一章 初战告捷，创造汉卡时代1.出其不意的决定——下海
经商2.借东风之力，买卖也需技巧3.经商的关键所在——率先抢占市场4.在变化和创新中求发展第二章 
乘胜追击，成立巨人帝国1.移师珠海，意外的收获2.走向多元化发展，开拓更广阔的市场3.口出“狂言
”：做中国的“蓝色巨人”第三章 “脑黄金”，创造营销神话1.踏入保健品行业2.轰炸式广告，利润
的保障3.备受争议的广告语：“让一亿人先聪明起来”4.遭遇强劲对手，直面竞争5.稳操胜券，遍地生
金的秘诀衰落篇 盲目扩张，巨人轰然“倒塌”第一章 大厦“倒塌”，昔日巨人不再1.“脑黄金”辉煌
背后的问题2.史玉柱的三大法宝：品牌、资产与营销3.不切实际的“百亿计划”4.“三大战役”爆发，
暗藏危机5.令人惊讶的跳跃：不断攀升的楼层使首富变“首负”第二章 力挽狂澜，无奈回天乏术1.人
才流失，资金出现危机2.“秋季战役”无疾而终3.回天乏术：“巨不肥之战”4.巨人形象遭遇寒流5.楼
花到期，承诺无法兑现6.债主盈门，巨人四面楚歌第三章 浪沙淘尽，千古风流人物1.转移经营战线，
谁料风云骤起2.庞大军团顷刻分崩离析3.不遵循市场规律，自食其果第四章 痛定思痛，巨人欲将何往1.
成败在于媒体2.中国最著名的失败者3.珠穆朗玛峰上的感悟4.“脑白金”让巨人重新站起来复出篇 “脑
白金”问世，再一次缔造神话第一章 重上战场，辉煌势不可当1.再次投资保健品，一炮打响2.一字之
差：品牌命名策略3.隐姓埋名，幕后操纵4.特殊定位，“脑白金”赢在创意5.广告恶俗不要紧，效益才
是硬道理第二章 精确定位，成败在于战略1.扩张市场：从农村到城市2.发挥软文炒作的独特功效3.一石
二鸟：还债让巨人名利双收4.注重品牌个性塑造5.与众不同的管理和用人计谋6.“一手交钱一手交货”
的原则7.秘密武器——《席卷全球》8.史氏思维：失败中蕴藏无限能量第三章 黄金搭档，再次迈向巅
峰1.金蝉脱壳：一纸卖掉“脑白金”2.“黄金搭档”，玩转保健品市场3.成功贵在创意4.资本练就的金
术5.遭遇营销瓶颈，调整战略思维飞跃篇 转战于“征途”。
虚拟世界的辉煌第一章 结缘“征途”，玩出来的财富1.史玉柱的“网游情缘”2.再次回到信息技术行
业，有备而来3.玩出巨人的开山之作——“征途”4.特殊思想造就特殊梦想第二章 “征途”自信，打
造特殊理念1.“五怪”现象成就“征途”2.特殊的理念：永久免费模式3.国内首例“绿色网游工程”4.
“征途”前景乐观，奇迹进行时第三章 一路走来，“征途”风雨无阻1.“征途”威胁“网游老大”—
—盛大2.征途PK网易，轻松驰骋“蓝海”3.挖掘 第九城市的致命弱点4.巨人感叹：网游是靠钱堆出来
的第四章 征途背后，秘密决战武器1.创造自身特色：采用保健品战略2.跳出常规思维，打造“绿色和
谐”3.冲破道德底线，是对还是错
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章节摘录

第一章 初战告捷，创造汉卡时代史玉柱凭着毅力开发出了汉卡，而汉卡也成就了他创业的第一桶金!
史玉柱不顾众人的反对，毅然决然辞掉清闲的工作下海经商。
在对当时的大环境有了一个大概的认识和了解之后，眼光独到的史玉柱选择了自己的专长作为驰骋商
海的武器一一汉卡桌面排版印刷软件。
事实证明，他的选择是正确的，首次创业就取得了巨大的成功，从最初的4000元到年利润1000万元的
飞跃，史玉柱成功地跨过了创业的第一道门槛。
1.出其不意的决定——下海经商真正的成功者是不会安于现状的，更不会甘于现状。
而史玉柱正是一位不安于现状、不甘于现状的勇士。
性格中的求新求变、坚强、勇敢与不服输在他的生命中发挥了巨大作用。
毕业前，他就已下定决心，既然市场经济是未来的主流，毕业之后就应该去下海。
在很多人的眼中，史玉柱是一个奇才，更是一个怪才，但其实在经商之前，他也只是一个普通人，身
上丝毫呈现不出商人应该具有的商业基因。
一个出其不意的决定，成功地改变了他的人生。
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编辑推荐

曾经的“首负”，如今的“首寓”，在商界摸爬滚打了近20年，究竟是什么力量在支撑符史玉柱去缔
造一次又一次的商界创奇？
《史玉柱如是做:中国顶级商人的做事真经》将带你从不同的角度来理解这位巨人，让你看到一个真实
的史玉柱。
一个尝尽百味的创业者，一个备受争议的企业家，他的一生，太不可思议。
在史玉柱叱咤风云的时候，人们探讨的是他的成功秘术。
在史玉柱马失前蹄的时候，人们谈论的是他的受挫真由。
在史玉柱东山再起的时候，人们赞叹的是他的不屈精神。
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