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前言

　　在经济发展越来越迅速，竞争越来越激烈的时代，人们创造价值的资源已经不仅仅局限于“单枪
匹马闯天下”了。
一个人的能力是有限的，无论是智力还是体力都有一定的极限。
俗话说：“就算浑身都是铁，又能打出几颗钉？
”所以，要想在经济社会的大浪中淘到真金，就必须利用社会资源，其中最重要的资源就是人脉关系
。
　　西方人普遍认同这么一个观点：“人际关系是成功的第一要素。
”著名的史丹福研究中心也说过：一个人赚的钱，12.5%来自于知识，87.5%来自于关系。
这都说明人际关系在事业和人生中的重要性。
关系就是财富，人脉决定财脉。
现代社会，必须重视关系资源的价值，必须明白挣钱先挣关系。
只有搭建牢固的关系网，才能事业发达，财运亨通，最终走向成功。
　　既然人脉关系是一个人生存发展的基本条件之一，那么我们就要努力构建自己的人脉关系。
关系好比一张网，交织的点就是一个个的人。
可能刚开始你的关系网上交织点很少甚至没有，这都没关系，没有人一出生就有一张庞大的关系网，
人际关系都是慢慢积累来的。
正如鲁迅先生所言：“这个世界上本没有路，走的人多了，也便成了路。
”只要你用心去构建，下工夫去拓展，努力去维护，你的关系网就会越来越宽，越来越牢固，你的人
生和事业也会因为人际关系的丰富而不断提升，最终走向成功和辉煌。
　　那么，关系网究竟应该如何构建呢？
如何才能搞好人际关系呢？
人是有情之灵物，人人都难逃一个“情”字，只要交往双方彼此有了“情”字，那么，你就成功地编
织了关系网上的一个交织点。
　　人与人之间的感情来自于接触，来自于相互的沟通，成功的沟通能使双方都感到自己的权益受到
尊重，也就能建立起由了解、信任、尊敬和友谊构成的关系网。
彼此的接触不外乎物质接触和情感接触，当你用心去理解他人，用真诚结交他人，用宽容去对待他人
时，你的关系网就已经在悄然编织了。
于是，不经意间，你已经给自己构建了宽广的关系网，这些关系网能化解矛盾、互相帮助，共同提升
实力，使你心情愉快，人生多彩，财源滚滚来。
　　当然，关系网建成之后，还需要我们精心地维护，关系网绝对不是一劳永逸的，而是一棵需要培
育、浇灌、打理、爱护的小树，离不开我们细心的照料，更离不开我们自身的提高。
　　本书不仅让读者明白了挣钱先挣关系的道理，还向读者介绍了构建和维护关系网的技巧与方法。
希望读者朋友们能从中了解利用关系挣钱办事的奥秘和维系关系网的诀窍。
　　要相信，只要我们拥有完美的关系网，就一定能拥有更多的财富。
　　编者　　2009年11月
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内容概要

关系是发财致富的关键，只有关系广且善用关系的人才能挣大钱、成大事。
　　关系决定财富是人所共知的。
办事靠关系，赚钱更是靠关系。
　　　　　　关系搞得好的人，他的财富就会源源不断。
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章节摘录

　　2.人脉宽广，财源滚滚　　成功的人只是少数，这些人的成功是因为他周边多数人的帮助。
一个能够获得多数人帮助的人，他的成功相对来说就容易多了。
　　一般来说成功者有两个条件：一是自己拼命努力；二是别人提拔栽培。
所以想要成功就要向成功人士学习。
有计划地结识名人，建立友谊，这其中的目的就是拓展彼此的关系资源，让自己有更多成功的机会。
　　埃德沃·波克被称为美国杂志界的一个奇才。
但是最初他和家人是穷得差点儿要饿死的波兰难民，他在美国的贫民窟里长大，仅上过6年学。
　　6岁的时候，波克就跟着家人移民到了美国。
在上学的时候他要每天工作为家里赚钱。
打扫面包店的橱窗，派送星期六早上的报纸，周末下午到车站卖冰水，每天晚上为报纸打探以女性为
主的聚会消息——他从小就是一个“工作狂”，无论什么样的脏活、累活他都干过。
　　到了13岁的时候，波克便辍学了，到一家电信公司里面工作。
然而，他并没有忘记学习，他省下车钱、午餐钱，买了一套《全美名流人物传记大成》，坚持自学。
　　紧接着，波克做了一件以前从来就没有人做过的壮举：他直接写信给那些书上面的人物，还询问
书中没有记载的童年往事等。
例如，他写信问当时的总统候选人哥菲德将军，是否真的在拖船上工作过？
他又写信给格兰特将军，询问了他有关南北战争的事情。
那个时候年纪只有14岁，每一周的薪水只有6.25美元的小波克，就是用这种方法结识了美国当时最有
名望的大人物：哲学家、诗人、名作家、军政要员、大商贾、大富户。
当时的那些名人也很喜欢他，他们都很乐意接见这位充满好奇心、又可爱的波兰小难民。
　　获得了名人们接见的波克立下了宏图壮志，希望能够闯出一番属于自己的事业。
为了实现这个壮志，他努力地学习写作技巧，然后向上流社会毛遂自荐，还替名人们写传记。
　　而这一时间，订单像雪片一样地飞了过来，波克需要雇用六名助手帮他写传记。
那个时候，波克还不到20岁。
　　在不久之后，这个传奇性的年轻人，被《家庭妇女杂志》邀请作为编辑，于是波克答应了，而且
在这里他一做就做了30年，现在这份杂志已经变成全美最高销量的著名妇女刊物了。
　　我们可以从波克的成功之旅中受到启发和教育：关系带来财富，财富是通过丰富的人脉关系而来
的。
　　高智商向来是很多海外华人富豪致富成功的基础。
但也有一些华商是靠着华夏民族的文化底蕴，灵活地运用各种关系去攻占海外“商城”的，他们的成
功也显得是那么的得心应手。
　　沈鹏冲、沈鹏云兄弟俩人1955年来到巴西圣保罗市寻找致富之路。
有一次，沈鹏冲到南里奥格兰德州首府阿雷格里港旅行。
他在一家餐馆吃饭时，发觉一种意大利肉鸡的味道非常好，饱餐之后打听到，这种意大利肉鸡是一种
有名的肉食，当地的人也十分地喜欢。
　　这可真是踏破铁鞋无觅处，得来全不费工夫呀。
沈鹏冲顾不得旅行，火速赶回圣保罗与弟弟商量怎样养意大利肉鸡一事。
　　在经过一番商议之后，兄弟俩觉得此事虽然很有前途，但是自己没有资金，怎么办得起鸡场呢？
他们连续几天奔走向银行贷款都没有成功。
在苦思之中，弟弟沈鹏云突然想到用自己的人脉关系来完成资金的筹集。
　　兄弟俩使用巧妙的方法，策划组织了一个互助会，其实它的实质不过是一种合作社的形式。
他们把相识的朋友、邻里、工友招募进来，讲明这些参加互助会的成员投入的本金和利息一定能够按
时归还，而且还能获得较好的分红，因为现在互助会所筹集的资金是用来创办有发展前途的意大利肉
鸡场的。
经过他们两人声嘶力竭的宣传和东奔西跑的登门游说，在自己的人脉关系中，他们筹到了1万美元的
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资金。
　　于是他们凭着这1万美元在阿雷格里港郊区办起了一个小养鸡场，取名为“阿维巴农场”。
　　现在，兄弟俩的公司每周可供应180万只鸡，仅此一项业务，每年营业额就达1.65亿美元。
现在养鸡厂仍在不断地发展，沈氏兄弟的财富也在不断地增多，他们乘势拓展业务，先后又办起了4
家贸易公司，仅仅这几家公司的年营业额就已经达到了2亿美元。
　　在经济飞速发展的国内，拥有了人际关系更是如虎添翼，帮你取得更多的财富。
　　1996年，在台湾公司总部工作的小王被外派到上海工作，他在上海工作了2年以后提出了辞职，辞
职后他向公司总部提出一个请求：允许他继续使用以前公司所给他配备的那个手机号码。
　　小王说他在大陆工作的这两年时间里，人际关系是他唯一的资源，如果一旦把手机号换了，那么
原来的那些朋友、客户就很可能找不到他，这样的话他就可能失去了很多重要的资源。
　　之后，小王利用自己的关系和政府关系来作为资源，为地方政府招商引资，从20世纪90年代起，
大陆的招商引资工作便如火如荼地展开，以苏州、昆山为代表的江浙一带，更是热点中的热点。
　　辞了工作以后，小王又找了另外一份工作：“苏州工业园区”的高级顾问，这份工作的月薪达
到1000美金。
但他的目的并不是这些。
这里所说的顾问，工作内容其实就是向那些有兴趣到大陆投资的台商宣传苏州，为他们介绍适合自己
的项目，最终说服外商在工业园区投资设厂，并且为他们争取到尽可能多的优惠条件，从而让他能从
中赚取到不菲的佣金。
但是做这项工作的前提是必须有深厚的人际关系。
　　这一点小王在很早的时候就做好准备了。
在他来上海的第一年里，就到人才聚集的清华大学里面念了MBA。
在学习过程中，他结交了很多企业老总和政府的要员。
其中和苏州市的一位副市长的交情也是从这个时候开始的。
除此之外，他还是从台湾来的人，这无疑帮了他的大忙，因为他会讲台语。
“台湾人如果聚到一起了，大家都讲家乡话，一下子就亲近好多，什么事都好谈一些”。
慢慢的，小王便成了很有名气的“热心肠”，经常会有新到的台商“慕名”找上门来，他都很乐意地
在这些人身上花费时间和金钱，因为这些人都是他的潜在合作伙伴。
　　由于有了广泛的人际关系，小王为工业园区陆续地引进了几个大项目的投资。
到后来，还同时兼任了昆山等几个开发区的顾问。
当他名片上的顾问头衔每增加一个时，他的收入就会增加一倍，这就是人脉关系带来的财运。
　　其实像这样的例子举不胜举。
我们闲来无事可以静下心来想想，其实在我们身边也有这样的例子，只是有时自己“看”不到罢了。
那么从现在起我们就要着手发展自己的人脉，为自己编织一张财富网。
　　⋯⋯
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媒体关注与评论

　　人际关系是成功的第一要素。
　　——本杰明·富兰克林　　一个人赚的钱，12.5%来自知识，87.5%来自关系。
　　——史丹福研究中心　　20岁赚钱靠体力，30岁赚钱靠经验，40岁赚钱靠关系。
　　——《商业周刊》　　绝大部分的成功者认为人脉关系对成功帮助最大。
　　——《财富》
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