
第一图书网, tushu007.com
<<关系为王人脉是金>>

图书基本信息

书名：<<关系为王人脉是金>>

13位ISBN编号：9787504738561

10位ISBN编号：7504738565

出版时间：2011-7

出版时间：中国物资出版社

作者：贺子锦

页数：197

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<关系为王人脉是金>>

前言

人脉就是由人际关系而形成的人际脉络。
在生产力高度发达、科学技术迅猛发展、社会分工越来越细的当今时代，如果不具备一定的人际关系
，而仅仅依靠个人的力量，恐怕完成不了任何事情，更别说成就一番伟业了。
    斯坦福研究中心发表过这样一份报告：一个人赚得的钱，其中87.5％来自人脉，12.5％来自知识。
世界著名成功大师戴尔·卡耐基也说过，一个人事业的成功，只有15％来自于他的专业技术，另外
的85％主要靠人际关系和处世技巧。
    俗话说，一个篱笆三个桩，一个好汉三个帮。
从某种意义上来讲，人脉如同人的血脉一样，对我们事业的发展起着不可替代的作用。
    美国前总统克林顿能够在竞选中成功地推销自己，与他拥有广泛的人脉密切相关。
这些朋友包括儿时的玩伴、年轻时在乔治城大学与耶鲁法学院的同学及后来当学者时认识的人，知名
度很高。
为了帮助克林顿竞选成功，他们四处奔走，全力支持，扮演了举足轻重的角色。
克林顿当选总统后，不无感慨地说，朋友是他生活中最大的安慰。
    说到人际关系，我们联想到一个数学领域的猜想，也叫六度分割理论或小世界理论。
该理论指出：你和任何一个陌生人之间所间隔的人不会超过六个，也就是说，最多通过六个人你就能
够认识任何一个陌生人。
这种现象并不是说任何人与人之间的联系都必须要通过六个层次才会产生，而是表达了这样一个重要
的理念：任何两位素不相识的人之间，通过一定的联系方式，总能产生必然联系或关系。
显然，随着联系方式和联系能力的不同，实现个人期望的机遇将产生明显的区别。
    虽然六度分割理论有一定道理，但在现实中拓展人际关系并不是一件非常容易的事情。
人际交往专家认为，人脉的积累是一个漫长的过程，我们不可能一下子拥有人脉。
人与人在工作、生活中长期相处、相互磨合，最终才能相互了解与认可，发展成彼此的人脉。
不管是一条人脉，还是由人脉再发展出的多条人脉，都需要我们长期关注与付出，只有这样，才能不
断拓展自己的人际关系网。
    关系为王，人脉是金。
当今是一个竞争激烈的时代，是一个人人都梦想成功的时代，是一个人脉鼎盛的时代，是一个人脉决
定成败的时代。
人们对人脉的推崇，超越了任何一个时代。
不断扩大自己的人脉，已成为提高自身素质，成就一番事业的重要途径。
拥有良好的人际关系，能为我们提供各种机遇，让我们完成生命中的一次次“跳跃”，在人生道路上
如鱼得水，一帆风顺。
    本书着重是以人脉为核心，来探讨人脉建设的重要性，并一步步分析了如何建立、拓展、经营和维
护人脉关系，并穿插了一些利用人脉的方法和技巧，内容翔实、全面，是一本关于如何创造人脉、如
何维护人脉的不可多得的好书。
本书的受众较广，可以是刚毕业、涉世不深的大学生，可以是挣扎在关系问题中的职员，可以是因各
种原因而陷入复杂关系之中的人，也可以是渴望改变自己交往现状的人士。
    在本书的编写过程中，袁建财、吴强、贺子锦、张军占、王振伟、闫博、赵静、李绍玲、孙占领、
呼建朝、张艾莉、杜延起、张萍、刘芳、张志勇等付出了很多，在此表示感谢！
    作者    2011年1月18日于中华演讲协会
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内容概要

《关系为王人脉是金》：美国前总统克林顿能够在竞选中成功地推销自己，与他拥有广泛的人脉密切
相关。
这些朋友包括儿时的玩伴、年轻时在乔治城大学与耶鲁法学院的同学、后来当学者时认识的人，知名
度很高。
为了帮助克林顿竞选成功，他们四处奔走，全力支持，扮演了举足轻重的角色。

克林顿当选总统后，不无感慨地说，朋友是他生活中最大的安慰。

由贺子锦编著的《关系为王人脉是金》主要内容为关系就是优势，人脉决定成败，提升内在素质，编
织人脉网络，结交贵人，背靠大树好乘凉，让上司成为职业生涯的领路人，搞好同事关系，良性合作
竞争，客户：“上帝
”也是宝贵的人脉资源，拓展新人脉，维护关系网，熟知交往禁忌，避开交际雷区。
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作者简介

贺子锦：河北省信息协会副会长。
中华演讲学会会员，从事社会科学研究多年，业余专攻家庭与社交研究和写作，曾成功参与并指导的
作品有《做个好丈夫的9大准则》《读故事练口才》《说话的艺术全集》《幸福：365天的心灵鸡汤》
《会说话赢天下》等一批畅销书，在国内发表人生哲理论文上百篇。
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　同事应酬不可少
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　抱怨牢骚，打造人脉资源的“绊脚石”
　求人办事脚踩两只船
　过度投资，得不偿失
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章节摘录

版权页：当今社会，一个人要想聚财，先要聚人；有了人气，才会有财气；积累了人脉资源，才会有
成功的可能。
离开了人，一切物质都是没有生命的物体。
现实生活中，我们都是通过好朋友来认识新朋友，但显然并不清楚好朋友的朋友是否适合自己，或许
会和那些对自己一生有益的朋友失之交臂，而那个人就在附近。
很多人不屑于维护人脉，认为只要有能力，什么都能办到。
其实不然。
如果一个人的交际圈太小，就如同在鱼塘里捞鱼，鱼塘中鱼的数目有限，总有一天会被捞光；相反，
如果积极结交各界人士，并与之结盟，就好比在海洋中打鱼，总有取之不尽用之不竭的资源。
管理学上有一个250法则，意思是，在每一个客户身后都隐藏着250个潜在客户，得罪了一个客户，就
失去了这位客户身后的250个潜在客户。
客户与朋友是一样的，因此可以这样说：在每一个朋友背后，都隐藏着大约250个朋友。
如果我们与朋友的关系好，他们就会源源不断地给我们介绍新的朋友。
如此循环下去，我们身边的朋友就会越来越多，我们也会因此掌握更多的商机，获得更多的财富。
许飞是普尼科技投资顾问有限公司的总经理，拥有个人财富数百万元。
刚刚走出校门的许飞，对事业充满了憧憬与梦想。
来到北京后，他从最基层的小职员做起，慢慢发展到后来的《经济观察报》培训部主管，再到后来拥
有自己的金融传媒公司。
一次次成功的跳跃，让他的事业越做越大，拥有的财富也越来越多。
对许飞的成功，很多人都觉得难以置信，但是许飞就是这样，完美地完成了生命中的每一次跳跃。
其实这与他拥有广泛的人脉有很大关系。
许飞说：“我能取得今天的成就，多亏了朋友的帮忙，我很感谢他们对我的关心与支持，没有他们，
我的人生将会失去很多光彩。
”花旗集团投资银行的中国区副总裁董功文对许飞的帮助最大。
创业之初，正当许飞为资金的问题大伤脑筋时，董功文为他筹集了大量资金；除此之外，董功文还给
他提供技术上的指导，这对许飞的金融传媒公司帮助很大。
许飞和董功文之间的交情，也仅仅是因为许飞与董功文的妻子是老乡，而许飞又恰好租了董功文的房
子。
没多长时间，他和董功文就像一家人一样熟了，他们从琐事谈到人生，又从人生谈到事业，总有谈不
完的话题。
闲谈中许飞偶尔也会谈起对事业的规划，这让董功文觉得许飞是一个有经济头脑的人，因此，他很乐
意为许飞提供帮助。
许飞能积累如此多的财富，靠的不仅是他所拥有的高端金融知识。
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媒体关注与评论

一个人赚得的钱，其中87.5％来自人脉，12.5％来自知识。
　　——斯坦福研究中心一个人事业的成功，只有15％是由于他的专业技术，另外的85％主要靠人际
关系和处世技巧。
　　——成功大师戴尔·卡耐基
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编辑推荐

《关系为王人脉是金》谨以此书献给所有渴望成功的人士!关系就是人脉，人脉就是机遇，机遇就是成
功。
有了关系，你就能左右逢源、八面玲珑。
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