
第一图书网, tushu007.com
<<创品牌为餐馆赚钱>>

图书基本信息

书名：<<创品牌为餐馆赚钱>>

13位ISBN编号：9787504740120

10位ISBN编号：7504740128

出版时间：2011-11

出版时间：中国物资出版社

作者：唯高　主编

页数：222

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<创品牌为餐馆赚钱>>

内容概要

见多了餐馆发展的喜怒哀乐，也见了不少朋友对饮食业的情有独钟和跃跃欲试，于是记录下广州饮食
业历经百年成败兴衰的部分实例，分辑成五个部分，将食品、环境、服务等因素在餐馆发展中的作用
展示开来，凸显品牌在餐饮发展中的地位和意义，编成这本《创品牌为餐馆赚钱》。
希望这本由唯高主编的《创品牌为餐馆赚钱》能给众人一点帮助和启示。
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章节摘录

　　三轮车夫的介绍真的没有错，我们一眼就喜欢上格子廊茶餐厅。
格子廊茶餐厅与我们一路走来所见的小型餐厅大不相同，一眼就给人一种明净、舒适的感觉。
　　格子廊茶餐厅大概只有一百多平方米，呈长方形。
餐厅的地面以红色的地砖铺就；贴墙用的是色泽洁白的瓷片；座位是一个个长方形的卡座，整齐地排
成三列。
餐桌用木头做桌面，上面铺着厚厚的玻璃；客人就餐坐的椅子是那种古老式样的木色条凳。
在餐厅的尽头，矮矮的栅栏围着略比地面高出几厘米的平台；平台的四周用藤生类植物缠绕着，上面
摆着两三张小圆桌。
临街一面用一块宽大的厚玻璃作屏障，玻璃上用木条间隔出一个个小小的正方形。
在餐馆里吃饭的客人可以透过方格子影影绰绰地欣赏餐馆外面来来往往的人群；餐馆外边的人也能透
过玻璃方格看到餐馆里面那些吃得津津有味的食客。
里里外外，显得剔透别致，素雅干净。
像这样别致的品牌饮食环境，当时在广州市饮食市场并不多见。
能寻得这样一个品牌饮食环境，众人心花怒放，欢天喜地地抢占“最佳”位置，点菜吃饭。
格子廊茶餐厅的菜式也不负我们的期望：平（便宜）、靓（好看）、正（质量好），我们很舒服、很
享受地饱餐一顿。
　　看来格子廊茶餐厅在这一带是挺招人喜欢的。
我们才坐定一会几，四周的座位很快就坐满了食客，迟来的人需要等位子，生意真的很不错。
回想我们一路走来见到好几家规模与格子廊茶餐厅不相上下的餐馆，却是门可罗雀。
当然啦，像格子廊茶餐厅这般清秀可人的品牌餐饮环境，自然是人见人爱的。
这一顿美餐，为我们的市桥之游画上一个满意的句号。
　　回到广州以后，我有好一阵子还一心念叨着市桥的格子廊茶餐厅的品牌环境，时不时痴人说梦话
般地对家人说：“我如果开餐馆，就开一家像市桥格子廊茶餐厅那样简朴明净的小餐馆。
”后来，我又有机会带朋友到市桥玩。
到了吃饭时候，便目标明确、理所当然地将他们带到格子廊茶餐厅。
很见过一些世面的朋友对格子廊茶餐厅的环境也颇欣赏，我便很有些“英雄所见略同”的飘飘然了。
　　⋯⋯
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