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内容概要

　　关于心理学的知识我们都不陌生，比如交际心理学、社会心理学、沟通心理学等，主要研究的是
人类心理活动的规律，从而让我们具有“预言”的能力。
刘瑞军编著的《不上当心理学》的内容呈现给生活在这个世界上的每一个人，希望你看过《不上当心
理学》后，能够帮助你看穿行骗者及忽悠者的伎俩，让想要或者准备忽悠你的人统统止步，让那些以
行骗为生的行骗者统统失业，创造出一个和谐的社会。
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书籍目录

第一章 古便宜心理——微小的利益总是充满着诱惑
　第一节 贪图小利，让你因小失大
　第二节 免费午餐背后的账单
　第三节 为什么免费的东西最终会付更多的钱
　第四节 “换外币”，真钱换来欲哭无泪
　第五节 商家为什么天天在“做活动”
　第六节 为什么总是在意那些小甜头
第二章 爱面子心理——面子总是那么重要
　第一节 死要面子被忽悠
　第二节 容易被“激将”
　第三节 越热情越是不好意思不消费
　第四节 小心对方给你的“高帽子”
　第五节 “给点阳光就灿烂”的结果
第三章 恻隐心理——由越看越心生怜惜引发的效应
　第一节 你的怜悯之心总是被人利用
　第二节 是乞丐还是富豪
　第三节 真的没车票回家吗
　第四节 不要不问青红皂白地做善事
　第五节 怜悯之心就这样被“激发”
第四章 晕眩心理——语言魔术塑造“魅力”
　第一节 “为你好”是忽悠你的开始
　第二节 忽悠你的“无间道”
　第三节 喋喋不休的最后是让你分不清是非
　第四节 你被当做大爷之后
　第五节 不断地提问是为了不让你问
　第六节 你就是这样在不知不觉中被忽悠的
　第七节 你的好胜心理成为了对方忽悠的工具
第五章 互惠原理——为何一个苹果换了一个西瓜
　第一节 互惠其实是一种善意的不公平交换
　第二节 因为相信而被忽悠
　第三节 好事为什么都让你碰着了呢
　第四节 凭什么只送给你礼品．
　第五节 看看你是怎么被收买的
第六章 跟风效应——你看到的总是大家喜欢的
　第一节 社会认同效应
　第二节 看隐形的绳子怎么忽悠你
　第三节 别让“诱饵”把你忽悠了
　第四节 别让数据忽悠你
　第五节 天桥上面玩赌博的人们
第七章 喜好效应——总是有一些东西让你不合
　第一节 因为喜好，所以经常被忽悠
　第二节 个人喜好让你的判断天平倾斜
　第三节 “附加值”让你觉得值
　第四节 就是一个头衔迷惑了你
　第五节 当心“过分”的关心
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第八章 高尚心理——权威给你造就的“满足”
　第一节 无条件认同的心理崇拜
　第二节 小心“砖家”的忽悠
　第三节 别让悖论诱惑你
　第四节 不要让所谓的“权威”忽悠你
　第五节 本来很普通，有了权威就不普通
第九章 短缺心理——你总是认为最稀有的就是最好的
　第一节 越是紧缺就越是让你觉得紧张
　第二节 价格陷阱忽悠你没商量
　第三节 过了这个村就真的没这个店吗
　第四节 房地产“排号”的背后
　第五节 这个真的“不卖”
第十章 擦亮你的眼睛，理清你的思路
　第一节 忽悠者都是心理学“专家”
　第二节 正确的心态才能做出正确的选择
　第三节 打破“权威思维”这堵墙
　第四节 正确地分析大家的认同
　第五节 不断吸收知识和信息
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编辑推荐

　　随着人们生活水平的提高，尤其在近期的娱乐圈及人们的生活中出现了一个非常流行的词语“忽
悠”，著名相声演员赵本山先生作品《卖拐》更让这个词语风靡一时，在工作和生活中，我们经常听
到有的人调侃道“忽悠，接着忽悠”。
《不上当心理学》是对这一词汇更深层次全面的诠释。
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