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内容概要

陶明达编著的《现代商务谈判(高等职业院校市场营销专业系列教材)》共分为四个模块，首先是认知
商务本书是高等职业教育市场营销专业及其他相关专业的技能教材之一。
本书适合于三(两)年制及五年制的学生使用，也可供其他企业、行业的市场营销人员学习及参考。
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