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前言

好口才助你成就幸福人生    人们常常会羡慕那些口才好的人，因为口才好意味着你会比别人更讨人喜
欢，更容易使人尊重，做事也会更加容易。
口才，不仅决定了你给别人的印象、他人对你的感受和你是否容易说服他人，还决定了你整个人的身
价和影响力。
    古人说：一言以兴邦，一言以误国。
在战国时期，苏秦游说六国，发动韩、赵、燕、魏、齐等诸国联合破秦，迫使秦国废帝退地，赢得了
诸国15年的安宁。
而张仪同样靠着一张嘴，离间了齐、楚两国的关系，攻破了六国联盟，最终助秦始皇建立了中国历史
上第一个统一的中央集权制国家。
    你是否有这样的经历：在生活中，你去说服一个人的时候，总是不成功，但是别人出马却能说服这
个人；你和同学一起去求职，你们条件相当，经历相似，但是一场面试下来，对方只录用了你的同学
；在工作中，工作能力相当的情况下，永远是口才更好的那个人最先升职加薪⋯⋯    有一项研究表明
，口才好的人，与他人相处会更加愉快，做事会更加容易成功，人生也会更加幸福。
    阿里巴巴的CEO马云在创业初期，只对他的投资人孙正义说了5分钟，就使孙正义为阿里巴巴投资
了2000万美元。
马云对孙正义说：“和您这样的聪明人讲话，不需要多讲，所以我没有商业计划书。
”    马云仅仅凭着自己的口述，5分钟时间就使孙正义斥资2000万美元，这是多么强大的口才能力!    好
的口才有着不可估量的价值，是每个人都需要的生存技能，从工作中的求职升迁，到生活中的恋爱婚
姻；从人际交往中的说话办事，到事业中的营销谈判，事事离不开口才。
    好的口才能使你受益一生，本书正是一本实用口才技巧训练手册，从改善说话声音、表情动作、表
达策略等方面重新训练你的口才能力，同时针对生活中与你关系最密切的说话场合，教授你最实用的
口才技巧，让你突破语言的障碍，轻松应对各种语言场合!
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内容概要

　　好的口才能使你受益一生，《藏在口中的财富》正是一本实用口才技巧训练手册，从改善说话声
音、表情动作、表达策略等方面重新训练你的口才能力，同时针对生活中与你关系最密切的说话场合
，教授你最实用的口才技巧，让你突破语言的障碍，轻松应对各种语言场合！
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第4节 细分问题，一步步引导对方接受
第5节 一点点加码，逐步让他人跟随你的步调
第6节 用明确的事实来说服，比用感情说服更有效
第7节 用春风化雨的方式达到自己的目的
第8章 拒绝口才——如何在不得罪人的情况下巧妙拒绝他人
第l节 让对方感受你的处境
第2节 让对方知道你真的很遗憾
第3节 拒绝之前，先给对方一点赞美
第4节 拒绝的同时给对方更好的选择
第5节 把不说得像是一样好听
第9章 求助口才——求人办事，如何快速达到自己的目的
第1节 用委婉的态度卸去对方的心防
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第3节 多让对方说YES而不是N0
第4节 制造双赢方案，让他人心甘情愿地帮你
第5节 巧借他人之口说出难说的请求
第10章 回应口才——面对批评与攻击如何有效回应反击
第1节 大度地面对他人的指责
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章节摘录

一休恭敬地向足利义满将军问道：“将军，我有些问题想不通，想要您来为我解惑。
”    足利义满很奇怪这个聪明的小孩会问些什么，就答应道：“你问吧。
”    一休问：“凡有生命的东西，最后一定会死的，是不是？
”    足利义满想了想，回答说：“是的。
”    一休又问：“那么世界上一切有形的东西，到了最后都会残破甚至消失，是不是？
”    足利义满略一思考，回答说：“是的。
”    一休接着问：“可是这种破碎消失是大自然的必然规律，是谁也无法阻止和改变的，是不是？
”    足利义满笃定地回答：“是的。
”    一休听了足利义满的最后一个答案，暗暗松了一口气。
表面上却露出一副很无辜的表情，对将军说：“十分抱歉，尊敬的将军大人，您寄放在鄙寺的龙目茶
碗破碎了，鉴于这是无法阻止的自然规律，请您无论如何要原谅我们。
”    足利义满心知已经中了一休的“圈套”，因为接连回答了几个“是的”，早就肯定了一休的说法
，所以，虽然心疼茶碗，也只能不再追究。
    一休凭借自己的聪明才智和精彩的口才，最终安然渡过了难关。
    口才要诀    1．承诺和一致原理    在通常情况下，人一旦作出了承诺，就会让自己的语言和行为与他
的承诺保持一致。
按照这个规律，譬如有人找你借贷，而你又没有过多的储蓄可以借出，在开始的时候拒绝对方，总比
之前含糊、之后拒绝要容易得多。
因为如果你不是马上拒绝，而是碍于情面或其他原因说要“考虑一下”，那就相当于给对方做出了一
个隐形的承诺，你就要对你的承诺负责，最后即使能力有限，仍然无法拒绝对方。
这是一种对自己的心理暗示。
    2．人们会固执坚持自己一开始选择的立场    固执地坚持自己所选择的立场是一种自然而然的行为趋
势。
所以，当你想要利用一个人的时候，将他的形象树立为你能够利用的样子；而此种形象恰恰是社会所
认可和赞扬的，对方一定会欣然接受你所有的要求，条件只有你提出的这些请求与他高尚的新形象能
够保持一致。
    3．让别人为你的“马”下注    有关承诺和一致原理，最好的例子就是赌马。
参与赌马的人一旦下了赌注，他们显然就会对自己所买的那匹马更加有信心，因为给马下注也是另一
种形式的“承诺”。
无论出于什么样的立场和角度，无论有着怎样的理由和原因，一旦我们作出营”的宗旨保持一致。
在面对这种内外双重的压力时，我们会下意识地采取某种行为和语言来证明我们之前作出的决策。
第4节  怎样说话，才能提升你的身价和    影响力——短缺原理口才情境    杰夫在一家建筑公司做建筑
工程师，最近他在做一个工程项目，杰夫想在这个工程里用一款新式的测量仪表，但是杰夫知道项目
经理对此一定反对，因为和他搭档的项目经理一直是个很刻板的人，他对于所有需要改变施工计划的
提议都很反感，杰夫原先已经有过很多次类似的建议被他否决了，所以这次杰夫决定换一种方法。
    一天，项目经理需要设计图纸，他让杰夫把图纸送到他办公室，杰夫意识到机会来了，他将新式的
测量仪表装到自己的公文包里，然后拿上设计图纸，走进了项目经理办公室。
    当项目经理接过设计图纸在和旁边人研究的时候，杰夫从公文包里拿出新式仪表，摆弄了几下然后
放了回去，过了两分钟又拿出来，然后再放回去，如此这样重复了几次，项目经理看到了感到非常好
奇。
逐渐地，他开始按捺不住好奇心。
    “有什么。
”    项目经理说：“我看那个仪表好像从没见过，可以给我看下吗？
”    杰夫一边装作要离开一边说道：“这个测量仪表估计对你来说没什么用。
而且这种测量仪表现在在公司里的数量很有限。
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不是谁想要就能要的。
”    项目经理听到杰夫的话感觉很好奇，测量仪表自己这里用不上？
于是他就跑到杰夫面前说：“我真的很想看看这种表。
”情境分析    人们往往有这么一种思维，得不到的东西才是最好的。
当一个人想要得到一样东西受到阻碍时，他得到这样东西的欲望就更强烈，这是人的一个通性。
有些未来可有可无的东西在受阻碍的环境当中就会变成必须要得到的。
所以，我们可以利用人的这种心理，去给对方制造一个受阻碍的环境，以此来激发他想要得到的欲望
。
    杰夫假装无奈的将测量仪表拿了出来，然后又装作很随意地向项目经理介绍这种仪表的用法。
项目经理听了介绍后说道：“为什么我用不到它呢？
这个东西对我很有用啊，它比我现在用的仪表好多了。
”于是项目经理主动向杰夫要求用这种新式的测量表替换现在所用的测量表。
P11-P14
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媒体关注与评论

潘老师本人口才极好，其演讲有极强的吸引力和感染力，潘老师的课程不仅有丰富的理论作基础，更
有实用的实战情景及训练，授课内容生动活泼，引人入胜，《藏在口中的财富》这本书凝结了其演讲
与课程精华，实属佳作。
——天津尚品投资发展有限公司董事长涂建明。
    本书是潘老师多年的研究心得及实践经验总结，相信每一个阅读本书的人都能找到藏在自己口中的
财富!——中国是教练管理研究专家、《乔布斯22条商规》作者卢亮军。

Page 8



第一图书网, tushu007.com
<<藏在口中的财富>>

编辑推荐

《藏在口中的财富/企业成长力书架》编著者潘永德。
    好口才不是天生的，需要后天的培养与锻炼，潘老师的这本《藏在口中的财富》是一本实用口才技
巧训练手册，书中囊括大量语言场景及精彩口才案例，并提供了多种口才训练技巧，助你成就好口才!
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