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2.搞外贸的好处
3.农民能搞外贸吗
二 外贸的基本程序
1.外贸的“交货”
2.外贸的付款
3.外贸的程序
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3.包装条款
4.价格条款
5.装运条款
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二 经商要学会合同法
1.什么是合同
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3.经济合同的内容
4.签订经济合同的形式
5.怎样使合同合法
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2.兼顾双方利益
3.要善于打破谈判僵局
4.最佳替代选择
5.合同双方要建立伙伴关系
6.怎样与强大对手谈判
7.运用灵活有效的谈判技巧
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