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内容概要

多灾多难的家族、多桀的命运迫使他颠沛流离来到香港。
对事业的远见卓识、对保险的百倍自信使他进入了当时不被理解、人人惟恐避之不及的寿险推销人员
行列。
凭着真诚、用心和不屈不挠的精神，他从一个身无分文的穷小子，成为美国友邦保险有限公司成功区
的卓越领袖，创建了拥有2000多名营业员、年收保费数亿元的惊人业绩。
通过自己的努力，他改变了人们对寿险的观念，开拓了全新的保险营销体系，推动了寿险业在香港的
发展，同时也改变了自己的命运。
他是董建华高度赞扬的香港保险名人，是美国友邦保险推崇的保险泰斗，是照耀一方的寿险之光，是
被门下2000多名弟子崇敬的成功之父。
这就是本书的主人公---美国友邦保险公司香港行政区域总监黄伟庆。
他有着丰富多彩、立体的人生，不但有创业的艰辛，成功的辉煌，更有对家庭的亲情，对朋友的披肝
沥胆，对属下发自心灵深处的关爱；他成功的事业，告知了我们如何用“恒心”去对待困难与挑战，
用“魄力”去塑造理想的境界，用“改变”去追求更高的卓越；他感人的经历，在香港的演讲经常令
与会者热泪盈眶。
他的魅力来自于他永不停歇的奋斗，来自于他对客户几十年如一日的爱心，来自于他对保险的忠诚与
执着。
香港特区行政长官董建华为他的传记出版题词祝贺！
美国国际集团董事长格林伯格誉其为“香港保险业贡献杰出的卓越领袖”！
美国友邦保险公司总裁谢仕荣称赞他是“世纪寿险名人”！
香港保险业监管专员邓国斌认为他是保险人的“效法榜样”！
香港保险界立法会议员陈智思评价他“促进了香港保险业的发展”！
本书24万字，共分上下两篇，上篇由六部组成，记载了他保险事业的成功之路，下篇由四部组成，主
要是探究了黄伟庆的成功渊源，尤其是附录中周围人对他的评价，他的智慧语录，趣味小档案，曾获
得的奖项等从另一个侧面生动、客观地反映了他的成功所在。
我国内地保险代理人事业正处于发展、规范时期，保险人的诚信、业务熟练、管理、技巧等都存在一
系列问题，相信本书的出版会为神圣的人寿保险事业作出贡献的或正启步走向寿险保坛的保险人带去
一份希望、启迪与天空，而本书所承传的精神对任何行业的从业者都会有成功的启迪与感悟。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<黄伟庆传>>

作者简介

徐朱琴：
    中国浙江省舟山市人。

    中国浙江省青年作家，中国散文学会会员。

    曾研修于中国鲁迅文学院作家班。

    历年来在国家级、省级刊物上发表作品多篇。

    著有中短篇小说集《蓝鲸夫人》、长篇小说《荔枝和渔船》、长篇传记文学《金维映传》、散文集
《钢琴与指甲》和诗歌集《海峡》等，计一百余万字。
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年成交的保单  第七章 水银泻地 无孔不渗? 第五部 立体的事业?   第一章 澎湃的灵魂?   第二章 披肝沥胆
创大业?   第三章 呕心沥血忙招募?   第四章 亿万业绩震保坛? 第六部 追求卓越?   第一章 突围与突破?   第
二章 光明磊落君子心?   第三章 甘苦春秋献友邦  第四章 区域执行总监求改变?   第五章 保险人的骄傲下
篇 成功探秘 第七部 成功渊源?第一章 成功天下第一区?   第二章 成功自有文化在?   第三章 成功家族好
家长?  第四章 成功严师出高徒?   第五章 壮怀激情海中游 第八部 爱心慈航?   第一章 黄伟庆和他的亲人? 
 第二章 少年囚犯得庇护?   第三章 退保死魂得安宁?   第四章 携七个女儿下跪的遗孀?   第五章 悲天悯人 
慈善义举?   第六章 情系故土?   第七章 鲁迅文学院设“黄伟庆奖学金” 第九部 黄伟庆行销诀窍 第十部 
附录?   访问录 ?访张耀荣女士   访林文德先生? 访周宜良先生? 访容永祺先生?   访黄经国先生? 访黄伟庆
的亲属? 黄伟庆智慧语录? 黄伟庆趣味小档案? 黄伟庆寿险履历表? 黄伟庆曾获奖项? 黄伟庆衔称? 成功家
族区域总监们对黄伟庆的赞词? 成功区会歌? 保险刍议? 美国国际集团简介? 美国友邦保险有限公司简
介? 作者手记后记
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章节摘录

书摘                        第二章  老虎精神与蘑菇战术提起往事，令黄伟庆难以忘怀的有消防局精彩的一幕。
这也是他刚入行不久的事⋯⋯他在北角钓鱼时认识了梅长官。
梅长官的钓位在黄伟庆旁边。
一来一去，两人攀谈起来。
    梅长官告诉黄伟庆，他是北角消防局长官，他又问黄伟庆：“你是做什么工作，学什么专业的?”    
当他听说黄伟庆读过大学时，他说：“文化这么高，做我们长官多好!”    黄伟庆笑笑，眼睛盯着水面
的浮子，没作声。
    隔了几天，黄伟庆又去钓鱼。
那天，鱼不发。
黄伟庆将饭团捏成的诱饵扎在鱼钩上，可是一触水，饭团就散开了。
    结果，全部饭团用完了，还没有钓上一条鱼。
    梅长官那天也在，他已钓了不少鱼。
他侧着头对黄伟庆说：“嗨，怎么一条鱼也没上钩。
”    黄伟庆叹了一口气对他说，“嗨，我的运气像你的姓一样，倒霉呀。
”    梅长官不作声了，过了一会他说，“你可以去我局里坐坐，去喝喝茶嘛。
”    梅长官请他去局里坐，这让黄伟庆喜上眉梢。
“行啊，等我明天给客户办完手续后再去拜访你啦。
”黄伟庆对梅长官说，同时亮出自己是保险人的身份。
    过几天，黄伟庆与梅长官通了几次电话，说要去消防局拜访他。
可梅长官说他这段时间没空，等空闲下来了再说。
就这样初一拖十五，十五拖初一地拖延着。
黄伟庆请他出来喝茶。
他说刚喝过。
黄伟庆请他去郊游，说是没兴趣。
黄伟庆就到钓鱼的地方去等他。
    这天，黄伟庆是“姜太公钓鱼愿者上钩。
”他的心不在水下的鱼儿中，而是在梅长官的身上。
    但从清晨到日头偏西，不见梅长官的影子。
    黄伟庆总结了一下，认为梅长官除了确实忙于公务外，似在回避他。
于是他决定自己找上门去。
    看到进来的是黄伟庆，梅长官显得有些意外，但他马上识到黄伟庆来向自己推销保险了。
    “是你呀。
”梅长官淡淡地说。
     “是呀，那天在钓鱼时，你不是说过可以上你这里来喝茶?你还说我一个人读过大学的人，当个警察
多好。
现在我来这里，感受你的气派，你穿着这制服，多神气多威武呀。
”黄伟庆一半调侃，一半认真。
    因为已经有了前提，所以黄伟庆三句不离本行说起“百宝箱”。
识到黄伟庆来向自己推销保险了。
  “是你呀。
”梅长官淡淡地说。
  “是呀，那天在钓鱼时，你不是说过可以上你这里来喝茶?你还说我一个读过大学的人，当个警察多
好。
现在我来这里，感受你的气派，你穿着这制服，多神气多威武呀。
”黄伟庆一半调侃，一半认真。
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    因为已经有了前提，所以黄伟庆三句不离本行说起“百宝箱”。
    等黄伟庆一口气把百保箱的种种好处说完后，梅长官诡：“这个产品倒蛮不错的，我听得进去。
”    不过梅长官又说，等回家与太太商量以后才能给黄伟庆_一个答复。
    “因为我们家全由我太太把持，她不同意，我是没有办法的。
”梅长官是这样解释的。
    不知他说的是真是假，反正等吧，黄伟庆决定明天再来。
    第二天早上，梅长官前脚刚踏进办公室，黄伟庆后脚就跟了．进来。
    “哟，你还挺早的。
”    “是啊，对我来说，你是上帝呢。
所以我在楼下等了多时 o    黄伟庆尽量要把气氛搞得活跃一些。
    “噢，关于保险的事，昨晚我跟太太说了。
她很恼火呢。
”    “为啥恼火?”黄伟庆问。
    “太太说我们做小官的人家，官不大，命却是很大的。
根本需要买什么保险。
今晚她要去鹅颈桥下打小人咒骂你呢。
”梅  官说。
    “去鹅颈桥打小人咒骂我?这没关系。
我常常被人家打骂，  惯了。
不骂不打身上还痒痒的呢。
”黄伟庆说。
一会儿，梅长官出门执行公务去了。
  第三天早上，黄伟庆又到梅长官处去。
每天要见10个人，这几天就把梅长官排在第一。
    “梅长官，你昨天匆匆出门执行火险任务，其实干你们这一行，风险是挺大的。
你万一有了事，你太太和四个孩子怎么办。
”    “你不要说了，我是不会买的。
”梅长官直截了当地说。
    “那么，你能否给我介绍几位朋友?”    “我自己都不想买，把人家拖进来干吗?”梅长官很干脆。
    难道就没希望了吗?黄伟庆想这不行，我已经跑了这么多趟。
第一次来时，他也说百宝箱是个好东西。
说明他动过心，并且有保障意识。
既然有保障意识，尽管他现在坚持不买，但总会再一次动心的。
    这件事发生在黄伟庆刚做保险不久，那个时期，他外祖父教诲的“老虎精神”支撑着他做事的信心
。
他记得：    外祖父说：“作为一个人，一个打算做事业的人，只要认定了一个目标，不管遇到什么困
难，都要像老虎下山，盯上一头牛，死也不放松。
”    这段话，出于一个事端。
    当年的博罗县境内的罗浮山深处，丛林茂密，烟雾缭绕，是一个老虎出没的地方，秋冬时节经常从
北方的山区一路南下觅食而来，常常冷不丁地将村民的牲口叼走，村民对此又怕又恨，可又奈何不得
。
    一年秋后，村民们把100多头牛赶到收割后的田野里放牧，外祖父家的耕牛也在其中。
    正当这些牛甩着尾巴悠然吃草，主人有的围一起闲聊，有的横卧田埂晒太阳的时候，一只强壮雄健
的老虎悄悄下山来了。
     ⋯⋯
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媒体关注与评论

序黄伟庆先生是一位具有中国儒家文化与哲学思想的杰出人士，他的身上集中体现了勤劳、勇敢、忠
诚和坚韧向上的高贵品质和精神。
    黄伟庆先生服务美国国际集团属下的美国友邦保险公司近四十年之久，他的这种忠贞不渝的精神让
人感动，同时也让人对他肃然起敬。
    记得友邦在香港开业之初，整个公司中行政和行销人员加起来不过1OO人，而今已发展到近万人，
成为香港人数最众，业绩最高的保险公司。
历年来，友邦亦己成为东南亚首屈一指的保险公司。
    美国友邦保险公司能够拥有今天的成功和成就，成为东南亚及香港保险业界之翘楚，黄伟庆这位忠
诚不二，贡献杰出的精英领袖几十年坚持不懈的努力是功不可没的。
我相信美国国际集团的每一位成员都会感谢他的忠贞不渝的服务。
    值此黄伟庆先生这本集近四十年事业生活大成的书籍出版之际，本人谨代表集团的管理层向黄伟庆
先生表示真挚的祝贺和感谢。
                                              美国国际集团董事长                                                  格林伯格                                              二○
○年二月二十日
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编辑推荐

　　一个身无分文的穷小子凭着自己的顽强、勤劳和诚恳，创建了拥有2000多名营业员，年收保费数
亿元的惊人业绩。
其个人年收入达到一个上市公司主席的水平。
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