
第一图书网, tushu007.com
<<销售会议管理>>

图书基本信息

书名：<<销售会议管理>>

13位ISBN编号：9787504953261

10位ISBN编号：7504953261

出版时间：2010-1

出版时间：中国金融出版社

作者：中国人寿保险股份有限公司教材编写委员会 编

页数：261

版权说明：本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问：http://www.tushu007.com

Page 1



第一图书网, tushu007.com
<<销售会议管理>>

前言

伴随着新中国六十年伟大征程和经济社会发展的巨大变化，我国保险业取得了举世瞩目的成就，行业
面貌和服务经济社会的能力发生了深刻变化，保险业为我国经济发展和社会进步提供了强有力的保险
保障，已经成为我国社会保障体系的重要组成部分，是服务民生、保障民生、促进社会管理和公共服
务创新的重要方式，为我国经济发展和社会进步发挥了重要的、不可替代的作用。
中国人寿作为国内最大的寿险公司，在保险业务快速增长的同时，综合实力也得到显著提升，为国家
经济发展和社会稳定作出了积极贡献。
我们确立了中国人寿特色寿险发展道路这一发展战略，提出了建设国际一流寿险公司的奋斗目标。
我们深知，在新的历史条件下，面临的发展任务将会更加繁重，需要驾驭的局势更加复杂，队伍建设
方面也面临更高的要求，加强教育培训、进一步提升销售伙伴的素质和能力已经成为我们必须重视的
一个突出问题。
教育培训历来是队伍建设的重要途径，是队伍建设的决定性因素，教育培训强则企业竞争能力强。
中国人寿要扩大自己在市场上的影响力、号召力，形成别人无法仿效、无法复制、无法抗衡、无法超
越的核心竞争力，就必须紧跟时代发展的新变化，适应市场竞争的新格局，不断解放思想、更新观念
，牢固树立科学的人才观，大力加强教育培训工作，全力建设一流的队伍，为打造国际一流寿险公司
提供坚强有力的人才保证和智力支持。
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内容概要

　　伴随着新中国六十年伟大征程和经济社会发展的巨大变化，我国保险业取得了举世瞩目的成就，
行业面貌和服务经济社会的能力发生了深刻变化，保险业为我国经济发展和社会进步提供了强有力的
保险保障，已经成为我国社会保障体系的重要组成部分，是服务民生、保障民生、促进社会管理和公
共服务创新的重要方式，为我国经济发展和社会进步发挥了重要的、不可替代的作用。

Page 3



第一图书网, tushu007.com
<<销售会议管理>>

书籍目录

第一章 寿险销售会议概论　第一节 会议概述　第二节 寿险销售会议第二章 经营管理类会议　第一节 
主管早会　第二节 早会　第三节 二次早会　第四节 夕会　第五节 经营分析会　第六节 其他销售管理
类会议第三章 销售类会议　第一节 产品说明会　第二节 企业员工福利规划会　第三节 职场营销　第
四节 企业年金推介会第四章 客户联谊会　第一节 客户联谊会的意义与功能　第二节 客户联谊会的流
程　第三节 客户联谊会的操作要领　第四节 团险渠道客户联谊会　第五节 银保渠道客户沙龙第五章 
创业说明会　第一节 创业说明会的意义与功能　第二节 创业说明会的流程　第三节 创业说明会的操
作要领参考文献

Page 4



第一图书网, tushu007.com
<<销售会议管理>>

章节摘录

插图：2.经营分析会的意义与功能经营分析会有效实现了经营单位（销售团队）的过程管控，是经营
单位（销售团队）逐步由粗放式向规范和精细化经营管理的转变，是经营单位（销售团队）日常管理
的基础，是经营单位（销售团队）日常管理的主要手段之一。
其主要功能如下：（1）贯彻分阶段经营的理念分解经营目标，划分为小的区问，通常以周、月为经
营区问，便于及时分析经营过程中的成功经验与失败教训，及时掌控经营情况。
（2）检讨、分析阶段经营状况，并设定阶段经营目标通过经营分析会对上一阶段经营状况进行总结
、分析与评估，同时商讨与拟订下～·阶段经营计划、推动措施，以便更好地了解业务一线需求，设
定符合实际的经营目标与推动措施。
（3）宣导下一阶段经营方案通过经营分析会，不但可以宣导经营方案，而且可以强调经营重点，从
而确保经营单位（销售销售团队）统一目标，统一销信策略。
（4）强化经营意识经营分析会是管理层经验交流的平台，通过经营分析会可以增强荣誉感，强化管
理层经营与管理的意识。
（5）激励与教育经营分析会可以起到统一思想、统一行动、激励土气以及找到解决问题方法的作用
。
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编辑推荐

《销售会议管理》：寿险教育训练系列教材。
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