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内容概要

《金控集团交叉销售研究》写了：在全球金融混业经营的浪潮中，金融控股公司（或称金融控股集团
、金融控股集团公司）作为金融分业体制向金融综合化体制转变进程中一种典型的金融创新组织运营
模式活跃在各国金融市场上，其核心特征是在为客户提供综合金融服务的基础上，发挥公司的综合协
同效应。
作为一种创新销售模式的交叉销售，其管理更多体现的是一种创新营销理念和营销哲学，将交叉销售
管理模式导入金控集团越来越被经营管理者所注重。
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