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内容概要

在寿险营销行业中，销售活动管理作为一项行之有效的基础管理手段被越来越多的人所重视，通过科
学有效的销售活动管理方法，可以不断地提升个人及团队的销售业绩。
然而，在实际日常经营活动中，销售人员和主管往往因为缺乏系统科学的管理方法及手段，并没有将
销售活动管理落到实处，而仅仅是流于形式，以致不能充分发挥销售活动管理的重要作用。

为了帮助主管掌握一套科学有效的管理方法，本书中我们将详细地介绍销售活动管理的内容和技巧。
本书侧重于销售活动管理中各方面的操作步骤及运作要领。
希望通过本书的学习，可以帮助销售人员和主管学会销售活动管理工具的使用方法，掌握个人及团队
销售活动管理的技巧，以达到通过科学有效的销售活动管理提升业绩的目的。

本书共分为五章，第一章概述销售活动管理的概念、内容及本质；第二章对个人销售活动管理进行详
尽的阐述；第三章介绍团队销售活动管理的方法和技巧；第四章介绍多种销售活动管理工具的使用；
第五章从个险、银保、团险三大渠道的不同特性描述销售活动管理在团队中的应用。
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