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内容概要

银行承兑汇票，代理签发银行承兑汇票，全额保证金银行承兑汇票，即时贴现准全额保证金银行承兑
汇票，理财产品质押银行承兑汇票，卖方付息票据贴现商业承兑汇票，买方付息票据贴现，买方付息
票据提前解付，回购式票据贴现终端买方付息票据贴现，协议付息票据贴现，放弃部分追索权商业汇
票贴现商业承兑汇票保贴，财务公司保兑商业承兑汇票，财务公司承兑银行承兑汇票银行承兑汇票质
押贷款，商业承兑汇票质押贷款，集团公司保兑商业承兑汇票团开团贴现集团贴现代理贴现票据委托
贴现。
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书籍目录

第一篇 票据基础知识
 一、理解票据最简单的方式
 二、票据的六个基本特点
 三、票据的三个主要功能
 四、票据对应哪些基本权利
 五、票据客户营销技巧
 六、如何灵活地使用票据产品
 七、如何控制纯融资性票据
 八、票据营销规律
 九、贴现需要增值税发票吗
 十、银行承兑汇票风险敞口承诺费
 十一、票据背书
 十二、背书中常见的错误
 十三、票据的粘单
 十四、什么是票据的前手，什么是票据的后手
 十五、银行承兑汇票背书注意事项
 十六、如何判断银行承兑汇票背书是否连续
 十七、银行承兑汇票回头背书是否有效
 十八、转让票据的基本方式
 十九、票据权利
 二十、辨别银行承兑汇票真假瑕疵五招
 二十一、票据业务与贷款的反周期操作策略
 二十二、如何形成票据的强大竞争优势
 二十三、如何解决优质特大型客户持有的小银行承兑票据的贴现
 二十四、如何营销小型客户持有的小银行承兑银行承兑汇票
 二十五、票据主要适用的十大行业（TOP10）
 二十六、一些票据问题
 二十七、票据在会计报表中的反映
第二篇 票据产品
 一、银行承兑汇票
 二、代理签发银行承兑汇票
 三、全额保证金银行承兑汇票
 四、准全额保证金银行承兑汇票
 五、理财产品质押银行承兑汇票
 六、商业承兑汇票
 七、卖方付息票据贴现
 八、即时贴业务
 九、买方付息票据贴现
 十、买方付息票据提前解付业务
 十一、终端买方付息票据贴现业务
 十二、回购式票据贴现业务
 十三、协议付息票据贴现
 十四、集团贴现
 十五、代理贴现
 十六、放弃部分追索权商业汇票贴现业务
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 十七、商业承兑汇票承兑人保贴业务
 十八、商业承兑汇票持票人保贴业务
 十九、票据委托贴现
 二十、银行承兑汇票质押贷款
 二十一、商业承兑汇票质押贷款
 二十二、财务公司保兑商业承兑汇票
 二十三、财务公司承兑银行承兑汇票业务
 二十四、集团公司保兑商业承兑汇票
 二十五、团开团贴业务
 特殊票据操作
 票据业务口诀
 立金银行培训名言
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章节摘录

　　六、如何灵活地使用票据产品　　巧妙实现短借长用的票据融资　　对于一些特定的大型垄断型
客户，在贷款品种中加入票据，可以起到过桥融资的作用，有效降低客户的融资成本。
　　具体的做法：　　相对合理的融资性票据——有固定用途的票据。
票据的交易背景关系存在，只是基础交易时间非常长，有时远远超过票据对应的期限。
这种票据融资的目的就是为借人低成本资金，票据承担过桥融资的作用。
　　这种票据操作方式下，通常承兑、贴现的手续完备，跟单资料齐全。
借款人只是将本应长期借用的资金以票据的形式实现短期周转借用。
　　如大型水力电站建设项目、大型电站建设项目、大型机场建设项目、大型公路建设项目、大型的
飞机采购、大型轨道客车采购、大型医疗设备采购等，这些项目产生现金流的时间最长甚至超过10年
，本应当借人5-10年中长期项目贷款，但是长期贷款利率偏高；而这些项目的投资主体实力非常强劲
，是各家银行追捧的明星级队员，融资渠道非常畅通，加上有已经建成的其他项目可以带来充裕现金
流，因此，可以采用票据作为日常采购的支付工具。
在融资组合中加入票据的最大作用在于降低客户的融资产品一揽子组合的加权融资成本。
　　中小银行的客户经理应当秉持如下竞争策略：对于如电力、电信等王牌客户的大型新建项目，大
型银行一般提供大额贷款，中小银行应当重点提供票据，通过票据去切大银行的存款蛋糕，中小银行
的授信一定要起到“画龙点睛”的作用，能够“四两拨千斤”。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　票据是银行客户经理可以掌控的最锋利的武器，在与大企业合作中，“关系营销”只能起到敲门
砖作用，能否“长治久安”还取决于银行产品的性能及与时俱进的创新能力。
《银行票据产品培训》提供教练式培训，提供最真实的案例，《银行票据产品培训》激发客户经理生
生不息的奋斗精神和创造价值的活力，《银行票据产品培训》通过最详尽的培洲案例，帮助你在最短
时间内成为一名优秀的商业银行客户经理。
　　行长送银行客户经理的最好礼物：透彻分析银行承兑汇票营销要点，最详尽的银行票据产品使用
说明，精心讲解银行承兑汇票使用方法，最翔实的银行票据产品案例解析。
　　《银行票据产品培训》适合商业银行公司业务条线支行行长，客户经理学习使用。
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