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内容概要

　　《银行客户经理授信产品手册》是一本可以让你的存款增长过亿的图书，一本可以让你的身价大
幅增长的图书。

　　要为客户设计综合授信方案，授信方案的立足点在于——要让客户按照给银行创造最大价值的方
式来组合银行授信产品，形成套餐。
授信产品就是工具，就是我们使用的铲子，我们要使用铲子来最大挖掘客户的价值。
存款就是埋在黄土中的黄金，我们就是挖金矿的工人，我们要智慧地挖掘黄金。
客户经理设计授信要经过两个步骤，首先是提供授信额度，这是寻找风险抓手的过程；其次是精心选
择用信产品，这是提高收益的过程，要让客户以给银行创造较高收益的方式来用信最好的资源是自己
，最好的客户是中小企业，最好的产品是授信。
营销切忌让客户自己选产品，而应当引导客户去使用我们已经策划好的授信方案。
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书籍目录

第一部分 票据
票据就是一道大餐中的鱼或者其他海鲜，属于画龙点睛的一道菜，给整个大餐提神。
想一想，一道大餐没有鱼或者其他海鲜，很难称为高档大餐，也很难报出高价格来。

一、银行承兑汇票
（一）银行承兑汇票
（二）全额保证金银行承兑汇票
（三）准全额保证金银行承兑汇票
（四）代理签发银行承兑汇票
（五）代理同业开立银行承兑汇票
（六）银行承兑汇票质押换开银行承兑汇票业务
（七）理财产品质押银行承兑汇票
（八）银行承兑汇票套餐（前置保证金+后置保证金）
（九）银行承兑汇票套餐（前置保证金+后置票据）
（十）银行承兑汇票套餐（前置票据保证金+后置存款保证金）
二、贴现
（一）卖方付息票据贴现
（二）即时贴业务
（三）买方付息票据贴现
（四）回购式票据贴现
（五）买方付息票据提前解付
（六）终端买方付息票据贴现
（七）协议付患票据贴现
（八）集团贴现
（九）代理贴现
（十）放弃部分 追索权银行（商业）汇票贴现
（十一）票据质押委托贴现
（十二）银行承兑汇票质押贷款
三、商业承兑汇票
（一）商业承兑汇票
（二）商业承兑汇票承兑人保贴
（三）商业承兑汇票质押贷款
（四）财务公司保兑商业承兑汇票
（五）财务公司承兑电子银行承兑汇票
（六）集团公司保兑商业承兑汇票
（七）商票团开团贴
四、票据组合融资
（一）票据池
（二）银票换银票（小行票换大行票）
（三）票据双买断业务
（四）银票换银票（单笔票据短变长）
（五）多笔短银票变一笔长银票（小票换大票）
（六）短大票换长小票（票据拆分业务）
（七）票易票（单笔票据长变短）
（八）单笔长票据变多笔短票据（票据拆分）
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（九）票易票（单笔大额银行承兑汇票变多笔小额银行承兑汇票）
（十）商票变银票（短变长）
（十一）商票变银票（长变短）
（十二）短银行承兑汇票变保贴长商票
（十三）银行承兑汇票质押项下保理
（十四）商业承兑汇票质押项下保理
（十五）银行承兑汇票+代理贴现+买方付息
（十六）银行承兑汇票（商业承兑汇票）+代理贴现+买方付息+放弃部分追索权贴现
（十七）票据信托计划（“多对一”或“一对一”）
（十八）第三方票据质押银行承兑汇票
（十九）长银票→短银票→长银票
（二十）长银票→短银票→长商票
（二十一）出口信用证+银票+押汇
（二十二）银行承兑汇票质押开立国内信用证（买方押汇）
（二十三）商业承兑汇票质押开立国内信用证（买方押汇）
（二十四）商业汇票质押保函业务
（二十五）放弃付款请求权银票保理
（二十六）信用证（保函）担保银行承兑汇票
第二部分 银行保函
第三部分 供应链融资
第四部分 短期贷款
第五部分 长期贷款及配套融资
第六部分 房地产融资
第七部分 商品融资
第八部分 中小企业融资
第九部分 信用证
第十部分 保理
第十一部分 投行融资业务
第十二部分 其他融资
第十三部分 资金监管业务
存款地图
银行客户经理忠告
立金银行培训中心培训名言
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章节摘录

版权页：   （五）代理同业开立银行承兑汇票 （产品定义） 代理同业开立银行承兑汇票业务是指大银
行接受地方性银行的委托，为在地方性银行开户的企业签发银行承兑汇票的产品。
银行承兑汇票申请人即出票人为企业，承兑人为银行，委托人为地方性银行。
 （适用对象） 适用对象为不具备办理银行承兑汇票资格的地方中小银行、地方农村金融机构、村镇
银行、小额贷款公司、农村信用社等机构。
 （产品优势） 1.不占用委托银行资本，且满足委托银行自身客户的需求。
 2.可以给代理办理同业银行承兑汇票的银行带来可观的存款。
 （所需资料） 1.公司对外签订的有关购销合同、劳务合同等，要求合同中约定使用票据进行结算。
 2.公司授信所需常规资料，通常按照一般贷款的需要要求企业提供。
 （1）营业执照； （2）法人代码证书； （3）税务登记证； （4）财务报表； （5）子公司的贷款卡。
 （业务流程） 1.向银行申请专项授信额度。
 2.双方签订《委托代理协议书》，地方性银行在银行开户，并将公章印模、法定代表人签字／章样本
、指定产品人员身份证资料等送经办银行备案。
 3.额度项下每一单针对具体企业的承兑产品，地方性银行和企业均应向经办银行提出申请，并按银行
要求提交承兑报批资料。
 4.经办银行进行信贷调查。
 5.审批通过，地方性银行在银行存入一定比例的存款作为保证金或质押，并对敞口部分承担无条件连
带担保责任，签订《银行承兑不可撤销担保书》。
 6.会计部签发银行承兑汇票，并收取承兑手续费。

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<银行客户经理授信产品手册>>

编辑推荐

《银行客户经理授信产品手册》是一本可以让你的存款增长过亿的图书，也是让你的身价大幅增长的
图书。
《银行客户经理授信产品手册》将帮助您在最短的时间内成为一名优秀的商业银行客户经理，适合商
业银行公司业务条线支行行长、客户经理学习使用。
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