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内容概要

当我们想起广告和营销时，就想起一片喧闹之声。
事实上，我们通常听到的是有意识半脑的呼声。
但是，潜意识营销也同样重要。
在本书中，我们将证明潜意识半脑是强有力的、占主导地位的、有说服力的半脑，是“沉默半脑”。
当潜意识半脑发出呼声时，商家应当倾听！

理查德·C·莫多克是美国田纳西州和阿肯色州的一位注册心理医生。
他开设了一家私人心理诊所，同时他还是孟斐斯电话及视讯产品生产公司的总裁。
他持有心理学（行政
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