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前言

　　在物质生活极度丰富的今天，赚钱已不仅是一种谋生手段，更成为人们的一种概念，在一定程度
上承载着人们的希望与梦想、理想与价值，成为一个人的社会地位、自我尊重，以及对才智评价的不
可忽视的标准。
所以，正确把握金钱的密码和价值，懂得赚钱的哲学，如何正确地使用金钱，对于每个人都是非常重
要。
　　有人说，控制美国的是金钱，而控制金钱的则是犹太人。
在全世界最有钱的企业家中，犹太人占一半以上。
在美国的百万富翁中，三个里面就有一个是犹太人。
福布斯美国富豪榜前4D名中有18名是犹太人。
曾经有人说过：“犹太富豪在家打个喷嚏，世界上所有的银行都将引起感冒；五个犹太财团坐在一起
，便能控制整个人类的黄金市场。
”由此可见犹太人对于世界经济的影响力是多么的巨大。
　　在犹太人的理念中，智慧要比任何财富更值钱。
只有拥有了智慧，才能把握住更多的财富。
生在犹太家庭里的孩子在他们的成长过程中，从小就接受关于智慧的教育，他们宁可过贫穷的生活，
也不能委屈了孩子们的教育。
奥地利哲学家维斯根斯坦曾说过，“在犹太人那里有不毛之地，可是在其绵薄的石层底下流淌着精神
和智慧的泉水。
”可见犹太人是凭着他们独特的智慧和坚强不屈的精神生存下来，并谱写了人类历史上璀璨的文明。
　　几乎世界上每个国家的商人都会受到犹太人经商思想的影响。
在犹太民族历史上，出现了若干世界级的金融巨头、实业家、银行家，如超级石油大亨洛克菲勒，华
尔街的奇才约翰·皮尔庞特·摩根。
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内容概要

美国2003年《福布斯》杂志曾公布了这样一条消息：世界上300亿美元以上的财富巨人中，犹太人所占
比例高达75％。
这说明犹太人的经商智慧堪称一绝，他们理财和经商的哲学是值得借鉴的。
本书提到的9个原则和72个技巧，正是犹太人财富智慧的缩影。
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章节摘录

　　第一章　透析金钱的本质　　6.学会感恩与回馈　　犹太人把“以善为本”作为一项重要的经营
策略，除了与其民族的历史背景有关外，其实也是一种很好的促销办法。
犹太人认为，人是群居动物，人与人关系的运用，对事业的影响很大。
政治家因得人心而昌，失人心而亡；企业家供应的商品或服务要得到人民的欢迎才能发财。
　　在众多犹太商人发财致富的过程中，都有一个共同的举措——注重慈善事业和公益事业。
犹太人热心运用财富和时间行善，并且致力于推动整个社会的进步。
他们认为如果一个富人不肯用他的财富做善事，财富就不会给他带来荣耀。
　　19世纪中期至20世纪初，犹太人俄国银行家金兹堡家族，从1840年创立第一家银行起，经过几十
年的经营，在俄国开设了多家分行，并且与西欧金融界建立了广泛的业务关系，发展成为俄国最大的
金融集团，其家族成为世界知名的大富翁。
金兹堡家族像其他富豪一样，在其发迹过程中做了大量的慈善工作。
他在获得俄国沙皇的同意下，在彼得堡建立了第二家犹太会堂；1863年他又出资建立俄国犹太人教育
普及协会，并用他在俄国南部的庄园收入建立犹太农村定居点。
金兹堡家族第二代继续把慈善工作做下去，曾把其拥有的欧洲最大图书馆捐赠给耶路撒冷犹太公共图
书馆。
　　感恩是人类的宝贵财富，是一种不可多得的珍品，是一种高尚的情操。
当它升华时，可以奔流不息，可以惊天动地，可以发挥非凡的潜能，可以让人能所不能。
许多华人企业家也同犹太人一样，懂得感恩与回馈，用自己的财富来报效祖国。
　　李嘉诚说得最多的一句话就是：“钱来自社会，应该用于社会。
”他在取得巨大的物质财富之后，便积极推行有利于国家和人民的慈善事业。
　　为了替家乡人民办一点实事，李嘉诚在百忙之中，亲自在汕头选择校址购地900亩建立汕头大学，
他出资数亿港元为学校购置最现代化的设备，还物色教授，捐赠最好的电子教学仪器。
　　1991年，我国华东地区遭受特大洪涝灾害，李嘉诚个人捐款5000万港币，成为当时个人捐款最多
的企业家。
　　1992年，李嘉诚与中国残联主席邓朴方会晤。
他对邓朴方说，他和两个孩子经过考虑，再捐一亿港元，作为一个种子，通过各方面的共同努力，为
全国的残疾患者办点实事。
李嘉诚先生对祖国的投资从不吝于投入，到目前为止，捐款数额已超过数亿港元。
　　对于金钱，智者的淡泊与愚者的贪吝是两种截然不同的态度。
前者在轻松、坦荡中享受着快乐的恩赐，后者在慌恐、压抑中承受着金钱的惩罚。
如果让你对两种生活方式进行选择，我想聪明的人都会毫不犹豫地选择智者的淡泊，摒弃愚者的贪吝
。
　　赚钱的能力是犹太人评价一个商人成功与否的重要标准。
但只有那些不仅仅为自己谋得利益，同时慷慨回馈社会的人，才能真正实现自我的价值，得到社会的
认可。
　　对于一个人来说，过多的财富是没有多少用的，除非你是为了社会在创造财富，并把多余的财富
贡献给了社会。
　　同许多美国人一样，富勒一直在为一个梦想奋斗，这就是从零开始，而后积累大量的财富和资产
。
到三十岁时，富勒已挣到了百万美元，他雄心勃勃想成为千万富翁，而且他也有这个本事。
他拥有一幢豪宅，一间湖上小木屋，2000英亩地产，以及快艇和豪华汽车。
　　但问题也来了：他工作得很辛苦，常感到胸痛，而且他也疏远了妻子和两个孩子。
他的财富在不断增加，他的婚姻和家庭却岌岌可危。
　　一天在办公室，富勒心脏病突发，而他的妻子在这之前刚刚宣布打算离开他。
他开始意识到自己对财富的追求已经耗费了所有他真正珍惜的东西。
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他打电话给妻子，要求见一面。
　　当他们见面时，他们热泪滚滚。
他们决定消除掉破坏他们生活的东西——他的生意和物质财富。
他们卖掉了所有的东西，包括公司、房子、游艇，然后把所得收入捐给了教堂、学校和慈善机构。
他的朋友都认为他疯了，但富勒从没感到比这更清醒过。
　　接下来，富勒和妻子开始投身于一桩伟大的事业——为美国和世界其他地方的无家可归的贫民修
建“人类家园”。
他们的想法非常单纯：“每个在晚上困乏的人至少应该有一个简单而体面、并且能支付得起的地方，
用来休息。
”美国前总统卡特夫妇也热情地支持他们，穿上工装裤来为“人类家园”劳动。
富勒曾有的目标是拥有1000万美元家产，而现在，他的目标是为1000万人、甚至更多人建设家园。
目前，人类家园已在全世界建造了6万多套房子，为超过30万人提供了住房。
富勒曾为财富所困，几乎成为财富的奴隶，差点儿被财富夺走他的妻子和健康；而现在，他是财富的
主人，他和妻子自愿放弃了自己的财产，而去为人类的幸福工作，他自认是世界上最富有的人。
　　《塔木德》说：“《圣经》发射光明，金钱散发温暖。
”“如果赚的钱都揣进自己的腰包，你就不是一个真正的富翁。
”　　如果我们时时能用感恩的心来看这个世界，就会发现这个世界的美好——鸟儿歌唱，阳光明媚
，花儿芬芳，这些都会愉悦你的内心。
而一个不懂得感恩的人，即使拥有很多如金钱、爱情、友谊，那他仍是个贫穷的人；懂得知恩报恩，
这才是天下最富有和最受欢迎的人。
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编辑推荐

　　本书用生动的例子和精彩的论述，分析了世界上最会赚钱的民族——犹太人的财富智慧。
他们把智慧当成最宝贵的财富。
他们认为金钱是上帝赐予的礼物，所以他们善于抓住一切赚钱机遇创造财富；他们懂得怎样去制定明
确的目标，并一步步实现目标。
无论如何，想在商场上克敌致富，就请学一下《犹太理财经》中的9个原则吧：　　透析金钱的本质
，明白金钱与财富的真正内涵；　　契约是与上帝的约定，在履行合约中走向财富；　　充分发挥每
一分钱的作用，把钱花在刀刃之上；　　大胆进行投资，谨慎化解风险，让钱为你服务；　　巧用商
业营销谋略，把智慧彻底融入金钱之中；　　用信息创出财富，把握住瞬息万变的致富信息；　　打
造独具个性的优势，瞄准客户，用口才淘金；　　用诚信品牌打天下，赢得信赖就等于赢得财富；　
　化限制因素为强大动力，灵活的头脑才是关键。
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