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前言

　　本书是吴淑平“连锁店商战三部曲”的第一部。
虽是一部长篇小说，但小说中所涉及的连锁店行业，内外资企业中高层圈子内幕，均以亲身经历事件
为原型。
　　基一于作者在深圳的深厚生活积淀，秉承他轻工熟路的职场，商场和情场三线合一的写作手法，
小说生动描写了当今连锁店行业的策划，经营和竞争状况，以及外企高管争霸，企业白领的生存压力
和内心世界，具有现实价值，深藏创业哲学，堪称连锁店动作密码，可以作为大学生和企业员工培训
的生动教材，也是职场高层人士阅读的佳作。
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内容概要

香港顺风集团陷入非法操作上市的传言，集团贾副主席离奇死亡，有人即将对顺风深圳分公司进行换
血，究竟谁是幕后黑手⋯⋯深圳分公司总经理莫玄子受人排挤，一股来自总部的人事变动的暗流汹汹
向他袭来，他又将如何应对⋯⋯一波未平，一波又起，他和对手、情敌之间的较量又或明或暗地展开
来，面对内部的纷争和商场上的尔虞我诈，他该如何出招⋯⋯    职场、商场、情场交织在一起，步步
圈套、处处玄机，不是战场却比战场更严酷、诡谲。
本书作者以无可比拟的丰富阅历和独特视角，对当下连锁商战的描绘逼真而入木三分，堪称一部震憾
人心的连锁店商战圣经。
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作者简介

吴淑平，著名作家。
生于福建，定居深圳。
曾任某知名外企策划师、外企总经理、报社记者。
喜欢用第三只眼睛看动物，用第四只眼睛看人。
主要出版作品有长篇小说《商道门徒》系列、《大时代之连锁风云》等。
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书籍目录

楔子第一章　创业风波第二章　逆风飞扬第三章　资本炒作第四章　商战销烟第五章　情欲挣扎第六
章　幕后黑手第七章　惨烈厮杀第八章　再战江湖
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章节摘录

　　第一章 创业风波　　深圳滨河大道南侧，一条深圳河把深圳和香港切成两块外形不同、风味近似
的蛋糕。
滨河大道与华强南路交叉处，有一座面向深圳河的海景大厦，大厦上的旋转西餐咖啡屋，可以遥望半
个香港。
　　这间旋转咖啡屋像一个大鸟巢，尽管装修得别致，尽管透过玻璃窗可以眺望香港的高楼和海域，
依然安静得有些幽静，幽静得有点疲惫。
　　周六下午，夕阳刚西下，有一个人就开着车直奔咖啡屋而来。
他是在深圳摸爬滚打了10年的年轻才俊、深圳顺风玩具连锁经营公司总经理。
他叫莫玄子。
深圳顺风公司是香港顺风集团的子公司。
集团主席委派季二生挂名公司董事长，但一直不管经营和人事，只监管财务。
　　莫玄子把车停在海景大厦楼下。
透过玻璃窗，他抬头望了望，一层灰色薄雾披在海景大厦的头上，咖啡屋窗外的霓虹灯已开始像星星
在半空闪烁。
整座大厦犹如在晚风中等待丈夫打鱼归来的海边少妇。
　　空气有点闷，莫玄子的皮肤流出了些许压抑的细汗。
海风夹着腥味扑面而来。
抬头遥望香港，他似乎又闻到一股钞票的味道。
　　想起这家经常来的咖啡屋，他就想：哪一天能死在这种咖啡屋内，也算是人生的一种超脱。
莫玄子的思维跟别人不一样，他喜欢在幸福的时候想起地狱，习惯在悲伤的时候想到天堂。
　　上了电梯。
他刚踏进咖啡屋门口，一股似曾相识的味道就扑面而来。
　　也不知怎么的，偌大的咖啡屋里，竟然只有一个客人。
也许是忙碌的打鱼人都还未归来。
　　咖啡屋的一切都是缥缈而暧昧的。
橙黄的雾灯，古典雅致的环境，秀发随风起浪一样的音乐，以及位处海景大厦十九楼私密而雅致的旋
转高空。
莫玄子知道这唯一的客人是夏小红。
一个小时前，他公司的市场部经理夏小红主动约他在这里见面。
　　玻璃窗旁，青翠竹下，夏小红一双滋润的细白纤手正在悠闲地翻着一本女性杂志。
几丝微风缠缠绵绵地在窗边隐约飘过。
　　天还没黑，服务员就给夏小红点了一支红色蜡烛。
　　莫玄子在夏小红对面坐了下来。
　　夏小红抬起头，说：“吃点什么，今天我请客，知道你最近心烦，特意约你出来解解闷。
”　　莫玄子微笑着说：“谢谢。
”看着夏小红友善的眼神和真诚的眼神，莫玄子想，深圳虽然残酷，深圳女人虽然现实，但有了夏小
红这样的知己，哪个男人都会充满斗志。
　　莫玄子开玩笑地说：“我有什么事都逃不过你的眼睛，你的眼睛好像能发出x光，能透视我的心
脏。
”　　夏小红呵呵两声，说：“那当然，以后在我面前应该老实点，再狡猾的狐狸也逃不过猎人的眼
睛。
”　　莫玄子开门见山地说：“说点正经的吧，如果我离开顺风，你还会继续待下去吗？
”　　夏小红摇了摇头：“没刻意想过，但你做什么事，我都会支持你。
”　　莫玄子像指点迷津似的说：“我走后，如果你想继续在顺风做下去，有两种办法，要么努力干
出成绩来，让集团老板看看你的能力；要么现在开始就得和李黛搞好关系，这个女人绝对心狠手辣。
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”　　李黛是季董刚刚任命的助理，两人关系暖昧，他们在一次饭局中认识。
　　来者不善，善者不来。
李黛的到来，季董自然有他的谋划。
虽然这老头子只是集团主席的一颗棋子，但他自己也要安排自己的棋子。
职场高位的竞争，就是棋子布置的博弈。
棋子布置得好，权力的运用和资本的运作就畅通无阻。
　　莫玄子是集团主席亲自布置的另一颗棋子，不是季董布置的，季董趁主席出去度假的时候，想对
大陆几家下属企业进行巧妙的换血。
　　夏小红说：“世事难料，别急着走。
山重水复疑无路，柳暗花明又一村！
到时候谁先走还说不定呢。
”　　莫玄子说：“季董每走一步棋，我都知道他想摆什么局，他的棋有的以进为退，有的以退为进
，有的是坐山观虎斗，我一清二楚。
而且，主席这段时间不在香港，我估计不仅仅是度假这么简单。
”　　夏小红说：“难道你就甘愿这样不明不白地走？
顺风可是你一手操劳起来的，这几年你付出的汗水和智慧，以及产出的业绩，难道都在一夜之间付诸
东流？
老实说，我不支持你简单地走，那是懦弱的表现。
再说，主席当时承诺公司上市后给你500万港币，难道就这样成为泡影？
”　　莫玄子苦笑。
其实他心里也很不甘愿把一手经营起来的公司拱手让给一个陌生女人，但毕竟自己不是公司的老板，
也没有股权，一方面想强装潇洒，另一方面也确实自信自己有些能力和干劲。
越有才华的人越不会看别人的脸色做事。
　　莫玄子想起当初公司刚办起来的时候，自己还只是一名策划师，辛苦不已，整天到处拓展连锁店
，每个店的位置都要考察多次，经常把周围的居民和路人的消费水平都调查得很仔细，店面人流量每
分钟有多少人都计算得一清二楚，每家店开业前都要写一份厚厚的策划方案。
那份辛劳，有谁能理解！
他多么爱这个亲手打造起来的公司，他对这个公司有太深的感情！
　　那时候，季董还兼任总经理，具体操作着公司的事务，莫玄子从策划师到策划部经理，从策划部
经理到总经理助理，最后被王主席赏识，直接提为总经理，季董不再参与公司的业务和日常事务，只
管财务。
　　夏小红能读懂莫玄子。
此时，她很清楚，最能帮他，也最真心想帮他稳坐总经理这把交椅的就是她自己了。
士为知己者死，女人也会为知己者死，她知道她该报答的时候来了。
　　她向服务员招了招手，要了两杯咖啡、一份苹果沙拉和两份牛排。
她本想要两杯红酒，但她想到莫玄子不爱喝酒，便没有要。
　　夏小红品着咖啡，心里默默地品着她眼前这个熟悉而陌生的男人。
她觉得莫玄子就是咖啡，由很多种味道组成，有回味的内涵，有让人提神的感觉。
　　想起自己的男人，整天在香港除了赚钱还是赚钱，回深圳也满脑子是钱，没有多少能值得回味的
东西，整个人就像一架钞票吞吐机。
夏小红想，人就是贱，没钱的时候，每天做梦都想嫁给有钱人，而等到有钱了，又觉得自己应该选择
有魄力的年轻才俊。
命运最喜欢跟人们开玩笑，好男人往往不是自己的老公。
夏小红开始。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　《连锁风云》是大时代系列之一。
小店可以运作成大店，大店可以运作成连锁店。
小资本可以运作成大资本，大资本可以运作成大事业。
　　在市场这锅饭基本保持不变的情况下，谁抢先多吃一碗半碗，其竞争对手必会少吃一两口，这是
任何商人都明白的道理。
因此。
商人一诞生，从某种意义上说，就注定要与同行进行一场不见血的温柔厮杀。
　　企业要做大做强，不是产品卖得好就可以，更重要的是耍懂得利用媒体和慈善机构来做文章，利
用得好，你就站在舆论的至高点，掌握了话语权。
　　而利用慈善机构来做事，正面形象就高大，别人不敢轻易报道负面新闻，名气和利润很快就会滚
雪球。
会卖产品的是徒弟，会运作资本的是师傅，会利用慈善事业和媒体的是师爷。
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