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前言

　　如果你是一个刚进入建筑行业的会计从业人员，那么请你选择这本书。
它从新设建筑安装企业人手，依次介绍了建筑安装企业账务流程、业务流程、年终事项和涉税事项，
基本涵盖了一个新会计人员所从事的绝大部分工作。
同时，本书操作性较强，对建筑安装企业会计实务各个阶段中的具体操作予以指引。
对于建筑安装企业的涉税事项，本书也结合具体的案例进行介绍和分析。
通过阅读本书，你将逐步熟悉建筑安装企业会计实务处理的基本内容。
　　如果你是一个在建筑行业工作多年的老会计，那么请你选择这本书。
它将建筑安装企业会计实务与最新《企业会计准则》和税收法规相结合，内容新颖，针对性强。
本书紧密结合建筑安装企业的会计实务，对项目的成本预测、成本控制和降低成本的有效途径三方面
进行了详细的阐述，对建筑安装企业财务分析的基本方法予以说明。
同时，本书还结合具体的案例，深入浅出地介绍了建筑安装企业进行纳税筹划的技巧。
相信这本书会成为会计人员案头有价值的读本。
　　此外，本书注重会计人员的职业道德规范，对会计舞弊和会计差错进行了辨别，并结合具体的法
规对会计舞弊的后果予以说明。
　　“领导吃蚂蚱，会计有大腿”，这说明会计人员在领导心目中的重要性，同时也表明会计人员与
领导关系的复杂性。
本书通过一些生动的案例，介绍会计人员的专业素养和处世哲学，以及如何面对职场烦恼。
希望本书能与你产生一些共鸣。
　　本书根据新《企业会计准则》编写，着重体现如下特点：　　1.内容新颖。
书中内容以新《企业会计准则》和修改后的《营业税暂行条例实施细则》等相关税收法规为依据。
　　2.实践性强。
本书内容紧贴建筑安装企业会计实务，引入具体的案例和操作指引，具有较强的可操作性。
　　3.语言轻松。
每章后附有一则小幽默或者小故事，让您阅读之余尽享轻松愉快。
　　本书在编写过程中，参阅了大量资料。
此外，本书的出版得到了中国水利水电第八工程局有限公司邹倩女士和中建一局吴东遥先生热切的支
持和鼓励，特向他们表示衷心的感谢。
　　本书面向广大建筑安装企业会计人员。
写作时，既严格遵守新会计准则的要求，对相关理论进行深入浅出、生动细致的表述，又结合了具体
的实践进行阐述说明。
由于编者水平所限，编写时间短促，书中疏漏与不妥之处在所难免，恳请各位业内专家学者和广大读
者对本书提出批评指正。
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内容概要

还在为找工作苦恼？
还在为建筑企业跨机无从下手而苦恼？
不用担心！
本书从最基本的会计要素讲起，介绍一般业务流程，详解建筑会计专业知识，层层深入，通俗易懂。
本书内容充实，囊括会计业务，包罗涉税常识，为您全面揭示建筑行业会计的奥秘。
同时本书还提了很多生动有趣的小故事，与您分享会计人生更深层的感悟，让您做学问做人两无误。
    “领导吃蚂蚱，会计有大腿”，这充分说明会计人员与企业管理者关系微妙复杂。
本书通过一些生动的案例，为您讲述会计人员的专业素养和处世哲学，并教您如何面对职场烦恼。
希望本书能与您产生共鸣。
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章节摘录

　　第七节　工程结算　　一、月度工程成本结转　　（一）未完施工成本的计算　　对虽已投入人
工、材料进行施工，但尚未达到预算定额规定的全部工程内容的一部分工序，被视为建筑“在产品”
，称为未完施工（或未完工程），不能据以收取工程价款。
　　未完施工成本的计算，通常是由统计人员月末到施工现场实地丈量盘点未完施工实物量，并按其
完成施工的程度折合为已完工程数量，根据预算单价计算未完施工成本。
计算公式如下：　　未完施工成本=未完施工实物量×完工程度×预算单价　　期末未完施工成本一
般不负担管理费。
如果未完施工工程量占当期全部工程量的比重很小，或期初、期末数量相差不大，可以不计算未完施
工成本。
　　根据计算结果填制“未完施工盘点单”，并记入“工程成本计算单”，即可据以结转已完工程实
际成本。
　　（二）已完工程实际成本的计算　　月末未完施工成本确定后，即可根据下列公式确定当月各个
成本核算对象已完工程的实际成本。
　　已完工程实际成本=月初未完施工成本+本月生产费用-月末未完施工成本　　（三）已完工程预
算成本的计算　　已完工程实际成本确定以后，为了对比考察成本的升降情况和与客户进行结算，还
要计算当月已完工程的预算成本和预算价值。
　　已完工程预算成本的计算，是根据已完工程实物量，预算单价和间接费定额进行的。
　　已完安装工程预算成本=∑（实际完成安装工程量×预算单价）+（已完安装工程人工费×间接费
定额）　　二、竣工成本决算　　“竣工成本决算”是反映竣工单位工程的预算价值、预算成本和实
际成本的文件，它是核算单位工程成本的重要方法，是考核工程预算执行情况、分析工程成本节约或
超支原因的主要依据，同时也可为同类型工程成本的计划、分析对比提供参考资料。
　　竣工成本决算除预算成本各项根据预算部门提供的资料填列，其余均可根据成本计算单和其他明
细核算资料填列。
“竣工成本决算”编制程序可概括如下：　　（1）工程竣工后，及时根据施工图预算和工程变更资
料，调整工程预算，编制“单位工程竣工结算书”，确定该项工程预算成本和预算造价。
　　（2）盘点剩余材料，办理退料手续，冲减工程成本。
　　（3）审查、核实成本核算资料，并在此基础上编制竣工成本决算。
　　小窍门：企业催款十三招必杀技　　对于建筑安装企业来说，充裕的现金流是非常重要的。
由于建筑业本身的特点，决定了在该行业欠款问题的普遍性。
对于财务人员来说，追讨欠款也是工作的必修课之一。
在下文，我们将介绍十三招催款必杀技：　　1.催款应该直截了当。
催款不是什么见不得人的事，也没有什么妙语，最有效的方式就是有话直说，千万别说对不起，或绕
弯子。
　　2.在采取行动前，先弄清造成拖欠的原因。
是疏忽，还是对产品不满；是资金紧张，还是故意，应针对不同的情况采取不同的收账策略。
　　3.直接找初始联系人，千万别让客户互相推诿牵着鼻子走。
　　4.不要做出过激的行为。
催款时受了气，再想办法出出气，甚至做出过激的行为，此法不可取。
脸皮一旦撕破，客户可能就此赖下去，收款将会越来越难。
　　5.不要怕催款而失去客户。
到期付款，理所当然。
害怕催款引起客户不快，或失去客户，只会使客户得寸进尺，助长这种不良的习惯。
其实，只要技巧运用得当，完全可以将收款作为与客户沟通的机会。
当然。
如果客户坚持不付款，失去该客户又有什么大不了的？
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　　6.当机立断，及时中止供货，特别是针对客户“不供货就不再付款”的威胁；否则只会越陷越深
。
　　7.收款时间至关重要，坚持“定期收款”的原则。
时间拖得越久，就越难收回。
国外专门负责收款的机构的研究表明，收款的难易程度取决于账龄而不是账款金额，2年以上的欠账
只有20％能够收回，而2年以内的欠账80％能够收回。
　　8.最大的失策之一是要求先付一部分款。
经验证明，应该要求全额付款，虽说拿到一点总比一点没拿到好，却不如收回更多。
　　9.采取竞争性的收款策略。
只要客户还在营业，他总得向供货商付款。
如果你没有收到钱，那他肯定让位给了别人。
获得优先付款机会的供应商通常是与客户保持长期良好业务关系和个人关系的企业，因为谁都不愿意
跟朋友闹翻脸。
　　10.收款要有“钻劲”，要有穷追不舍的精神。
根据实践经验证明，要对债务人（业务当事人、主管负责人、财务负责人）实行“三紧跟”的战略，
即紧跟在办公室里，紧跟在吃饭上厕所的后面，紧跟在下班回家的途中。
虽说有些过分，但这是不得已而为之啊！
水滴石穿，绳锯木断，有时确也起到了“功夫不负有心人”的作用。
　　11.收款要有“柔劲”。
从道义上讲，欠别人的款，心有歉意，理应对债权人礼宾相待。
但不少欠债单位，有的对你板着老脸，有的对你不屑一顾，有的甚至不让你进门！
收债人此时就得屈尊就下，用兵之计，攻心为上，说尽人间好话暖语，赔上一个真诚的笑脸，对那“
三种人”实施“情感投资”，精诚所至，为争金石所开。
　　12.收款要有“韧劲”。
清收欠款是一项长期艰苦的业务，讨债人要有一种坚忍不拔的毅力，哪怕别人无理地像打发乞儿一般
将你支走，也须忍辱负重，坚守阵地。
临阵逃脱，则会前功尽弃。
看见了一丝曙光，决不放过机会，同时要学会诉苦，不能同情对方，相反取得对方同情。
　　13.求助于专业收账人员或诉诸法律。
总有一些骗子和不讲理的客户存心赖账不还，与他们讲理无异于“对牛弹琴”，采取正常的收款方法
往往难于奏效，而一些很不正规、甚至别出心裁的催账方式则有奇效。
因此，当收款难度较大时，可以请那些有特殊收款能力和丰富收款经验的“专业收账人员”去收账。
如果此法仍不能奏效，剩下的唯一选择就是直接诉诸法律。
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编辑推荐

　　如果你是一个刚进入建筑行业的会计从业人员，那么请你选择这本书。
它从新设建筑安装企业人手，依次介绍了建筑安装企业账务流程、业务流程、年终事项和涉税事项，
基本涵盖了一个新会计人员所从事的绝大部分工作。
同时，本书操作性较强，对建筑安装企业会计实务各个阶段中的具体操作予以指引。
对于建筑安装企业的涉税事项，本书也结合具体的案例进行介绍和分析。
通过阅读本书，你将逐步熟悉建筑安装企业会计实务处理的基本内容。
　　如果你是一个在建筑行业工作多年的老会计，那么请你选择这本书。
它将建筑安装企业会计实务与最新《企业会计准则》和税收法规相结合，内容新颖，针对性强。
本书紧密结合建筑安装企业的会计实务，对项目的成本预测、成本控制和降低成本的有效途径三方面
进行了详细的阐述，对建筑安装企业财务分析的基本方法予以说明。
同时，本书还结合具体的案例，深入浅出地介绍了建筑安装企业进行纳税筹划的技巧。
相信这本书会成为会计人员案头有价值的读本。
　　此外，本书注重会计人员的职业道德规范，对会计舞弊和会计差错进行了辨别，并结合具体的法
规对会计舞弊的后果予以说明。
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