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内容概要

　　联合时代作为我国时尚消费品领域的专业咨询公司，通过对服务多年的服饰行业的经验进行整合
，推出了这本《推动时尚——杨大筠纵观中国时尚产业》。
书中凝结了我们对中国时尚产业未来发展的最新思路和观点，希望我们提供的这些思路和观点，能使
中国企业更细致地了解国外企业的经营方式，对中国企业的发展起到积极的指导作用。
作为中国时尚产业发展的资讯传播人和引路人，希望我们的努力能推动中国时尚产业的发展。
在未来的时间里，我们希冀能够为推动行业发展做更多的工作，使企业在学习的过程中得到真正的成
长，这也是我们出版这本书的初衷。
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作者简介

　　美国UTA时尚管理集团大中国区总裁，以16年成功而丰富的国际零售管理实践经验及先进的管理
理念，获得诺贝尔经济学奖得主、欧元之父罗伯特·蒙代尔先生亲自颁发的“世界经理人最高成就奖
·未来领袖奖”。
著有《商品企划》《店铺运作》《视觉营销》《完美营销》等数部系列专著，曾为意大
利VALENTINO、法国ETAM、美国耐克、香港真维斯、鄂尔多斯集团、李宁等近万家中外著名企业
提供过专业培训与管理咨询？
　　一位推动中国时尚行业发展的时尚管理大师　　一个以思想和眼界改变了上百家企业市场命运的
引路人　　一个致力于中国时尚产业国际化进程的实践家　　一个国际先进时尚经营理念的中国布道
者
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书籍目录
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编辑推荐

　　他对整个中国时尚产业和服饰行业的深刻理解，对时尚产品经营方略的真知灼见，以及对于在此
行业中的时尚消费品企业如何谋求发展，从而突破管理营销瓶颈的颠覆性观点，不仅有助于缓解这个
行业当下所处的起步、学习、摸索阶段的迷茫和混沌状态，而且还给出了一条指引明确的履践思路。
　　——意大利著名时尚设计集团总裁Francesco Scianni　　作者在书中所阐述的观点和论述的价值不
在于“知”而在于“行”。
通过对时尚消费品经营企业运行中的实际现象进行剖析，为企业经营者们提供了具体的方法论，而非
削足适履的标准化条目，这一点与时下许多经营管理类专业书籍的浮华风气完全不同。
　　——《服装时报》社社长 周泉　　多年以来，杨大筠先生以传播国际先进理念为己任，在为国际
、国内时尚行业进行管理咨询的过程中接触到大量案例，这些案例都是深入企业根源的分析和总结。
所有这一切都构成了这本书内容的高度、深度和广度，特别是针对处于提升、转型和学习阶段的企业
来说，我们应该感谢杨大筠先生，让我们少走很多弯路。
　　——安踏(中国)有限公司总裁助理 裴永乐　　作为中国时尚行业的领军者，我很久以前就认识他
了。
在我们共同合作的项目中，他总是能一针见血地指出需要解决的问题，同时，他不断创新自我的专业
精神令人叹服。
当读到这本书时，就好像他随时站在我的身旁，让我能随时与他交流。
就算你的专业领域与本书无关，本书的观点仍能让你获益良多。
　　——WERNER国际咨询公司欧洲区董事及高级国际顾问师 Gian Mario Bo rney

Page 5



第一图书网, tushu007.com
<<推动时尚>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 6


