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前言

　　1993～2001年期间，西蒙·科比与我合伙开办了一家企业，主营酒吧和俱乐部，在此基础上，我
们扩展了30家的一系列酒吧，其中一些还注册了品牌。
2001年，我们把这些酒吧出售，获得了一大笔资金，而这个数目在1992年对我们来说还只是个梦想。
本书记录了我们的上述经历——既包括了我们的成功。
也反映了我们的失败。
通过阅读我们的故事，你能从我们当年的稚嫩经历中学到一些经验和教训，避免我们所经历过的痛苦
和伤心，从而实现创业的成功。
我们经历了许多的起起落落。
它一方面见证了我们的成功，另一方面也给你一个机会，你可以从我们的成绩与挫折中总结出一些经
验。
　　起初，我们经历了巨大的失败，自信心一落千丈，经济损失也很惨重。
但是。
我们坐下来仔细研究我们为什么会表现那么糟糕，本序言里就包含着我们总结的一些经验。
同时也谈到了失败给我们带来的态度上的变化——那段经历是我们一生的伤痕，我们痛下决心，绝不
再犯同样的错误，这样说一点也没有夸张。
　　1990年，我26岁。
我喜欢泡吧，酷爱音乐。
觉得拥有一家自己的酒吧一定很好。
我的梦想很清晰，那就是创办一家自己喜欢的酒吧。
　　我开办企业的时候几乎没有一点经验。
我曾在晚间俱乐部当DJ。
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内容概要

您在考虑开始自己的事业了吗？
每年都有成千上万的人，因为种种原因，来参与这场冒险：生活方式的改变，重新开始的机会，发财
致富的机遇。
没有人是通过每月领工资发财的，怎么才能致富？
本书为您揭示了经营企业的正确方法。
　　商业计划，筹集资金，财务计划　　事业之初，流动资金　　拓展业务，企业地产，职员，分公
司　　预备退出，其他事项
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作者简介

马汀·韦伯
    1993年与别人合伙成立了C度空间休闲公司，并通过出售C度空间致富。
2004年，他设立了大众酒馆——它是全英国第一家将全部利润捐给当地慈善组织的连锁酒吧。
作为一个成功创业的企业家，马汀还建立了一系列新公司。
此外，他还是英国第四频道《甘心冒险》节目的主持人，每期节目有多达250万的观众。
目前，马-汀担任Lloyds TSB商业保险的代言人，以及《每日电讯》(Daily Telegraph)B勺专栏作者。

　　在业余时间里，马汀爱好航海，2003年曾横渡大西洋。
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章节摘录

　　这就是我的新观点——企业家被看成卑鄙分子（至少在英国是这样），这真是个最不幸的现实。
想一想你在许多电视剧里看到的企业家的人物形象吧：比如《傻瓜与马儿》中的戴勒仔，《加冕大道
》中的麦克·鲍尔德温，《守护者》里的亚瑟等等，你就会理解我为什么会这样说。
他们的共同之处在于：他们都在寻找发横财的捷径，而从不理会自己在多大程度上歪曲了真理，或逼
近了法律的底线。
　　看看真实生活中的企业家的形象吧。
有些是理查德·布朗森类型：没受过多少正式教育，却是一个人生经历丰富多彩的人，他精力充沛，
自信满满，其事业极为成功，具备吸引群众眼球的能力，企业形象良好，广受媒体关注。
好吧，如果这些是成为企业家的必要条件，那么大多人都做不到，并且会放弃尝试的念头。
当然，许多做客《甘心冒险》的人的受教育程度都不是很高——他们在受到关注时，也不会害羞，这
点毋庸置疑，但是他们不像布朗森那样。
而且，只是在生命的较晚时段，他们才会发现和发展自己的企业家技能。
请再看另外一种被人们概念化的类型——他们阴沉而又严厉，总是让自己的下属感到害怕，喜欢做粗
暴的决定，只要自己的企业成功，就算整个世界都恨他，他也不在乎。
当人们在停车场看到这个人的车，知道他在办公室的时候，就会害怕得发抖。
你从他们的说话方式就能感受到他们的粗暴。
他们使用这种口气：“如果你不能解决问题，不用废话，这就是你有问题，再办事不利的话，我绝不
轻饶你。
”有些人能够独立思考，不看“亲爱的上司”命令自己做什么，他们并不希望自己身边有这种人才。
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编辑推荐

　　告别打工岁月转身当老板，最实用的创业圣经。

Page 7



第一图书网, tushu007.com
<<你如何赚到100万美金>>

版权说明

本站所提供下载的PDF图书仅提供预览和简介，请支持正版图书。

更多资源请访问:http://www.tushu007.com

Page 8


