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内容概要

谨以此作献给尊敬的丝宝集团董事长梁亮胜先生！
如果没有您带我走上营销之路。
我也许不会在这条路上用心探索前行！
　　谨以此作献给我在丝宝供职期间的所有“同僚”、全体员工以及我在从事咨询服务时结识的各位
老总！
当然还要献给问鼎咨询的全体同仁！
我在探索中吸纳了你们的大量智慧！
　  谨以此作献给我亲爱的家人、亲友、老师和同学！
由于我必须用“专注”弥补我的智力，因而未能按我心中的愿望与你们亲近或谋面！
　  谨以此作献给有志于探索营销的青年朋友！
我永远坚信你们中必然有人会以卓越、才华和勤奋去创造营销奇迹！
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作者简介

刘诗伟，2001年初至今任问鼎咨询机构总裁、首席策划师。
1990年至2001年初供职于丝宝集团，曾任策划总裁兼洗涤用品公司总经理。
2001年被媒体评为年度“最具影响力的策划人”。
2000年获得中国首届营销策划“金鼎奖”。
现为中国市场学会理事，作家协会会员，发表论文及著作60余
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