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内容概要

作为一名推销员，你一定渴望自己有口若悬河的口才，机敏思辨的大脑，步步为营的谈判技巧，进退
自如、张驰有道的方法，以成功的推销来显示自己非凡的才能。
本书正是以推销员的口才技巧培训为中心，以产品促销的全过程为背景，教你在各种不同推销过程中
的口才技巧与禁忌，是一本难得的理论与实践相结合的指导性、实用性较强的好书。
照此书前进，你一定会获得出人意料的成功。
推销全凭嘴上工夫。
“一语值千金”，对推销员来说并不是夸大其辞。
舌绽莲花的推销口才能使陌路人成为你的顾客，能使顾客由拒绝变为欣然接受。
本书精选荟萃了推销精英们屡试不爽的几百种口才技巧，可使推销员在推销中化腐朽为神奇，点顽石
成黄金。
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