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内容概要

伴随着我国市场经济的迅猛发展，企业的数量大量增加，销售业务管理工作也日益重要。
优秀的销售工作可以使企业在激烈的竞争中立于不败之地。
本书正是为适应这一需要，在借鉴国内外成功经验的基础上，根据我国企业实际的经营状态，提出了
一系列较为完备的企业销售管理运作的实战策略与方法，相信它对于销售管理人员的实际工作会起到
一定的指导作用。
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