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内容概要

营销力充分决定销售人员的业绩成果。
或许您已从事销售工作多年，也参加过各种的培训，却少见成效。
您是否一直在为此而苦苦寻求，急切希望自己的营销力有一个质的飞跃呢？
本书通过心理承受力、营销策划力、情报收集力、市场分析力、顾客沟通力、产品推销力、商务谈判
力、文案写作力及工作规划力的提升，提升您的营营销力和销售业绩。
对每一步都提出了十分具体的可操作性训练方法，以期帮助营销人员实现营销力的全面快速提升。
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