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内容概要

做一个好的推销员什么最重要？
答案可能有许多种：知识、技能、技巧、机会等，似乎每一个都不可或缺，但这些也许都不是最正确
的。
因为成功本身就是一种难以言说的东西，成功最关键的因素在于你自己。
不管你从事我么艰难的工作，只要你全力以赴就能够取得成功。
    本书从推销员的自身出发，精选了100个简短动人、可读性强、寓意深刻的故事，可帮助广大推销员
扬长避短，真正认识自我，发挥自己的最大潜能。
使推销员充满自信，积极迎接抵消战，最终获得得成功。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<推销员必知的100个故事>>

书籍目录

第一章  控掘自身的金矿　1.耐心、耐心再耐心　2.尝试一下那些看起来似乎不可能的东西　3.积极战
胜鄧运的挑战　4.相信自己＝成功　5.万分之一的可能也是可能　6.不要害怕失改，要挖掘使自己成功
的资源　7.移山走填海的意志　8.毅力是突破障碍的有效武器　9.成功最重要的力就是自己　10.坚信自
己是块宝石　　11.面对拒绝，把坚忍不拔当成习惯　12.不轻言放弃　13.两强相遇勇者胜　14.不要给
自己退路　15.面对拒绝要坚持不懈　16.做些不普通的事　17.做一个想当将定的士兵　18.练好自己的
口才　19.没有人会带你去钓鱼第二章　妙笔生花——在客户身上大做文章　20.调动对方的兴趣　21.
多多记住客户的名字　22.满足客户的需要是促成交易的序幕　23.攻心为上，说到客户的心里去　24.
真诚地替客户着想　25.要不失时机地使用赞美的语言　26.不要歧视任何一名潜在主顾　27.要重视你
的小客户　28.要多多收集客户的资料　29.以得体的外表赢得顾客的好感　30.注意每一个细节　⋯⋯
第三章　良策为谋，实践出真知第四章　挑战自我，改变自我参考文献
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