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内容概要

本书较为系统地论述了销售人员所面临的两大基本问题，一是做人做事的心态；二是销售基础技能。
良好的心态，即自信、积极、坚毅、是销售工作的根本；而广博扎实的销售基础技能则是顺利开展销
售工作的前提，其中包括有效沟通和科学管理等。
    本书从实用角度出发，讲解详尽，对工作在一线的销售人员有较大的指导作用。
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作者简介

杨子明，1972年出生，厦门人。

    先后服务于多家民企、外企，职位由基层管理人员直至中、高层管理人员，在营销、管理及培训方
面有较丰富的理论及实践经验。

    曾率团队用三个月时间在福建销售六个半火车皮白酒、成功为某洋酒拓展西南市场、负责广东某日
化企业自筹
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编辑推荐

　  谁应该看这本书？
工作在一线的销售员们！
本书从心理到技能由内而外为销售员打造成功战线，自信、积极、坚毅、卓越、广博&hellip;&hellip;这
些你将统统都会拥有，你的人生也将开始不一样！
登上销售全能冠军宝座，对你来说不再是梦想！
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