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内容概要

　　有没有让你立于不败之地的经营秘诀？
本书作者一直致力于店铺经营管理的实践与研究，此书浓缩了他对店铺管理的真知灼见，从开店、管
理、销售等环节一一道来，用直白的文字，为店铺经营管理者提供了科学有效的管理方法和先进的经
营理念。
 　　怎样才能成功开店？
在店铺经营管理过程中要注意些什么？
有没有让你立于不败之地的经营秘诀？
《开店要掌握的基本知识》为你一一解答了这些问题。
本书的第一章、第二章向你介绍了开店的前期策划、登记程序和资金筹措知识，让你顺利开店。
书中还详细了店铺经营管理过程中必须掌握的各项技能和各种知识，通过对国内外成功案例的分析，
加深你对店铺管理知识的理解和吸收，使你在实际运用中能融会贯通。
本书的最后一章列举了当前最流行的店铺形式，细述了这些店铺的经营要诀，使你对怎样开一家赚钱
的店铺有更深刻的体会。
　　本书内容丰富、通俗易懂、切合实际，操作性强，是一本难得的中小店铺经营管理实用工具书。
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