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内容概要

　　做任何一份事业，有三个基本要素必须确定：项目、资金和人脉。
　　在项目上，我国便利店行业发展前景十分看好，且便利店行业利润率比较高。
同时便利店行业进入的门槛并不是太高，发达国家的众多便利店巨头看好中国市场，都纷纷扶持一些
中国的创业者加盟连锁，这是难得的创业机会。
此外便利店生命力比较顽强，生活在百货和超市很难渗透的时空。
　　在资金上，便利店所需要的资金量并不大，也适合个体进行创业。
而且便利店的融资渠道比较多，现在风险投资也开始向便利店投资，种种情形表明，资金的筹集不会
成为便利店经营很大的障碍。
　　有人脉上，便利店对人的要求并不是太高，没有多少技术门槛，对人的知识互补性要求也不是太
大，这也比较适合自主创业的重要因素之一，同时便利店对团队的要求不是太高。
但是便利店经营团队的建立是必须的，一个好的团队往往是一项伟大事业的开始。
如果便利店能够进一步发展壮大，那么到最后经营者会发现对于便利店经营来说，最重要的居然是团
队因素。
　　另外，如果是加盟国际巨头的便利店事业，往往可以获得采购、管理和营销全方位的培训，而且
能得到经营指导。
很多时候，这些对创业者的价值远远高于利润本身。
但是加盟国际巨头的便利店事业往往需要很多的资金，其进入门槛也相当高，经营者需要结合自己的
实际做个准确的判断，而不要盲目进入。
　　最后需要说明的是，便利店是大有可为的，便利店知识的系统学习是必须的，没有便利店知识的
系统化很难有好的经营。
传播实用的便利店知识正是本书的目的所在。
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