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内容概要

怎样创业办公司？
怎样开拓市场获得客户？
怎样在激烈的市场竞争中立于不败之地？
这些是每一位梦想创业的青年普遍关心的问题。
    本书从中国商场的实际情况出发，从教你入行做生意开始，用深入浅出的语言，全面而系统地介绍
了创业办公司的知识与方法，多层次、多角度地揭示了经商做生意的秘诀与艺术，是每一位有心创业
的青年必不可少的入门读物。
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