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内容概要

本书根据推销员的需要，从实际工作出发，用简单通俗的语言介绍了推销员如何处理日常的推销工作
，并详细介绍了推销员应具备的技巧和提升这些技巧的方法。
本书还附有大量完备、翔实的案例，让读者能够在细细品味推销大师的风采之余，对推销的精髓有进
一步的了解。
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章节摘录

　　第1章顶尖推销员的N种“维生素”　　原版精读　　我是自然界最伟大的奇迹。
　　自从上帝创造了天地万物以来，没有一个人和我一样，我的头脑、心灵、眼睛、耳朵、双手、头
发、嘴唇都是与众不同的。
言谈举止和我完全一样的人以前没有，现在没有，以后也不会有。
虽然四海之内皆兄弟，然而人人各异。
我是独一无二的造化。
　　我是自然界最伟大的奇迹。
　　我不可能像动物一样容易满足，我心中燃烧着代代相传的火焰，它激励我超越自己，我要使这团
火燃得更旺，向世界宣布我的出类拔萃。
　　没有人能模仿我的笔迹、我的商标、我的成果、
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编辑推荐

　　《世界上最伟大的推销员》让你成为最好的推销员。
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