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前言

世间经商的人成千上万，为什么有人能够赚得盆满钵满，而有人却亏得血本无归，甚至因诈骗而犯罪
入狱？
其实人和人是一样的，同时人和入也是不一样的。
同为生意人，但得到的结果却是大不一样，如果要问这之间的区别，我倒想反问一句，你会做生意吗
？
相信大部分人会满怀自信地回答：做生意有什么难的，不就是买卖吗？
买进、卖出，赚取之间的差价而已。
答案的确没错，这句话道出了生意的本质——赚取差价，获取利润。
但是获取利润有很多环节等着你处理，而你能做得很好吗？
在做生意时，成本要仔细地核算，质量要牢牢地把关，前景要睿智地预测，广告要精心地投放，人缘
还要努力地维护，以及新产品的更新换代，员工的工作积极性和工作效率，公司的长远发展⋯⋯如果
再列下去，相信千字都不够，我想说明的是：做生意不是容易的。
商海中有着太多的风光无限和万劫不复，能够屹立不倒的商界巨子只是凤毛麟角，屈指可数。
但这并不能说明成功者是命运的宠儿，要知道任何事情都是因果循环的，能够成为商业巨子的人自然
有他的经商之道。
首先，要想经商赚大钱，就必须先把握好方向，如果方向错误，再有能力，也难以赚到大钱。
这就要求经商者要跟得上形势的发展，并且结合自身的资源优势，来选择最新的、最有潜力的、最有
“钱”途的行业。
其次，要挖掘地利，找好经商根基，这是商家进行营销的重要客观条件之一。
同一个赚钱行业，选择不同的商址，会产生不同的效果，也许在A地能财源广进，而在B地只能关门大
吉，这就要求经营者要慎重考究，选择好经营的旺财宝地。
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内容概要

　　经商的人都想赚大钱，但为什么有人能够赚得盆满钵满，而有的人到头来却亏得血本无归呢？
《这样经商赚大钱》从天地人和以及经营之道、商场谋略等多方面，全面地向您阐述了赚大钱的奥秘
。
书中还结合很多成功商人的真实事例，作了深入浅出的分析，力求在分析他们的成功因素的同时，帮
助您找到自己的那一张财富地图。
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章节摘录

第一章 看好天时，选择正确行业1.经商要找对门路有人说：“无论做什么生意，无论选择什么行业，
只要努力都能赚到钱。
”其实，这种想法是不太现实的。
在现代经济社会中，要想经商赚大钱，首先必须找对门路。
在高度发达的经济社会中，拥有金钱财富，就拥有对社会资源的支配权。
拥有金钱财富的多少与拥有社会资源的多少是成正比的，因此拥有越多的金钱财富就等于拥有越多的
社会资源的支配权。
于是，经商赚大钱成为了很多人的人生目标。
那么经商时怎样才能赚到大钱呢？
首先要选择最赚钱的行业。
在这里，我们很有必要纠正一种择业误导。
有些人认为：无论做什么生意，选择什么行业，只要你肯努力、肯付出，就一定能赚到钱。
不错，一般地说，天道酬勤，无论做什么事，只要你努力都会有积极的结果。
但这里必须申明，努力一定要在方向正确的前提下才会有积极的成果，否则越努力就会离目标越远，
取得相反的结果。
打个比方，你要从北京去上海如果你选择向南的方向，你的努力肯定会使你早日到达上海；相反，你
没有选择向南，而却从北京向西行进，那么你的努力只会使你的生命耗费在永无休止的旅程当中。
那种无论做什么生意，无论选择什么行业，只要努力都能挣钱的想法是很不现实的。
所以，在选择行业时应该慎之又慎。
那么到底哪些行业最能挣钱呢？
在选择行业时如何才能找出这些挣钱的行业呢？
首先，要跟上形势的发展，一定要弄清楚整个宏观经济和产业结构大调整的运行趋势。
从我国目前经济运行的趋势来看，在近十几年以来，第二产业竞争最为激烈。
激烈竞争的直接结果就是第二产业的利润越来越薄。
相反，以前未被人们注意的第三产业和第一产业却非常具有潜力，利润也相当可观。
因此，就目前而言，选择第三产业或第一产业从业成功的几率较大，赚钱的可能性也较大，而第二产
业即工业产业已进入了买方经济时代，其中的每个行业都达到了供大于求。
在整个行业都供大于求的情况之下，每个企业的发展空间都极为有限，要发展，就要在行业内部进行
你死我活的竞争。
在这种争夺中，新人行者由于自身各方面都处于劣势地位，因此很容易被淘汰出局。
第三产业和第一产业领域却有很多肥沃的处女地等待人们去开垦，其发展空间相当广阔，为新的创业
者提供了实现自己人生梦想的舞台。
其次，在选择行业时一定要注重行业生命周期对行业的影响。
任何生命都要经历一个由成长到衰退的演变过程，对于人们从事的行业也一样。
行业的生命周期可划分为初创、成长、成熟和衰退四个阶段。
1.初创阶段它指的是新行业的诞生初期，进人该领域的创业公司不多，由于前期开发、市场推广费用
高，投资风险大，创业公司很有可能因此倒闭破产，但一旦成功，则将获得巨大的利润。
2.成长阶段随着新产品为市场所接受，需求上升，加上技术逐步成熟、成本降低，行业盈利前景看好
，投资于此行业的企业增加。
各企业在资金投入、技术提高、新产品开发方面展开了相应的竞争，在此时的竞争中有些经营者可能
会因为各种原因而失败，但这种情况却较少出现，因为巨大的市场需求使得企业分享利润的机会远大
于企业的失败。
3.成熟阶段这时市场需求增长放缓，市场的供求逐渐出现平衡。
同时也是一些企业在竞争中凭借规模、技术、资金等方面的优势战胜对手而逐步垄断市场的阶段。
新的创业者要想进入这一领域难度很大，整个行业的利润在此阶段还会有相应的增长，但增长速度已
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明显趋缓。
4.衰退阶段由于新的替代品的出现，使市场需求萎缩，企业大量退出这一行业，行业的利润也一降再
降，甚至降到成本区域或成本区域以下。
了解了行业的生命周期，就有利于经商者准确地把握行业的利润前景，从而做到正确的行业选择。
一般地说，选择那些成长阶段的行业挣钱的机会相对大一些。
但也有一些创业者喜欢冒险，在风险中搏取高额利润，对于这些创业者则不妨从事一些刚刚处于初创
阶段的行业，高风险或许可以带来高利润。
再次，寻找赚钱行业时要注意国家产业政策对行业前景的影响。
国家产业政策往往通过税收优惠、财政补贴、信贷优惠等方面的措施来实施，并通过这些政策对相应
的产业以扶持，使其能够获得较高的利润。
经商者在选择行业时可以很好地利用国家的产业政策而使自己赚到大钱。
结合我国中期产业政策和近期经济政策，以下行业发展潜力较大，有可能为经商者带来较大的利润。
1.电子信息产业它是当今全世界发展最快的产业，而我国在此领域起步较晚，市场容量巨大，行业发
展速度惊人。
我国已确定电子信息产业为国民经济新的利润增长点，从事该行业将为经商者带来可观的利润。
2.生物制药业医药行业由于与人的健康息息相关，因而被称为“永远的朝阳行业”。
近几年，生物制药业飞速发展，我国在基因工程等方面已有多项重大突破。
因此，生物制药业已成为我国最有潜力的行业之一，这一行业同样也有着巨大的利润空间。
3.环保业随着全球环境的日益恶化，世界各国都加大了对环保的投入，我国在此方面也制定了一系列
相应的法规措施，这些都将直接带动环保产业的腾飞。
因此，环保产业也有非常大的利润前景，并将成为又一个“永远的朝阳行业”。
除此之外，诸如基础设施建设及与之相关的建材行业、房地产业、中介服务业、文化传媒业、旅游业
、体育产业都受到国家相关政策的扶持，相信选择这些行业都将会为经商者带来较为丰厚的回报。
2.找准最有潜力的行业对于经商而言，人人都希望生意能够长久持续下去，这需要我们一开始就做到
“优生优育”，找到最有发展潜力的赚钱行业。
任何经商者在赚钱的初始阶段，在选择行业的时候都有一个愿望，就是能在自己所选择的行业领域内
顺利地一路走下去，很少会有人愿意不停地更换行业。
尽管有些人有见异思迁、喜新厌旧等毛病，但更多的人还是愿意一锤定音。
特别是赚钱，当把自己的资金投资出去以后，就希望自己的生意能够长久地做下去，甚至有些人还幻
想自己的企业或公司能长生不老一代代地传下去，让自己的子孙免受穷困之苦。
想使自己的事业长久，想使自己的企业或公司“流芳百世”确实是一种很美好的想法，但这种可能性
到底有多大呢？
事实是相当残酷的。
阿姆斯特丹斯特拉提克斯集团针对公司寿命所作的一次调查显示，在日本和欧洲所有公司的平均寿命
只有12.5年。
说到公司的寿命问题，我们无法使公司永存，但可以通过人为的努力，尽量使公司长寿，正如同我们
不可能使个体生命长生不老，但通过努力却可以大大延长个体的寿命。
应该在什么时候来做这种延长公司寿命的工作呢？
是等公司出现危机的时候吗？
很显然，到那种情况下已为时过晚，延长公司寿命的工作应从开始经商的时候就着手进行。
这就像人类为了自身的健康发展而开展的优生优育工作一样，从步人生命的第一步就抓起。
当孩子生下来后，就要做好预防疾病的工作，充分供给营养，使其健康发展。
经商赚钱也一样，为了保证我们所创办的公司能健康地发展下去，一开始就要选择最有发展潜力的行
业，然后在事业的发展中做好各个阶段的工作。
在经商赚钱的准备阶段，慎重地选择最有发展潜力的行业，这是“优生优育”的关键，但这一原则的
针对性较强，对于那些准备在一个行业长期发展下去的经商者而言，具有重要的指导意义，而对于那
些喜欢短、平、快的经商者或者那种准备在一个行业里大“捞”一把就走的人，则没有什么现实的指
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导意义。
那么，哪些行业最有发展潜力呢？
具有发展潜力的行业并不是一个具体的概念，它的概念模糊宽泛，具有较强的包容性，即使是精通经
济和语言的专家恐怕也难以给出一个确切的定义，但这不等于具有发展潜力的行业无迹可寻，事实上
，我们还是能发现这些行业的一些具体特征。
一般来说，有发展潜力的行业具有以下基本特征。
（1）具有发展潜力的行业一般都是新兴的朝阳行业，当这个行业刚刚兴起的时候，几乎很少有人涉
足或者大多数人都还没有看到该行业所潜在的巨大商机。
如1974年，英特尔公司推出8080微处理器的时候，微型计算机行业就是一个新兴的朝阳行业。
这个行业刚刚兴起或者正在兴起。
当时涉足此行业的人可以说寥若晨星，然而比尔?盖茨却从中看到了该行业潜在的巨大商机，果断地进
入了该领域。
1975年，他们在人们还不知微型计算机为何物的时候，就成立了微软公司，并且把公司定位于微型计
算机软件的开发。
后来，微软相继开发了MS-DOS系统和如今风靡全世界的“视窗”软件。
事实证明，这一新兴的朝阳行业具有极大的潜力。
正因为如此，二十多年以来，比尔?盖茨和他的微软帝国越走越快，越发展越兴旺，到如今，微软公司
依然是全世界软件业的巨无霸。
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编辑推荐

《这样经商赚大钱》是由中国纺织出版社出版的。
揭开商业巨子的经商奥妙，告诉你最赚钱的经商之道。
没有哪个人不想挣钱致富，但机会并非垂青每一个人。
在前进中。
只有眼观六路，耳听八方，步步为营，才能占据最有利的竞争制高点。
商道就是智道，要想赚到比别人更多的钱，就要看准最有“钱”途的行业，挖掘最赚钱的旺财宝地，
和最有用的人搞好关系，掌握最实在的经商谋略：没有哪个人不想挣钱致富，但机会并非垂青每一个
人。
在前进中。
只有眼观六路，耳听八方，步步为营，才能占据最有利的竞争制高点。
●找准最赚钱的行业——什么最赚钱就做什么●挖掘最有利的旺财宝地——哪里适合赚钱就在哪里扎
根●搞好关系，吃透商场人际——谋财之道尽在谋人●灵活应变，敢f创新——求变就是求赢●果断下
手，抓住商机——机不可失，失不再来●见人所未见，做人所未做——富贵险中求，无赌不成商●诚
信经商，不耍小聪明——君子爱财取之有道●借势谋利，合作经商——单干千不长，独行行不远●以
智取胜，赚钱要有心机——弱肉强食，计多者胜●笑脸迎人，和气生财——生意不成人情在●精打细
算，用好每一分钱——节俭乃生财之道
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