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前言

　　金融危机风暴袭来，全球成了财富失乐园，不仅让全球富豪的净资产总额与去年相比大大缩水，
还让富豪座次“洗牌”。
一时间，几家欢乐几家愁。
财富话题，成为全世界人们关注的焦点。
　　从无到有、白手起家的富豪们，在财富面前，都具有非凡的能力。
我们在对富豪们倾注羡慕与敬佩目光的同时，更应该去理解与欣赏富豪们身上的闪光点，看看他们在
困难面前是如何应对的。
关注财富变化的同时更要注意那些比他们身后的财富更加可贵的东西。
　　那些登上财富圣坛的社会骄子吸引人们的并不单单是其数量惊人的财富，还包括他们的个人魅力
、卓绝的智慧、巨大的影响力。
尽管这些人出身不同、国籍不同、从事的行业不同，然而我们不难发现，在这些人身上都有惊人的相
似之处。
在自身素质上，他们都具有强烈的自信、奋斗的勇气、挑战的决心、坚韧的毅力；在创富能力上，他
们孜孜以求、处心积虑，抓住了那些流星般稍纵即逝的机会，他们的成功是一种必然。
如果我们耐心地探索和研究世界顶级富豪们的创业史，就会发现，若要永久地与财富结缘，还需要与
众不p——]的特质。
这些财富英雄们还具备超凡的综合能力，可以说，他们身后的企业成长已与他们自身的发展融为一体
、密不可分。
解读这类人，我们会发现，他们内在的精神品质魅力，有时候超出了他们所拥有的财富，这种解读更
具有生命审视的意味。
　　毫无疑问，这些时代骄子的经商智慧，更是我们应该审视借鉴的标准样本。
他们几乎都是白手起家，性格坚韧，敢于冒险，勇于拼搏，眼光独到而长远。
这些美好而卓绝的品质是历练之后的升华。
　　在2009年《福布斯》全球富豪排行榜公布不久，我们针对最有代表性的前九位进行分析，他们是
：比尔·盖茨、沃伦·巴菲特、卡洛斯·斯利姆·埃卢、拉里·埃里森、英瓦尔·卡普拉德、阿尔布
莱希特兄弟、穆克什·安巴尼、拉克希米·米塔尔、阿曼西奥·奥尔特加·高纳。
我们对这些精英人物的经商谋略和智慧进行了深刻挖掘，精心整理，写成了《世界上最能赚钱的九个
人》这本书，本书含载了比同类书更多的财富信息、更卓越的财富智慧、更深刻的理论分析、更生动
的财富事例，给广大读者提供了精彩绝伦的财富看台。
　　有人说，成功的捷径就是复制他人的成功。
复制他人的成功首先要复制的就是这些人成功的思维方式，本书的编写初衷也正是如此。
作者试图从这些伟大的成功者中找出他们的共性，并将他们奉献给那些渴望成功、渴望拥有理想富足
的人生并为之努力奋斗的人们。
　　相信，在这里，每一个读者都能找到自己想看的东西和寻找的答案。
让我们通过解读财富巨人的经营管理理念、企业文化以及生存竞争的智慧，汲取可贵的营养，丰富我
们的头脑，充实我们的心灵，拥有比财富更耀眼的人生光彩，开创美好的未来。
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内容概要

　　世界上很多人都想拥有无尽的财富，但是真正的财富从何而来？
其实财富不在别处，就在每个人的身上。
想成为比别人更有钱的人，首先就要学会打造一个与众不同的自己。
《世界上最能赚钱的九个人》汇集了全球《福布斯》排行榜前列的富豪故事，用丰富生动的语言，真
实震撼的事例，全方位地诠释了富翁是怎样炼成的，打造财富王国需要具备什么条件。
《世界上最能赚钱的九个人》会给读者提供最有价值的启示。
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章节摘录

　　第一章 不倒翁首富——比尔·盖茨（BillGates）　　1.把握每个机会，争取每个可能　　比尔·盖
茨认为：每一个百分点都值得努力争取。
没有理由放弃任何可能给自己和公司带来巨大经济效益的机会。
　　整个世界都知道，比尔·盖茨也不是完美的人。
至少他不能算是专业技术的领先者，但最终他成为了世界首富。
这其中的原因就在于比尔·盖茨从来不放过任何一个可以利用的商机，能够看到别人看不到的财富。
　　以往的巨商们的威力通常仅仅局限在某一行业里，但是比尔·盖茨却借助了软件的影响，把事业
延伸到了生活的方方面面。
他一直相信事业间的关联性能给自己的梦想插上腾飞的翅膀。
　　比尔·盖茨的大部分成就，在于他有能力将科技的远景转化为市场策略，把对科技的敏锐性和创
造性融合在一起。
比尔·盖茨也是一个人，只不过，他智慧超人，有着超凡的经营远见和敏锐的商业眼光，以及迫不及
待地抓住一切可能的机会，并将它们转化成财富。
　　比尔·盖茨得以成为世界信息产业界的代言人，除了他所具有的创新能力，以及他拥有的丰富知
识外，还得益于他那超乎常人的市场直觉、经营手法以及杰出的推销能力。
他能看到别人看不到的财富，这是风险投资家所具备的良好的素质。
比尔·盖茨虽然不算是一个严格意义上的风险投资家，但是他无意中具备了风险投资家所具备的基本
素质。
　　善于捕捉商机，并迅速利用这些商机，抢占市场，挤得对手几乎无处容身。
他以高人一筹的市场远见与不凡的经营策略，成功地占领了信息产业的制高点。
业界人士曾无奈地表达他们无比的痛苦：市场里的财富都被比尔·盖茨占去了。
“最好的市场就是没有比尔·盖茨的市场可惜，在信息产业界，他的身影无处不在。
”　　将微软的成功归之于搭上了蓝色巨人IBM的巨大战车毫不为过，但这其中不仅仅是幸运。
比尔·盖茨眼光独到，看出与IBM的交易影响深远，非常清楚这背后的巨大财富。
他知道，如果有了操作系统，就可以建立起一个通用的平台，而这将可以改变个人电脑的历史走向。
“我们疯狂地编写程序、销售软件，我们几乎没有时间做其他的事。
得庆幸的是，我们的客户都是狂热的计算机爱好者，不会被功能的弱小、手册的简单和先进的用户界
面所影响。
这就是计算机软件当时的状况。
”“一些公司把它们的软件装在一个塑料袋中销售，带有一张复印的使用说明和一个电话号码，你可
以拨打这个电话寻求‘技术支持’。
对微软公司来说，当有用户打电话要求定购一些软件时，谁接到电话谁就是‘送货部’。
他们要跑到办公室的后面拷贝一张磁盘，把它放在邮件中，随后回到自己的座位上继续编写代码。
”比尔·盖茨这样描述自己最初创业的经历。
　　即便是一个相当小的软件作坊，比尔·盖茨也不放弃对财富的追逐。
1975年在阿尔伯克基准备筹办公司时，他就与第一伙伴艾伦斤斤计较起财富的分配问题，比尔·盖茨
凭借源代码写作上的优势，占据了股份的六成。
一年后他们真正签署协议时，比尔·盖茨磋商把自己的股份增加一点，性格比较随和、语气温柔的艾
伦自然损失一点。
于是协商的结果就是比尔·盖茨拥有微软股份的64％。
　　这是比尔·盖茨在牢牢把握财富商机所进行谈判方面坚持不懈、令人无法抵御的威力最早明证之
一。
尽管多几个百分点，或少几个百分点对比尔·盖茨来说并没有多大的区别，可是比尔·盖茨认为，每
一个分点都值得努力争取。
当微软公司的股票上市公告宣布后，比尔·盖茨更是没有放弃过能在近期内给自己和公司带来巨大经
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济效益的机会。
他开始马不停蹄地向集团购买者巡回推销股票。
　　在这次巡回推销股票活动中，比尔·盖茨代表公司在l0天内到世界的8个城市进行过停留，包括世
界贸易中心纽约、世界金融中心伦敦等。
虽然对比尔·盖茨来说，有点疲于奔命，但为了让自己的股票有一个好的价格，比尔·盖茨不但在这
些城市逗留，还在每个城市发表演讲，把推销会场搞得像节日舞会一样热闹。
　　当他乘坐的飞机在英国伦敦徐徐降落时，比尔·盖茨一行受到了非常英国式的热烈欢迎：在阿纳
比举行了一个盛大的聚餐会，这是大英绅士们典型的聚会。
温文尔雅而又不失热情，会后还举行了舞会。
整个晚上比尔·盖茨都乐此不疲。
　　比尔·盖茨的辛苦劳作也换回了股民的大把大把的钞票。
1986年3月13日，微软股票上市时，以每股21美元开盘。
第一天，共成交了360万股，可谓取得了一个巨大的成功。
中午时分，每分钟有大约几千股成交。
最后收盘时，微软股票上升到了每股29．3美元。
也就是说在一天之内，微软股票就升值了40％以上。
　　可以说，当天的股票交易市场成了比尔·盖茨的天下。
几乎所有进出交易大厅的股民都买了微软的股票，而别的股票无人问津。
比尔·盖茨就在此一役中一跃跻身于身价上亿的世界顶级富翁俱乐部。
在世界各企业家的发财史上，能够在短期内聚集如此神话般财富的，恐怕只有比尔·盖茨一人。
　　对于一个成功的商人来说，赚钱的眼光是十分重要的。
比尔·盖茨无疑具备了这种最基本的素质，所以，微软公司和比尔·盖茨的财富与知名度一样节节攀
升。
如今微软在软件行业的龙头老大地位已经无人可以撼动，比尔·盖茨在世界首富这个位置上也是一坐
就是十几年，虽然在之前曾位于巴菲特之后一年，但在经历了新的危机之后又夺回了桂冠，让世人再
次见识了首富的价值。
　　2．人生就是一次冒险　　风险是一种非常有诱惑力的未知数。
它可能在未来的某一天变成闪闪发光的金子，也可能让我们丧失所有。
　　活着就是一种风险。
风险就是指未来可能发生的任何危险。
风险是一种非常有诱惑力的未知数。
它可能在未来的某一天变成闪闪发光的金子，也可能让我们丧失所有。
但是如果没有风险，就没有一切。
　　对于做生意的人来说，有时就难在抉择上。
比尔·盖茨也曾遇到过一次。
在是否发展16位芯片的市场浪潮中，他就不知道该怎么办。
　　这就像一场赌博，看比尔·盖茨把赌注押到哪一类机器上。
当时有8086芯片，有Z-8000芯片，除此之外，还有摩托罗拉68000芯片和其他一些芯片，很难弄清楚究
竟谁将是最后的优胜者。
像当时所有商人一样，为了保险起见，比尔·盖茨都在上面押下了赌注，但是没有实现创纪录的销售
。
其中UNIX2-000芯片在当时是被认为比较有前景的。
它是1969年左右在美国电话电报公司的贝尔实验室里用c语言创作出来的。
它的特点是兼容，不像一些专用的操作系统那样，必须在特殊机器上才能使用。
在理论上，UNIX可以在任何计算机上运行。
　　由于美国电话电报公司免费转让了教育许可权，这使全世界的学术机构迅速把UNlX2-000推崇成
为行业上的一个标准。
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与此同时，整个世界上也掀起了对UNIX的狂热。
　　比尔·盖茨知道，无论他是继续普遍撒网，还是最终在UNIX2-000上下重注，都难以脱颖而出。
于是，他最终选定了IBM的8088。
当时IBM虽然是电脑业的老大，但开发出的这款8088芯片却并不好卖。
比尔·盖茨把所有的赌注都压在8088上，在当时看来，这无疑是一次疯狂的赌博行为，至少也应该在
两种芯片上都下赌注，以防风险。
但比尔·盖茨坚信他的这次冒险肯定能够取得回报。
　　正当大家都在冷眼观望的时候，比尔·盖茨已经开始行动了。
在1980年比尔·盖茨与IBM开始合作开发个人计算机，使用的芯片自然是8088。
在微软与IBM的努力下，他们成功了。
随着DOS系统的推出，这种芯片立刻受到顾客的青睐。
比尔·盖茨赢了，他的这次冒险取得了高额的回报。
　　这个结果让比尔·盖茨和微软公司的人都不大不小地吃了一惊，这整整是60万美元的软件交易。
这为后来比尔·盖茨财富的快速积累，打下了良好的基础。
　　风险之于生意场上的人，就好比是常在大海中航行的弄潮儿遇到暴风雨的概率一样。
要想成功，必需要有冒险精神。
在一门新崛起的工业里更是如此。
电脑工业的开发进度就像汽车工业在1910年以后10年问以及飞机工业在20世纪30年代的进度一样，在
成熟之前经历了根本性的、往往是混乱无序的技术和业务变革。
“成熟工业”这个短语暗示着更小的风险，然而在很发达的工业里，虽然销售商在大部分领域里都接
近平等，但冒一下信息技术能改变游戏规则的风险，是做出产品和市场突破的最佳方法。
一个基本的竞争胜负的区别标志，就是各公司使用网络工作方式的不同办法。
　　不仅仅是电脑行业，任何一个行业都需要冒险精神，敢于冒险才有机会获得更多的财富。
　　⋯⋯
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编辑推荐

　　最新《福布斯》全球富豪排行榜影响世界的亿万富翁　　失败又崛起的神奇经历；竞争与周旋的
制胜法宝：力挽狂澜的独特气魄；令人钦佩的思想智慧。
成功对他们而言，不是结果只是开始；事业对他们而言，不是目标只是经历：赚钱对他们而言，不是
必需只是数字。
　　在享誉会球的九大富豪成功人生的背后，隐藏着赚钱的秘密、制胜的玄机和独特的气魄。
正是依靠这些，他们才能拥有属于自己的财富王国！
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