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前言

在现代生活中，口才是衡量人们修养和魅力的重要标准之一，口才好的人总是能把话说到他人心里，
不仅沟通无障、谈话愉快，而且能帮助自己左右逢源，达到目标。
生意场上常有“金口玉言”，“利言攸先”；官场上常有“领导过问”，“一言定升迁”；文化界常
有“点睛之笔”，“破题之语”；历史上常有“生死荣辱系于一言”。
在社会上，每个人的能力都不一样，要想快速了解他们，不妨看看他们语言表达能力的高低。
语言的力量能征服人的心灵，好口才是一把万能钥匙，它可以打开各种困扰人们彼此沟通交流的锁。
有了它，不熟悉的人可以熟悉起来，长期形成的隔阂可以消失，甚至公司之间、社会团体之间、国家
之间的矛盾有时也可以通过它得到解决。
若是语言运用不当，则可能导致交际失败，甚至损害自身的形象。
口才是一门语言的艺术，是用口语表示思想感情的一种巧妙形式。
懂得语言艺术的人，懂得相处之道的人，他不会强迫别人与自己的观点一致，而是巧妙地引导他人理
解自己的思想。
那些善于用口语准确、贴切、生动地表达自己思想感情的人，办事往往圆满；反之，不懂得语言艺术
的人，最终往往陷入困境。
在许多情况下，能够成功运用口才的人，可以轻而易举地扩展其人际关系。
因为人人都愿意和他在一起，听他说话，所以他会在“人气”上占据绝对优势。
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内容概要

好口才不是天生的，而是可以通过后天训练获得。
当然，练就好口才不是一日之功，但并非没有捷径可走。
只要掌握了正确方法和使用技巧，并根据现实的场合灵活运用，我们的表达能力，可以在短时间内有
一个飞跃。
    本书不讲高深的理论，只想告诉读者：好口才的练成其实很简单。
书中以精练的语言和大量贴近生活的事例，从职场、交际、赞美、谈判、演讲、幽默、辩论等方面生
动而具体地讲述了提高口才水平的方法和技巧，为人们揭示了练就完美口才的秘诀，让人们通过语言
的修练，使自己变得人见人爱，魅力四射，事业进步，走向成功！
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章节摘录

一次，有人请他参加一个作家的聚会，并让他致开幕词。
布莱希特公务缠身，不想参加，便委婉地拒绝了。
哪知举办人并不罢休，他们想尽一切办法，直至布莱希特无可奈何地答应为止。
开会那天，布莱希特准时到会，悄悄地坐在最后一排。
主办人看到后，把他请到了主席台就座。
一开始，主办人讲了一通很长却没有什么实际内容的贺词，向到会者表示欢迎，然后，激动地高声宣
布：“现在，有请布莱希特先生为我们这次大会致开幕词。
”布莱希特站了起来，快步走向演讲的桌子前。
到会的记者们赶紧掏出笔和小本子，照相机也“咔嚓、咔嚓”响个不停。
不过，布莱希特却只讲了一句话：“我宣布，会议现在开始。
”此外，要想让自己的话说得简练，一语中的，引起对方的警觉和注意，还必须要让自己所说之话有
一定的事实依据。
宋朝时，益王赵元杰在王府中造假山，花费银子几百万两，造成之后，便邀请宾客同僚尽兴饮酒，一
起观赏假山。
大家都酒酣耳热，兴致勃勃，唯独姚坦低头沉思，他对假山看也不看。
这引起了益王的注意，于是让姚坦对假山发表评价。
姚坦抬起头来说：“我只看见血山，哪来的假山？
”益王大吃一惊，连忙问其原因。
姚坦回答：“我在乡村时，亲眼见到州县衙门催逼赋税，抓捕父子兄弟，送到县里鞭打。
这座假山都是用民众的血汗钱造起来的，这不是血山又是什么呢？
”姚坦把假山说成“血山”，看似耸人听闻，但他是以耳闻目见的事实为根据，才有如此强烈的效果
。
若他是信口胡言，或许便大祸临头了。
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