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前言

　　销售工作是世界上最伟大的工作之一，也是赚钱最快的一种方式。
如果你选择了做一名销售员，那么你选择的就是一个不同寻常的人生，一个充满机遇和挑战的人生，
一个能够获得巨大财富的人生。
然而，如何成功有效地提高销售业绩一直以来都是销售人员所要面临的一道难题。
因此，如何深刻了解客户需求，敏锐地洞察市场动态，变被动为主动，抓住每一个可能的销售机会，
成为了销售人员的生存之本。
　　或许很多销售人员都遭遇过如下情景：纵使自己费尽唇舌，不停地介绍产品的优点及好处，客户
还是坚决地摇头说“不”；当你上门拜访时，刚一开口说明来意
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内容概要

　　销售人员在销售过程中会遇到各种难题，那么，该如何解决这些问题，从而成为一名顶尖的销售
高手呢?《销售应该这样做.快速提升业绩的销售圣经（经典热销版）》就是为了让销售人员掌握一系
列可以立刻派上用场的销售策略和技巧，使销售人员能够迅速、轻松地提高销售业绩。
《销售应该这样做.快速提升业绩的销售圣经（经典热销版）》归纳总结了销售人员应该学习的销售知
识，浓缩了众多销售精英的成功之道，内容涵盖了销售领域的各个方面。
　　《销售应该这样做.快速提升业绩的销售圣经（经典热销版）》内容通俗易懂，超实用的销售策略
和技巧加上
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书籍目录

第1章 销售人员必备的职业心态和素质俗话说“态度决定一切”，态度是一个人对待事物的内驱力，
不同的态度会产生不同的驱动作用。
好的态度会产生好的驱动，从而产生好的结果，反之则会产生不好的结果。
同时，对待任何事物都不仅仅是某一单纯的态度决定的，而是各种不同心态的综合。
因此，对于数目庞大的销售人员而言，需要具备什么样的心态呢?第1节 保持乐观向上的心态第2节 随
机应变各种突发状况第3节 打破思维定式的束缚第4节 不断致力于学习第5节 情商比智商更重要第6节 
销售过程比结果更重要第2章 成功销售的
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章节摘录

　　对销售人员而言：积极的心态、迅速的行动，是销售过程成功的关键。
　　销售活动与体育比赛有异曲同工之处：参与者都希望最先达到终点，都渴望成为最终的赢家，而
赢家——冠军只有一个。
如果说技能是夺冠的基础，那么在势均力敌的情况下，心态就变成了至关重要的条件。
同样，销售者的心态，也是左右一个销售过程成功与失败的关键因素。
　　大部分的销售人员都会对销售技巧的提高投入大量的心力。
然而在实际情况中，一个销售人员所产生的问题中占80％是来自其自身心态的问题，纵使解决了销售
技巧的欠缺也无从改变其根本。
要成为一名优秀的销
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媒体关注与评论

　　成功不是用你一生所取得的地位来衡量的，而是用你克服的障碍来衡量。
　　——弗兰克·贝特格（著名保险营销顾问）　　沟通，首先是面对自己，如果你连自己都沟通不
良，那么怎能商谈和陌生人沟通。
　　——雷蒙·A.施莱辛斯基（著名营销大师）　　做正确的事，而不是多做事，要做需要做的事，
而不是你喜欢做的事。
　　——原一平（日本寿险推销冠军，推销员协会会长，美国百万圆桌协会成员）　　人类园梦想而
伟大。
因挫折而成长。
因实践而成功。
　　——博恩·崔西（世界顶级营销与管理培训大师）　　推销活动真正的开始在成交
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编辑推荐

　　即学即会、即学即用的销售理念和技巧，可以帮助销售新人掌握销售流程和潜在客户的心理，建
立起一套完善的知识体系，使之从一个初窥门径的新人快速成为产品专家和客户专家。
　　销售人员自我提升的最佳读本　　销售人员必备的职业心态和素质　　成功销售的定律　　销售
人员必修的礼仪　　人脉就是钱脉　　销售成功离不开好口才　　成功销售的“魔鬼沟通术”　　销
售要懂心理学　　销售目标和计划　　如何挖掘客户的需求　　如何找到属于你的客户　　如何访谈
客户　　如何进行产品展示　　如何进行产品劝购　　如何
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