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前言

在当今社会，经商做生意已成为许多人自谋职业的最佳选择。
或许你正在策划开一家属于自己的商铺，以摆脱上班的束缚或下岗的困境；或许你为了发展自己的事
业，已经创办了一家公司，但时常遇到一些把握不准，又不知道该向谁请教的生意问题，拥有本书将
是你最好的选择。
经商做生意并非像有些人想象的那么简单，不要认为有一笔资金，找到一个地点，再装修一下房子，
生意就成功了。
其实要想使生意兴隆，其中大有学问。
比如：怎样入行与开店，怎样筹集资金与立项，怎样诱导顾客购买与促销商品，怎样选人、用人和管
人，怎样采购货物与管理库存，怎样进行买卖谈判、运用广告与公关战术，这些都关系到经商做生意
的兴衰成败，也是每一位生意人最为关注的难点，更是本书所要解决的问题。
这本书最大的特点就是：从中国经商的实际情况出发，从教你入行做生意开始，以其精辟的论述，翔
实的案例，系统而广泛地总结了一些中外成功的经商绝招，多层次、多角度地揭示了做生意的秘诀和
艺术。

Page 2



第一图书网, tushu007.com
<<新编生意入门知识>>

内容概要

　　在当今社会，经商做生意已成为许多人自谋职业的最佳选择。
但做生意并非那么简单，要想使生意兴隆，其中大有学问。
　　《新编生意入门知识》从经商的实际情况出发，从教你入行做生意开始，以其精辟的论述，翔实
的案例，系统而广泛地总结了一些中外成功的经商绝招，多层次、多角度地揭示了做生意的秘诀和艺
术。
通读全书，不仅能使经商的新手从中学到各种各样的经商方法，而且会让久经“沙场”的老将也从中
得到启油。
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章节摘录

插图：第一章 教你入行做生意经商者头等重要的大事，就是立项，即你如何从自己实际情况出发，根
据市场需要，去做某一种生意。
你的立项是否正确，将关系到你的事业是否成功。
本章就告诉你如何立项做生意。
1．何谓生意生意通常是指一项由公司全体成员共同从事的、以营利为目的的商业活动。
生意人所说的“一盘生意”或“全盘生意”，指满足顾客需求而获取利润的全部商业活动。
生意应该具备以下条件：(1)有产品出售做生意首先要确定经营销售哪些产品。
所销售的产品可以是有形的产品，也可以是无形的产品；可以是其他企业生产制造的产品，也可以是
本企业自己制造的产品。
总之，应该是“适销对路”的产品。
所谓适销对路，通常是指所要销售的产品能够较好地在物质上或精神上满足某一类顾客的需要，且为
他们所愿意购买和使用。
(2)赚取利润盈利赚钱是公司赖以生存和发展的必要条件。
公司开门营业需要各种开销，诸如租金、水电费、电话费、广告费、公司职员薪金以及商品或服务的
购置成本，等等。
出售产品所得款项，扣除上述各项开支后的盈余，称为利润。
因此，所出售的产品还应具有获得足够的或相当利润的价值。
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编辑推荐

《新编生意入门知识》：告诉你218个做生意赚大钱的秘诀与方法教你入行做生意生意兴隆的秘诀商品
定价的要素与技巧透视顾客消费动机与行为第一流的促销法怎样签订营销合同怎样撰写商务文书起一
个能反映商家形象的好名字八种打造商店黄金印象的诀窍生意谈判的技巧老板用人管人绝招怎样支付
员工的薪酬货物采购与库存管理有学问怎样运用广告与公关艺术经商做生意已经成为许多人自谋职业
的最佳选择。
或许你正在策划开一家属于自己的商铺，以摆脱。
上班的束缚或下岗的困境；或许你为了发展自己的事业，已经创办了一家公司，但时常会遇到一些把
握不准、又不知道该向谁请教的生意问题，拥有《新编生意入门知识》将足你最好的选择。
衷心希望《新编生意入门知识》能伴随着商海中的广大读者朋友一起拼搏，从而使你走向事业的成功
。
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