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内容概要

　　现代社会，开店的人很多，将自己的店铺开成一个生意红火、最能赚钱、发展潜力巨大的店铺，
是每一个开店者的最终愿望，但是愿望不等同于现实，很多人欢欢喜喜的开店，却生意惨淡的收场。
这说明要想使自己的店铺生意兴隆，在开业前、开业后需要掌握的窍门很多，而本书就从开业前、开
业中、开业后需要注意的各个方面入手，为那些想要开店或开店后生意不理想的人们提供了一些解决
问题的办法，让每人个开店的人都能轻轻松松的赚钱。
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