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内容概要

开店通常是生意人经营的始点，义贯穿于经营的整个过程。
只要稍加留意，我们会发现，经营无不与开店有关。

而今叱咤风云的大商家几乎都有过从小本开始经营开店的经历。
当好一个小老板，开好一家小店铺，都会成为你日后成功的起点。

如果卖自己想卖的商品给顾客一定非常难，要是卖顾客想买的商品那就很容易，这就是引导消费和需
求消费的体现。
《开店必赚108招》就是让你能在对需求消费层的经营中发展自己。
奥运会在紧锣密鼓的筹备和建设，世博会举办权又顺利成为囊中之物。
这一切意味着什么？
意味着经济的空前繁荣和贸易流通的大发展，意味着城乡间形形色色的商店铺面会争奇斗艳，意味着
许多人的创业梦想将得以实现。
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章节摘录

　　个人创业法律常识　　经常有人问，现在社会鼓励个人创业，我也想利用自己一技之长创业，但
听说公司注册资本最低要十万元，我手头一时没那么多现钱，请问有何办法实现自己的创业愿望，法
律对出资有什么规定？
　　以我国现行法律，个人创业的法律途径主要有：申请登记从事个体工商业，设立有限责任公司，
设立合伙企业，设立个人独资企业。
　　如果您从事的创业活动是主要以您本人或家庭成员的劳动为主的小商品零售及餐饮、理发、洗烫
、花店、报刊零售等社会服务业，建议您申请登记成为个体工商户。
政府对个体工商户的注册资金没有法定要求，其经营收入归公民个人或家庭所有。
但个体工商户不属于经济组织，不具有法人资格，要对自身债务负无限连带责任；其中，个人经营的
，以个人财产偿还，家庭经营的，以家庭财产偿还。
　　如果您欲设立有限责任公司，按《公司法》规定，股东人数须二人以上五十人以下，其注册资本
不得少于下列最低限额：以生产经营为主或以商品批发为主的公司五十万元，以商业零售为主的公司
三十万元，科技开发、咨询、服务性公司十万元，股东可以用货币出资。
也可以用实物、工业产权、非专利技术、土地使用权作价出资。
对作为出资的实物、工业产权、非专利技术或者土地使用权，必须进行评估作价、核实财产，不得高
估或者低估作价。
以工业产权（主要是专利、商标）、非专利技术作价出　　资的金额不得超过公司注册资本的百分之
二十，但经国家有关部门认定的高新技术成果，可占注册资本的百分之三十五。
因此，您如果采用有限责任形式创业，除了其余股东出资及可作为出资的非货币财产，您实际以现金
货币作为出资的数额，可能大大低于十万元。
有限公司股东须在公司名称核准后，公司营业执照颁布前，要由法定验资单位对股东出资进行验证。
有限责任公司以自身资产对公司债务承担责任，公司股东以其出资额为限，对公司承担责任。
创业总有风险，如有可能建议您尽量按《公司法》的有关规定，采用有限责任公司形式进行创业。
　　如果您欲设立合伙企业，根据《合伙法》规定，必须有两个以上合伙人。
法律对合伙经营企业的注册资金没有最低限度要求，和需要由法定机构强制验资的要求，但要求合伙
人应当按照合伙协议约定的出资方式、数额和缴付出资的期限，履行出资义务。
合伙人可以以货币、实物、土地使用权、知识产权、其他财产权利及劳务出资。
以货币出资的，应在合伙协议中载明，或出具全体合伙人认定的书面文件；以实物出资的，应出具实
物的所有权或许可用于合伙企业投资的使用证明；以土地使用权出资的，应出具土地使用权证明；以
知识产权出资的，应出具知识产权的所有权或使用证明；不能取得所有权和使用权证明的，应当有全
体合伙人认定的书面文件；以劳务出资的，应在合伙协议中载明，或出具经全体合伙人认定的书面文
件。
合伙企业与有限责任公司不同，其对企业债务先用合伙企业财产抵偿，在抵偿不足时，由合伙人以其
财产承担无限连带责任。
合伙企业设立时虽无最低限度出资要求，但由于合伙人对合伙企业债务承担无限连带责任，故风险较
大。
若您采用合伙形式创业，请谨慎选择合伙对象。
　　此外，最近实施的《个人独资企业法》规定一个自然人可以设立个人独资企业。
该法亦没有规定投资人出资的最低限度和须法定验资机构验资的规定，只规定须由投资人申报出资。
投资人申报的出资，包括投资人的出资额和出资方式，出资额指投资人以货币出资的数额，以及采取
实物、土地使用权、知识产权或其他财产权利的作价数额。
投资人申报的出资额应当与企业的生产规模相适应。
出资方式指投资人一个人财物出资，或者以家庭共有财产作为个人出资。
以个人财产作为个人出资的，应当依法以家庭共有财产对企业债务承担无限责任。
值得注意的是，个人独资企业解散后，原投资人对个人独资企业存续期间的债务仍应承担偿还责任，
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但债权人在五年内未向债务人提出偿债请求的，该责任消失。
相对有限公司和合伙企业而言，个人独资企业更能满足资金缺乏、又不愿与人合股或合伙的个人送行
创业。
如您选择个人独资企业进行创业，则尤需注意在无人帮助监督情况下，加强控制企业的各类风险。
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编辑推荐

　　开店前要斟酌哪些要素？
开店创意的绝招，在“富人区”走“上层路线”，出奇制胜销售术，开源节流——开店之必胜法则。
　　《开店必赚108招》详细介绍了店铺经营管理过程中必须掌握的各项技能和各种知识，通过对国内
外成功案例的分析，加深你对店铺管理知识的理解和吸收，使你在实际运用中能融会贯通。
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